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"L'automédication correspond a l'utilisation par une personne d'un médicament revétu d'une
AMM,, délivré sans ordonnance." GILLES BRAUD,1992 - Lwunivers de la médication
Jfamiliale, Le Moniteur des Pharmacies et des Laboratoires, Numéro spécial de novembre (réf. 6).

Différentes études ont déja été publiées sur ce sujet.
- Spécial médication familiale- Le Moniteur des Pharmacies et des Laboratoires, numéro
spécial de novembre 1992 (réf. 6) et de novembre 1993 (réf. 1).
- Le marché de la médication familiale en France, 1992- IMS France (réf. 4).
- Trois conférences prononcées dans le cadre de la Journée Professionnelle de la
Meédication Familiale, Paris le 15 juin 1993 (réf. 3) :
+ Pourquoi dynamiser le marché de la médication familiale ? - IMS France.
+ FRITSCH K. - intervention.
+ Meédication familiale - SOFRES.

Terminant mes études de pharmacie, j'ai trouvé intéressant de me pencher sur ce sujet qui
concerne directement mon futur métier de pharmacien d'officine.

Le choix du sujet s'est porté sur une étude ponctuelle d'une pharmacie et ce travail m'a été confié
par Monsieur le Professeur BUXERAUD, Directeur du faboratoire de Chimie Therapeuthue de
la Faculté de Pharmacie de Limoges.

Lors de mon stage de fin d'études effectué a la pharmacie du Chéteau de Pompadour, nous avons
décidé avec M.C. Guéritte de baser cette étude sur les chiffres de ventes de son officine.

Le but de cette étude est de définir :
- le role des différents facteurs de choix du médicament par un client :
+ ancienne prescription (spécialité déremboursée)
+ poids des médias (publicité des spécialités grand-public)
+ role de conseil du pharmacien
- 'évolution de l'automeédication dans le temps.

Ce travail va consister en I'établissement d'un échantillon de spécialités puis & son étude selon
différents critéres. Dans un deuxiéme temps, nous essaierons d'élargir notre vue de
l'automédication par la présentation d'une enquéte réalisée au niveau national et par I'étude des
dangers potentiels des spécialités d'automédication.






10

1.1 LA CORREZE (voir carte 1.1 p 11)

La Corréze est un département situé dans le sud de la région Limousin, aux confins de
I'Auvergne, du Périgord et du Quercy.
Elle est formée d'un ensemble de plateaux étagés du Sud au Nord, entre 400 et 1000 metres
d'altitude, entaillés, vers le bassin de Brive, par la Dordogne et ses affluents (Vézére).
La seule vétitable ville de ce département, Brive-la-Gaillarde, est située sur l'unique grand axe de
circulation (R.N.20, entre Limoges et Toulouse).

Le cheflieu de ce département est Tulle.
1l y a trois arrondissements Brive-la-Gaillarde , Tulle et Ussel.

La population de ce département était de 241.448 habitants en 1982 avec une densité de 41
habitants/km?Z.

1.2 POMPADOUR

1.2.1 SITUATION GEOGRAPHIQUE (voir carte 1.2 p 12)

La ville de Pompadour est située au nord-ouest du département, proche de la plaine de
Brive. | '
Elle se trouve a 430 métres d'altitude sur les monts de Pompadour.
Elle se situe aux frontiéres des départements de la Haute-Vienne et de 1a Dordogne & environ 40
kilométres au nord-ouest de Brive-la-Gaillarde et a environ 70 kilométres au sud de Limoges.

La ville de Pompadour est une cité historique par son imposant chateau évoquant a la fois le
Moyen-Age et le Grand Siécle.
Clest aussi la cité du cheval (Pompadour est le berceau de la race anglo-arabe) : un Haras
National et 'Institut du Cheval y sont installés, ainsi qu'un hippodrome.
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Carte 1.2 : Situation de Arnac-Pompadour - Source Michelin 989
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1.2.2 POPULATION

La ville de Pompadour est jumelée avec la commune voisine d'Asrnac.
Elle appartient au canton de Lubersac.
Elle touche deux communes Saint-Sornin-Lavolps et Beyssac, leurs "frontiéres" sont difficilement
dissociables.

Tableau des cing derniéres années de recensement

Tableau 1.1 : population de Pompadour - source INSEE.

1962 1968 19758 1982 1990
NOMBRE 1446 1364 1448 1474 1460
HABITANTS |
Commentaire

La population est relativement stable ces trente derniéres années
Répartition de la_population en fonction de I'Age

Tableau 1.2 : répartition de la population en fonction de 1'dge - source INSEE.

<20 ans |20-29 ans | 30-39 ans | 46-59 ans | 60 ans ou
phus

NOMBRE 295 225 179 311 459

% POPULATION } 201% | 153% | 122% | 212% | 31,2 %

Commentaire ;

"Ces chiffres sont issus du recensement de 1982. : |
La population de Pompadour est Agée mais nous pouvons tout de méme noter une assez forte |
proportion de jeunes de moins de vingt ans.

Etude de la population active en nombre de personnes

Tableau 1.3 : population active de Pompadour - source INSEE.

NOMBRE | % POPULATION }20-39 ans | 40-59 ans | 60 ans et | Chdmeurs
plus
1982 615 41,7 % 335 230 34 19

1990 6035 41,4 % 327 247 27 35
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Pour le recensement de 1982, on obtient les résultats suivants :

- parmi les actifs, la répartition entre salariés et non salariés est :
+ salariés : 444 personnes
+ non salariés : 152 personnes.

- parmi les actifs, la répartition entre professions agricoles et non agricoles est
+ professions agricoles représentent 76 personnes
+ professions non agricoles 520 personnes

1.2.3 APPROCHE ECONOMIQUE

Cette commune est assez hétéroclite.
C'est une commune agricole.
Clest 1a cité du cheval avec le Haras National et I'Institut du Cheval.
C'est une petite ville touristique avec le Club Méditerranée.

La commune renferme deux usines SICAME (société industrielle de construction d'appareillage et

de matériel électrique) et sa filiale MECATRACTION.
Nous pouvons encore citer :
- une maison de retraite,
- quatre médecins dont un sur la commune de Saint-Sornin-Lavolps,
- trois infirmiers,
- deux pharmacies dont une sur la commune de Saint-Sornin-Lavolps.

1.3 L'OFFICINE

Elle est située en plein centre ville , en face du chiteau de Pompadour.
Elle réalise un chiffre d'affaires supérieur a 5 millions de francs.
L'équipe de l'officine est constituée de :
- une pharmacienne titulaire
- une pharmacienne assistante
- une apprentic CAP préparateur en pharmacie.
La pharmacie a été récemment modernisée et infornmatisée.
Le systéme informatique comprend deux postes qui permettent la gestion :
- des stocks et des commandes
- du tiers-payant
- de la caisse
- - de la transmission des dossiers 4 la sécurité sociale.

-
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Chapitre 2 : PRESENTATION DE
L ECHANTILLON
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2.1 DEFINITION

Nous avons constitué un échantillon & partir des données fournies par le systéme
informatique de gestion des stocks de l'officine et nous avons pu remonter jusqu'au mois
d'Octobre 1991. _

Nous avons limité notre échantillon aux spécialités non vignetées et n'appartenant 4 aucune liste.

De ce fait , nous ne couvrons pas l'ensemble de 'automédication qui comprend aussi les spécialités
vignetées et n'appartenant & aucune classe qui sont achetées en dehors de toute prescription.
Nous avons encore limité 1'échantillon 4 la voie la plus employée : la voie orale.

A partir de ces données , nous avons listé toutes les spécialités répondant aux critéres cités
ci-dessus et vendus dans la pharmacie étudiée.
Ainsi nous sommes arrivés 4 constituer un échantillon de 307 spécialités.

Nous avons analysé les ventes de cet échantillon sur trois périodes :

- période 1991 : octobre 4 décembre 1991

- période 1992 : toute 'année 1992

- période 1993 : janvier a juin 1993.
Ces trois périodes n'ont pas une durée et une répartition dans l'année identiques mais nous
pouvons observer qu'il n'existe que trés peu d'effet périodique dans l'année (tableau 7.1 p 127).

Nous avons analysé les ventes de notre échantillon selon différents critéres :
ler critére : son appartenance 4 une classe thérapeutique, nous avons différencié cinq

grandes classes puis chaque classe a été divisée en sous-classes :

- la classe des médicaments de la sphére digestive regroupant les sous-classes :
- antiacides et hépatotropes
- laxatifs
- antidiarrhéiques
- antiémétiques
- la classe des vitamines , minéraux et toniques regroupant les sous-classes :
- antiasthéniques '
- vitamines
- psychostimulants
- minéraux
- la classe des médicaments des voies respiratoires regroupant les sous-classes :
- antitussifs et fluidifiants
- médicaments antirhinites
- antigrippaux

@
s
!
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- la classe des antalgiques regroupant les sous-classes :

- dérivés des salicylés

- dérivés du paracétamol

- association des deux premiers
- autres antalgiques

- une derniére classe divers regroupant les sous-classes :
- sédatifs
- antiallergiques

- veinotoniques
- antiseptiques urinaires
- autres

2éme critére : son appartenance 3 yne forme
- ampoules buvables

- comprimeés

- gels ou gelées

- gélules

- gouttes buvables

- granulés

- homéopathie en granules ou globules
- poudres

- sachets

- solutions buvables

- tisanes en vrac ou sachets

3éme critére : son appartenance a un laboratoire.

4éme critére : son appartenance 3 un groupe de spécialités, nous avons différencié trois
groupes, selon les informations répertoriées dans le Dictionnaire VIDAL édition 1990 (réf.
2) : - le groupe des produits grand-public

- le groupe des produits conseil

- le groupe des produits non remboursés (produits ayant été remboursé), & l'intérieur

duquel on parlera aussi de produits déremboursés (récemment en 1990)

L'ensemble de ces critéres a ét¢ défini aprés consultation d'une enquéte publiée par Le Moniteur
des Pharmacies et des Laboratoires dans son numéro spécial de Novembre 1992 : Spécial
médication familiale (téf. 6).

Les ventes sont exprimées en unités (nombre de boites vendues). Les pourcentages des résultats
genéraux toutes classes confondues sont calculés par rapport aux ventes totales (partie 3.1) et les
pourcentages des résultats par classe thérapeutique sont calculés par rapport aux ventes totales de
chaque classe (partie 3.2). S
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2.2 DESCRIPTION DE L'ECHANTILLON

Tablean 2.1 : description de {'échantilion - 1égende du tableau p 25

NOM DE SPECIALITE CLASSE | SOUS- LABORATOIRE GROUPE | TOTAL | TOTAL | TOTAL
CLASSE OctaDéc | Aanée | Jana Jum
91 () 93
ACTIS ab.OM VIT a-as | P. FABRE NR 0
ACTIS" ab.bte 20 VIT a-as | P.FABRE NR 11 2
ACTI 5" sal. VIT a-as | P.FABRE NR 3 0
ACTIDILON" cp bte 20 DIV aal | WELLCOME NR 0 7 3
ACTIFED" cp bte 20 RES ot | WELLCOME NR 4 141 67
ACTIFED" sol RES ot | WELLCOME NR 17 47 27
ACTIPHOS" a.b. bte 30 VIT a-as | R. BELLON NR 1 6 )
ACTITONIC" ab. bte 13 VIT a-as | AMIDO NR 4 0
ACTIVAROL" ab. bte 24 VIT a-as | ANPHAR ROLLAND NR 1 0
ACTRON" cp effervescent ANT ass | BAYER Gp 2 1
bte 20
ADENA € 500" cp.bte 60 VIT a-as | INNOTHERA NR 1 12 0
AEROPHAGYL" cp bte 48 DIG a-ac__ | MONAL GP 1 0
AKINDEX " sol RES atu | FOURNIER PC 50 22
ALGIMAX" cp bte 60 ANT sal | ROBINS NR 0 1 0
ALGOCRATINE” cp ANT sal | SOEKAMI NR 0 1
effervescent bie 20
ALGONEVRITON" cp bie 40 ANT sal | PHARMUKA NR 0 1
ALKASELTZER" cp bte 40 ANT sal | BAYER Gp 1 12 2
ALKASELTZER" cp bte 20 ANT sal | BAYER Gp 8 25 6
ALVITYL" cp bie 50 VIT vit | LTM NR 5 26 15
ALVITYL" sol VIT vit  |LTM NR 2 13 6
ANTASTHENE" a.b_ bte 12 VIT a-as | DELALANDE NR 0
ANTIGRIPPINE" cp bte 20 ANT sal | STERLING MIDY GpP 1 28 4
ARCALION" cp bte 30 VIT psy | THERVAL NR 26 118 66
ARGININE" a.b. bte 20 VIT a-as | VEYRON NR 4 12 12
ARGININE" sol VIT a-as | VEYRON NR 0 0
ARGININE GLUTAMIQUE" VIT a-as | BEECHAM NR 0 11 3
a.b. bte 12
ARGINOTRI B" cp bte 24 DIG a-ac | BOUCHARA NR 34 134 49
AROMABYL" sol DIG a-ac | PLANTES ET MEDECINE NR 0 0
ARTHRODRAINOL" gttes DIV div. | BOIRON Gp 0 0 0
ASPIRINE ENTERIQUE ANT sal | DELALANDE NR 0 2 1
SAREIN" cp bis 48 '
ASPIRINE MONOT" cpbte 12 | ANT sal | MONOT NR 0 12 0
ASPIRINE OBERLIN" cp ANT sal | OBERLIN PC 13 116 51
effervescent bie 30 '
ASPIRINE US" cp orq ANT sal  { RPLABO GP 0 10
ASPIRINE US" cp bte 100 ANT sal | RPLABO GP 16 90 50
ASPIRINE US" cp bte 30 ANT sal | RPLABO GP 3 17
ASPRO" cp bte 180 ANT sal | NICHOLAS GP 1 11
ASPRO" cp bie 60 ANT sal | NICHOLAS Gp 3 25
ASPRO 500" cp effervescent ANT sal  {NICHOLAS GP 20 80 54

bte 36
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Tableau 2.1 ; description de 'échantillon (suite) - 1égende du tableau p 23

NOM DE SPECIALITE CLASSE | SOUS- LABORATOIRE GROUPE | TOTAL | TOTAL | TOTAL
CLASSE OctaDéc | Amnée | Jan i Juln
91 9 93
ASPRO VITAMINE C” cp ANT sal | NICHOLAS aP 3 3 4
effervescent bte 20
AZEDAVIT" cpbte 15 VIT aas | LEDERLE NR 2 1
AZYM" pdre DIG aac | LAPHAL NR 4
BEFLAVINE " cp bte 20 VIT vit | ROCHE NR 4 2
BEPANTHENE" cp bie 20 VIT vit | ROCHE NR 4 68 16
BETRIPHOS C” pél bte 30 VIT a-ns | MARCOFINA NR 3 0
BEVITINE" cp bte 20 VIT vit | SPECIA NR 1
BICITROL" sac bte 10 DIG a-ac | DYNATHERA NR 0
BIOMAG" cp bte 45 VIT min | LEHNING NR 11 67 39
BIOTINE" cp bte 20 VIT vit | ROCHE NR 4 66 17
BIOTONE" 2.b. bte 30 VIT s-as | LAPHAL NR 5 7
BIOTONE" ab. bte 20 VIT aas | LAPHIAL NR 18 26 0
BOLCITOL" sol DIG a-sc | LESOURD NR 0 0
BOLDOFLORINE ¢p bie 40 DIG x| UMP NR 1 0
BOLDOFLORINE tis vrac DIG lx | UMP GP 0 13 10
BOLDOFLORINE" tis sac DIG lax |ump GP 5 26 1
BORIBEL 10" tis sac DIG a-ac | MONAL GP 2 1
BORIBEL 11" tis sac DIV div_ | MONAL GP i p)
BORIBEL 13" tis sac DIG lax | MONAL ap 0 2
BORIBEL 2" iis sac RES ats | MONAL GP 2 2 10
BORIBEL 4" tis sac DIG lax__ | MONAL GP 1 2
BORIBEL 6" fis sac DIG aac | MONAL GP 6 3
BORIBEL 7" tis sac DIG aac | MONAL GP 2 8 2
BORIBEL 8" tis sac DIV séd | MONAL aP 1 10 4
BORIBEL 8" tis vac DIV séd | MONAL GP 0
BORIBEL 9" tis sac DIV div | MONAL GP 0 9 g
BRONCHALENE" sol A RES atn | MARTIN NR 13 9 4
BRONCHALENE" sol BB RES atu | MARTIN NR 0 1 0
BRONCHALENE" sol E RES aty | MARTIN NR 3 2 1
BRONCHATHIOL" sol RES atr | MARTIN NR 0 3
BRONCORINOL" sol RES atu | NICHOLAS GP 0 1
CA € 1000 cp bte 10 VIT aas | SANDOZ NR 0 10 10
CALMAGNA" pdre DIG a-ac | PARKE DAVIS GP 1 2 1
CALMODIGER" cp bte 50 DIG a-ac | PLANTES ET MEDECINE GP 0 4 0
CARBOPHAGIX" gél bte 30 DIG a-ac | DARCY GP 13 32 1
CAROMINTHE" gites DIG a-ac__| LEHNING GP 1 3
CEPHYL" cp bte 60 ANT sal | BOIRON GP 5 21 12
CEQUINYL" op bte 12 ANT aut | STERLING MIDY NR 2 6 2
CHARBON BELLOC” cp DIG aac | ARDEVAL GP 0 1t 13
bte 34
CHARBON BELLOC pdre DIG aac | ARDEVAL GP 0 1
CLARIX." cp bte 40 RES adu | COOPER NR 2
CLARIX" sol RES a4u | COOPER NR 2 7 5
CLEREGIL" a.b. bte 20 VIT psy | MERCK CLEVENOT NR 0 12 6
COCCULINE cp bte 30 DIG a<m | BOIRON GP 2 15 8
COCCULINE" hom bte 3 DIG a4m [ BOIRON GP 0 18 5
CODOBROMYL" sol RES atn | STERLING MIDY GP 1 0
CODOTUSSYL" sol RES am | LEDERLE GP 5 4
COGITUM" a.b. bte 20 VIT psy | MERELL DOW NR 0 27 14
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Tableau 2.1 : description de I'échantillon (suite) - Ii¢gende du tablean p 25
NOM DE SPECIALITE CLASSE | SOUS- LABORATOIRE GROUPE | TOTAL | TOTAL | TOTAL
CLASSE OctaDéc | Année | JanaJun
91 2 93

COLARINE" gel BIG lax | STERLING MIDY GP 1 0 2
COMPRALGYL" cp bte 20 ANT sal BAYER NR 2 26 10
CONTALAX" cp bte 30 DIG lax ] 3MSANTE NR 10 31 5
CONTRE COUPS" sol DIV vei | PIONNEAU GP 2 16 8
CORAMINE GLUCOSE" cp DIV div | CIBAGEIGY NR 3 22 5
bte 20

] COREINE” gl DIG lax | DANIEL BRUNET NR 0 1 1
CORYZALIA" cp bte 40 RES ot | BOIRON GP 4 20 10
DEBRUMYL" a.b. bte 20 VIT psy | P.FABRE NR 4 1
DECONTRACTYL" cp bte 50 DIV div__ | SYNTHELABO NR 3 21 7
DEPURATIF PARNEL" sol DIG a-ac | MEDECINE VEGETALE GP 0 0 1
DEPURATUM " gél bte 60 DIG lax | LEHNING GP 3 3
DETOXALGINE" cp bte 20 ANT sal LYOCENTRE NR 2 2
DEXIR" sol A RES atu | OBERLIN PC 21 0
DEXIR" sol E RES atu ] OBERLIN PC 0 15 4
DIARLAC" gél bte 16 DIG a-di | FOURNIER PC a 30 26
DIGEDRYL" cp bte 30 DIG aac | SALVER NR 6 23 10
DIGESTIF LIPHA" cp bte 30 DIG aac | COOPER NR 0 4 0
DIGESTIF MARGA" cpbte 48 | DIG a-ac | COOPER NR 4 25 13
DIGESTOBIASE” cp ble 40 DIG a-ac | ROBINS NR 10 1
DIGESTODORON" gites DIG a-ac | WELEDA GP 0 1 0
DIMALAN" sol DIG a-ac__| PARKE DAVIS NR 3 0
DONORMYL" cp bte 30 DIV e6d | OBERLIN PC 1 14 3
DONORMYL" cp effervescent DIV séd | OBERLIN PC 10 34 2
bte 20
DOPS" pdre DIG aac | FUCA GP o 2 1
PROSETUX " sol RES atu | DOLISOS GP 1 20 2
DULCOLAX ¢p ble 20 DIG lax | BOBHRINGER PC t 8
ECHINOXYL" gttes DIG a-ac | BOIRON GP 0 0 i
ENO SEL DE FRUIT" sac. DIG a-ac | SMITHKLINE GP 3 1
ble 24 ‘
ERGADYL" cp btz 30 VIT a-as | RPLABO NR 2 14
FEUCALYPTINE sol RES atu | JANSSEN NR 11 14
EUCOL” cp bte 20 VIT a-as | SOEKAMI LEFRANCQ NR 24 1
FERVEX" sac Abte 8 RES ol | OBERLIN PC 20 235 140
FERVEX " sac E bte 8 RES ol | OBERLIN PC 2 9
FERVEX sac sans sucre bie 8 RES of | OBERLIN PC 4
FESTALE" cp bte 60 DIG a-ac__| HORCHST GP 0 1
FITAXAL" gel DIG Iax | PHYGIENE NR g
FORMOCARBINE" glé DIG a-ac | SMITH KLINE GP 4 is 7
FRUBIOSE CALCIQUE VIT vit | BOEHRINGER NR 21 08 2
FORTE" a.b bte 20
FRUBIOSE CALCIQUE VIT vit | BOEHRINGER NR 4 1 3
FAIBLE" a.b bte 20
FECA" cp bte 60 DIG x| Fuca GP 12 58 1
FUMAFER" pdre DIV div | LABAZ NR 1 9 12
GALACTOGIL" glé DIV div__ | ELOI NR 3 7
GAOSEDAL CODEINE" cp ANT sal PHARMINTERN GP 1 6
bte 12
GELOGASTRINE" cp bte 24 DIG a-ac | MONOT GP 9 45 5
GELOPECTOSE" pdre DIG a-ac | ELGI NR 0 10 2
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Tableau 2.1 : description de I'échantillon (suite) - Iégende du tableau p 25

VITAMINE C” cp bte 50

NOM DE SPECIALITE CLASSE | SOUS- LABORATOIRE GROUPE | TOTAL | TOTAL | TOTAL
CLASSE OctaDéc | Année | Jan i Juin
91 22 93
GELUFENE" gél bte 20 ANT aut | FOURNIER PC 18 44
GELUMALINE" g4 bte 16 ANT pr_ |LTM NR 1 3 2
GELUSIL" cp bte 50 DIG a-ac | PARKE DAVIS NR 4 8 s
GLOTTYL" gttes RES atu__ | MERRELL DOW NR 4 8 5
GLUTAMAG TRIVIT B* 2.b VIT sas | LUCIEN NR 1 8 0
Hte 30
GRAINS DE VALS" cp bte 30 DIG lax | NOGUES ap 1 11
GURONSAN" op bte 30 VIT a-as | LYOCENTRE NR 5 57 42
HEPACLEM" cp bte 30 DIG a-ac | CLEMENT NR 4 2
HEPATOREX" sol DIG a-ac | COOPER NR 3 6 7
HEPATOUM" sol DIG a-ac | HEPATOUM NR 18 27 20
HERBESAN" tis sac bte 45 DIG lax | PHYGIENE GP 3 1
HERBESAN" tis sac bte 20 DIG lax | PHYGIENE GP 1 11 5
HERBESAN" tis vrac GM DIG lax | PHYGIENE GP 7 19 12
HERBESAN" tis vrac PM DIG lax | PHYGIENE GP 0 0
HOMEOGENE 46" op bte 60 DIV sd | BOIRON GP 0
HOMEOVOX" cp bte 60 RES of | BORON GP 0 11
HUMEX " gél ble 12 RES ot | FOURNIER PC 7 54
HUMEX" 50l A RES adu | FOURNIER PC 47 49
HUMEX" sol E RES aw | FOURNIER PC 6 5
HUMEX" sol foux grasse RES atu | FOURNIER PC 18 8
HYDROSOL VIT vit | ROCHE NR 13 2
POLYVITAMINE gttes
IDEOLAXYL" cp bte 100 DIG tax | STERLING MIDY GP 3 15
JAMYLENE" cp bie 40 DIG tax | PHARMUKA NR 0
JOUVENCE ABBE SOURY" DIV vei | ARDEVAL GP 0
cpbic 42
JOUVENCE ABBE SOURY" DIV vei | ARDEVAL GP 2 18 4
sol
L 114" pites DIG lax | LEHNING GP 0 3
125" gites DIV div__ | LEHNING GP 0 1
128" gttes DIV wi | LEHNING GP 1 0
L 52" gttes RES agr | LEHNING GP 19 45 24
L 72" gites DIV séd | LEHNING GP 8 38 27
| L.8" gttes DIV div__ | LEHNING GP 0 0
LACTEOL" ab. bie 14 DIG adi | D° BOUCARD NR 0 9 1
LACTEOL" cp bie 90 DIG a-di | D° BOUCARD NR 6 16 8
LANSOYL" gel DIG lax__ | JOUVEINAL NR 32 120 44
LAROSCORBINE" op 2 VIT vit | ROCHE NR 21 31 23
croquer bte 40
LAROSCORBINE" cp VIT vit  |ROCHE NR 30 53 49
effervescent bie 20
LESPENEPHRYL" sol DIV div__ | DARCY NR 35 0
MAGNESIE ABISMUREE" cp|  DIG aac | WHITEHALL GP 2 16 4
bte 80
MAGNESIUM VIT min | STERLING MIDY GP 4 6
GLYCOCOLLE” cp bte 60
MAGNESPASMYL" cp bte 50 VIT min | GERBIOL NR 7 28 3
MAGNESPASMYL" gié VIT min__| GERBIOL NR 1 5 3
MAGNOSCORBOL VIT min | ROUSSEL UCLAF GP 6 26
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Tableau 2.1 ; description de I'échantillon (suite) - Iégende du tableau p 25

NOM DE SPECIALITE CLASSE | sous- LABORATOIRE GROUPE{ TOTAL | TOTAL | TOTAL
CLASSE OctaDéc | Ammée | .JanaJuln
91 92 93
MANCEAU" sol DIG lax | BEECHAM NR 2 15 6
MEDIFLOR 1" tis sac DIV div MONOT GP 0 5 1
MEDIFLOR 12" tis sac DIV vei | MONGT GP 2 7
MEDIFLOR 14" tis sac DIV s8d | MONOT GP 1 14 3
MEDIFLOR 3" tis sac DIG s-ac | MONOT GP 0 7 9
MEDIFLOR 5" tis sac DIG s-ac | MONOT ap 1 3 3
MEDIFLOR 7" tis sac DIG lax | MONOT oP 6 24 12
MEGABYL," sac bte 15 DIG a-ac | JANSSEN NR 3 ] 2
MERCALM" cp bte 20 DIG a-tm | PHYGIENE NR 5 49 16
MEREPRINE" 30l DIV a-al | MERRELL DOW NR 0 0 2
METASPIRINE cp bte 30 ANT sal STERLING MIDY Gp 16 60 20
MICTASOL" cp bte 50 DIV als | JANSSEN NR 3 16 a
MICTASOL BLEU® cp bte 50 DIV als |} JANSSEN NR 2 26 3
MIGRALGINE" gl bte 20 ANT sal MARTIN NR 7 26 10
MICGRALGINE 5ol ANT sal | MARTIN NR 1 8 6
MUCITUX” cp bte 32 RES atu | RIOM CERM NR 2 1
NAUSICALM" 56l bts 10 DIG a-ém | BROTHIER NR 0 5 4
NAUSICALM" sof DIG aém | BROTHIER NR 1 g 3
NAUTAMINE" cp bte 20 DIG a-ém | DELAGRANGE GP 0 10 3
NEOCITRAN" sac bte 10 RES ol | SANDOZ GP 0 3
NEUROPAX" cp bis 40 DIV séd | STERLING MIDY GP 3 3 0
NEUTROSES" cp bte 42 DIG a-8c | DB PHARMA ap 0 0
NEVROSTHENINE VIT aas | 3IMSANTE NR 25 61 44
GLYCOCOLLE" sac bte 20
NICOBION" cp bte 30 VIT vit | ASTRA NR 2 8 1
NICOPRIVE cp bic 240 DIV div | THERANOL NR 0 0
NORBILINE" ab. A bte 24 DIG aac | PHARMUKA NR 1 8 2
NORBILINE" a.b. E bte 24 DIG a-ac | PHARMUKA NR 3 2
NORMOGASTRYL cpbte 50 | DIG a-sc | UPSA NR g 15 13
NOVACETOL" op bte 20 ANT ass | PHARMASTRA GP 14 48 4
NUROFEN" cp bte 20 ANT at | BOOTS-PHARMA PC 33 13
OSCILLOCOCCINTM” hom RES agr | BOIRON GP 0 99 53
bte 6
OSTEINE C 150" sac bte 20 VIT a8s | ZAMBON NR 6 1
OSTEINE C £00" sac bte 42 VT a8s | ZAMBON NR 36 13
OSTEINE C 500" sac bie 20 VIT a-as | ZAMBON NR 18 59 0
OXYBOLDINE" cp bts 36 DIG a-sc | COOPER NR 22 93 25
PALUDRINE" cp bte 60 DIV div | ICIPHARMA NR 9 0
PANADOL" cp bte 12 ANT par | STERLING MIDY GP 0 4 0
PARAGRIPPE" hom bio 9 RES a-gr | BOIRON GP 1 0
PARAGRIPPE" hom bte 3 RES a-gr | BOIRON GP 0 1 9
PARLAX COMPOSE" sol DIG lax | SOEKAMI LEFRANCQ NR 2 16 2
PASSEDYL" sol A RES atu | FOURNIER PC 45 17
PASSEDYL" 5ol E RES atu | FOURNIER PC 22 1
PECTIPAR" sac bte 10 DIG adi | OBERLIN PC 13 32
PECTORAL OBERLIN" solA §  RES atu | OBERLIN PC 36 13
PECTORAL OBERLIN" solE | RES atu | OBERLIN PC 8 g
PELVOMAGNESIUM" ¢p DIV ss | 3M SANTE NR 9 24
e 60
PEREFLAT" cp bte 24 DIG pac | LTM NR 14 17 7
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Tableau 2.1 : description de I'échantillon (suite) - Iépende du tableau p 25

TOTAL

NOM DE SPECIALITE CLASSE | SOUS- LABORATOIRE GROUPE | TOTAL TOTAL
CLASSE OctaDéc | Année | Jana Juln
91 2 93
PERIACTINE" cp bte 30 DIV a-al | MSD CHIBRET NR 19 21 12
PERIACTINE" sol DIV a-al | MSD CHIBRET NR 3 17 9
PERISTALTINE" cp bte 20 DIG lax | Zyma NR 0 2
PHOLCODYL" sol RES atn | COOPER GP 0 0
PHOSPHOCHOLINE glé DIG a-ac | SOEKAMI LEFRANCOQ GP 12 0
PHYTOTUX" sol RES at | LEENING GP 1 0 0
PILULES CARTERS" op DIG lax | FUMOUZE NR 4 23 15
bie 40
PLENYL CITRON-CASSIS" vIT aas | OBERLIN PC 7 3
cp effervescent bte 30
PLENYL CITRON-CASSIS" VIT aas | OBERLIN PC 14 3
cp & croguer bie 30
POCONEOL 1" gttes DIV div | PLANTES ET MEDECINE GP 2 21 17
POCONEOL 7" gites DIG a-ac | PLANTES ET MEDECINE GP 10 - 4
POLARAMINE PECTORAL" | RES at | SCHERING PLOUGH NR 1 0 0
sol
POVANYL" cp be 8 pIv div___{ PARKE DAVIS NR 7 28 18
POVANYL" cp & croquer bte 8 DIV div__ | PARKE DAVIS NR 14
POVANYL" sol DIV div. | PARKE DAVIS NR 3
PREFAGYL" cp bte 40 DIG a-ac | OBERLIN PC 5 29 4
PRINCI B FORT" cp bte 30 VIT vit | STERLING MIDY NR 17 7 0
PRONTALGINE cp bte 12 ANT par | BOEHRINGER GP 3 25 5
PULMOFLUIDE" sol RES atu | LEURQUIN NR 1 26 8
PURSENNIDE" cp bte 12 DIG lax | SANDOZ NR 10 53 36
QUINOCARBINE" cp bte 30 DIG aac | ROCHE GP 6 1
QUINTONINE" sol VIT a-as | STERLING MIDY GP 1 35 8
QUINTOPAN" sol RES atu__ | STERLING MIDY GP 1 3
QUOTIVIT OE" cp bte 30 VIT aas | RPLABO GP 0 2 0
RAPHANUS S POTIER" ab, DIG aac | DB PHARMA GP 4 18 8
bte 12
RENNIE" cp bte 96 DG a-ac | NICHOLAS GP 31 186 86
RESTRICAL ESTRAGON" DIG lax | MERAM NR 6 2
sol
RESTRICAL NOISETTE  sol | DIG lax__ § MERAM NR s 2
REXORUBIA" glé VIT aas | LEENING GP 1 12 4
RHINOFEBRAL " gét bte 20 RES ol | MARTIN NR 28 47 24
ROCMALINE" a.b. bte 20 DIG a-ac | ROQUES NR 0 5 4
ROMARENE" glé DIG aac | BEAUFOUR NR 0 1
ROVIGON" op bte 30 VIT a-as | ROCHE GP 0 i 1
RUFOL" cp bte 50 DIV ats | DEBAT NR 6 26 14
RUMICINE" cp bte 16 RES ol | SCHERING PLOUGH GP 0 0 1
SACOLENE" sac A bte 12 DIG a<di | SEARLE NR 5 19 6
SACOLENE" sac B bto 12 DIG adi | SEARLE NR 0 6 0
SARGENOR" ab, bte 40 VIT aas | SARGET NR 40 29
SARGENOR" a.b. bte 20 VIT aas | SARGET NR 20 31 2
SARGENOR" cp be 24 VIT aas | SARGET NR g 0
SCHOUM" sol DIG aac | MEDGENEX NR 19 40 13
SEDATIF PC" cp be 40 DIV séd | BOIRON GP 1 28 12
SEDATIF PC" hom GM DIV séd | BOIRON GP 1 0
SEDATIF PC" hom PM DIV séd | BOIRON cPp 0 1 0
SEDIBAINE cp bte 33 DIV sed | MERRELL DOW NR 6 3
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Tableau 2.1 : description de I'échantillon (sunite) - légende du tableau p 25

NOM DE SPECIALITE CLASSE | sous- LABORATOIRE GROUPE | TOTAL | TOTAL | TOTAL
CLASSE OctaDéc | Année | JanaJuin
51 2 93
SENOKOT" cp DIG lax | SARGET NR 7
SENOKOT" cp bte 200 DIG lax | SARGET NR 9 4
SENOKOT" cp bte 60 DIG tax | SARGET NR 0 2 2
SENOKOT" gi¢ DIG lax | SARGET NR 0 0
SILIGAZ" cp bte 32 DIG a-ac | SMITH KLINE GP 0 6 i
SINUSPAX " cp bte 60 RES ol | LEHNING NR 10 24 13
SOLUGASTRYL" cp bte 30 DIG a-ac | OBERLIN PC 19 2 17
SORBITOL" sac bte 20 DIG lax | DELALANDE NR 43 146 58
STIMOL" a.b. bte 18 VIT a-as | BIOCODEX NR 35 50 ]
STEMOL" sac bte 36 VIT a-as | BIOCODEX NR 9 47
STODAL" sol RES atu__ | BOIRON GP 1 21 8
STRIADYNE FORTE" op VIT a-as | WYETH NR 0 0
bte 30
SUPRADYNE" cp bte 20 vIT a-as | ROCHE GP 1 15 10
SUPRADYNE" cp bte 10 VIT a-as | ROCHE GP 0 7 9
SUPRHINITE" gl bte 10 RES ol | STERLING MIDY NR 3 2 2
SURELEN" ab. A bte 20 VIT a-as | SYNTHEX NR 19 1
SURELEN" ab. Abte 10 VIT s-as | SYNTHEX NR 17 65 9
SURELEN" ab. E bte 10 VIT s-as | SYNTHEX NR 2 4 0
TAMARINE" gél bte 20 DIG lax___| STERLING MIDY NR 1 0
TEINTURE DE COCHEUX" DIV div | AGUETTANT GP 2 1
sol
TERNEURINE" cp bte 20 VIT vit | ALLARD NR 33 105
TERPINE" sol RES atu | GONNON GP 7 14 12
THIOMUCASE H" cp bte 40 DIV div__ | SANOFI WINTHROP NR 1 0
TONILAX" cp bte 30 DIG lax | MONOT NR 6 24 11
TUSSIFED" cp bte 20 RES atu | WELLCOME NR 4 13 2
TUSSIFED" sol RES atu | WELLCOME NR 7 9 3
ULTACITE" op DIG a-ac | SOEKAMI LEFRANCQ GP 7
URARTHONE" sol DIV div | LEHNING NR 0 21 5
UVESTEROL VITAMINES vir vit | CRINEX NR 1 28 15
ADEC" pies
VICKS PECTORAL" sof RES atu | LACHATRE Gp 22 43 15
VITAMINE C OBERLIN® cp vIT vit | OBERLIN PC 0 1
effervescent bte 20
VITAMINE C OBERLIN" cpa] wIT vit | OBERLIN PC 3 19 3
croquer bie 30
VITAMINE C UPSA" op vIT vit | UPSA GP 10 1t
effervescent bte 20
VITAMINE B1 B6 B12" cp VIT vit | ROCHE NR 9 48 55
bte 40
VITANEVRIL FORT" cp VIT vit | CLIN MIDY NR 0 27 3
bte 30
VITASCORBOL" cp vIT vit ] RPLABO GP 32 22
effervescent bie 20
VITASCORBOL" ¢p & croquer VIT vit |RPLABO GP 25 58 16
bte 24
VITASCORBOL" cp & croquer vIT vit RPLABO ap 0 0 0

bte 12
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Tableau 2.1 : description de 1'échantillon (suite et fin) - Iégende du tableau ci-dessous

NOM DE SPECIALITE CLASSE | SOUS- LABORATOIRE, GROUPE { TOTAL | TOTAL | TOTAL
CLASSE OctaDéc | Année | Jana Juln

91 92 93

VITASCORBOL" cpsanssucre | VIT vit RP LABO GP 10 18

bte 24

VITASCORBOL " sac bte 10 VIT vit__ | RPLABO ap 2 11 7

VOSGES" sol RES atu | SMITH KLINE GP 0 1 2

VULCASE" cp bte 50 DIG lax | PHARMASCIENCE NE 0 0

TOTAL : 1281 593 2850

Légende :

Tableay 2.2 : légende du tableau 2.1,

- pour la rubrique - pour la rubrique - pour la rubrique - pour la rubrique
NOM DE SPECIALITE CLASSE SOUS-CLASSE GROUPE
a.b. : ampoules buvables | DIG : médicaments de la | a-ac : antiacides et hépatotropes | NR : produit non
¢p : comprimds sphére digestive lax : laxatifs remboarsé

gel : gels et gelées

261 : gélules

glé : gramilés

gites : pouttes buvables
hom : granules et
globules

pdre : poudres

sac : sachets

sol : solutions buvables
tis : tisanes en vrac et en
sachets

A :adulte

E : enfant

BB : nourrisson

GM : grand modéle
PM : petit modele

VIT : vitamines , toniques

et minéraux

RES : médicaments des

voies respiratoires

ANT : antalgiques

DIV : divers

a-ém : antiémétiques

a-di : antidiarrhéiques

a-as : antiasthéniques

vit : vitamines

psy : psychostimulants

min : minéraux

a-tu : antitussifs

orl : antirhinites

a-g1 : antigrippaux

sal ; dérivés des salicylés
pat : dérivés du paracétamol
ass : association salicylés et
paracétamol

aut : autres antalgiques
a-al : antiallergiques

vei : veinotoniqucs

: antiseptiques urinaires
: sédatifs

: divers

E & B

PC : produit conseil
GP : produit grand-public
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3.1 RESULTATS GENERAUX

L'automédication représente 7,99 % du chiffre d'affaires de la pharmacie. Ce chiffte
correspond & la vente des médicaments 4 TVA 5,5 %.

3.1.1 REPARTITION DES VENTES PAR CLASSE

Tableau 3.1 : venies par classe.

CLASSE Oct & Déc 1991 Année 1992 Janv 3 Juin 1993
TOTAL % TOTAL % TOTAL %

VIT 398 31,1% 1711 28,9% 761 26,7%
DIG 383 29,9% 1747 29,4% 808 28,3%
RES 286 22,3% 1219 20,5% 694 24,3%
ANT 126 9,8% 709 11,9% 332 11,6%
DIV 88 6,9% 545 9,2% 255 8,9%
Légende :

VIT : vitamines, toniques et minéraux

DIG : médicaments de la sphere digestive
RES : médicaments des voies respiratoires
ANT : antalgiques

DIV : divers

Commentaire :

Les deux classes les plus vendues sont :
- la classe des médicaments de la sphére digestive
- la classe des vitamines, toniques et minéraux.
Ces deux classes sont en diminution.

La classe des médicaments des voies respiratoires est en augmentation dans la période 1993 par
rapport a la période 1992.

Ces trois classes représentent les plus fortes ventes :
- 83 % des ventes dans la période 1991
- 79 % des ventes dans la période 1992
- 79 % des ventes dans la période 1993.
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3.1.2 REPARTITION DES VENTES PAR LABORATOIRE

Tableau 3.2 : ventes par laboratoire.

LABORATOIRE Oct 4 Déc 1991 Année 1992 Janv & Juin 1993
TOTAL % TOTAL % TOTAL %
BOIRON 83 6,5% 237 4% 122 4,3%
FOURNIER 0 0% 307 5,2% 226 7,9%
NICHOIAS 58 4.5% 306 5,1% 153 5,4%
OBERLIN 62 4,8% 595 10% 341 11,9%
ROCHE 73 5,7% 310 5,2% 183 6,4%
WELLCOME 72 5,6% 217 3,6% 102 3,6%
Graphique 3.2 : ventes par laboratoire.
VENTES PAR LABORATOIRE
q
12,00% - oo N 91
o2
10,00% + 10%
’ B o3
8,00% + T-o0%
—— 6,40%
6,00% -
5,20%5
4,00% 4 3,60% 3,60%
2,00% 4
0%
0,00% & !

¥ ) { [} 1 1
BOIRON FOURNIER NICHOLAS OBERLIN ROCHE WELLCOME
Commentaire :

Deux laboratoires présentent des ventes en hausse, ce sont deux laboratoires de pfoduits conseil
(OBERLIN et FOURNIER).
A eux deux, ils représentent :
- 5% des ventes dans la période 1991
- 15% des ventes dans la période 1992
- 20% des ventes dans la période 1993
Ceci montre 'importance grandissante du rdle de conseil du pharmacien.
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3.1.3 REPARTITION DES VENTES PAR FORME

Tableau 3.3 : ventes par forme - 1égende et commentaire p 31

FORME Oct a Déc 1991 Année 1992 Janv & Juin 1993
TOTAL % TOTAL %o TOTAL %o
a.b. 128 10% 492 8,3% 130 4,6%
cp 676 | 52,8% | 3127 | 52,7% | 1415 | 49,6%
| gel 33 2,6% 120 2% 54 1,9%
gél 52 4% 236 4% 168 5,%%
 gties 35 2, 7% 183 3,1% 101 3,5%
hom 70 5,5% 121 2% 67 2,3%
pdre/glé 8 0,6% 78 1,3% 42 1,5%
sac 116 9% 614 10,3% 397 13,9%
sol 134 10,5% 786 13,2% 366 12,8%
tis 26 2% 172 2,9% 108 3,8%
Graphique 3.3 : ventes par forme - Iégende ¢t commentaire p 31
VENTES PAR FORME
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Légende :

a.b. : ampoules buvables

cp : comprimés

gel : gels ou gelées

gél : gélules

gttes : gouttes buvables

hom : granules et globules;
pdre/glé : poudres ou granulés
sac : sachets

sol : solutions buvables

tis : tisanes en vrac ou en sachets

Commentaire :

La forme comprimés est la forme la plus vendue, elle est en légére diminution.

Nous pouvons noter une chute des ventes de la forme ampoules buvables et de la forme globules
et granules.

Nous pouvons aussi noter une hausse de la forme sachets.

3.1.4 REPARTITION DES VENTES PAR GROUPE

Tablean 3.4 : ventes par groupe - graphigue, 1égende ct commentaire p 32

GROUPE Oct & Déc 1991 Année 1992 Janv A Juin 1993
TOTAL % TOTAL % TOTAL %
NR 852 66,5% 3265 55% 1420 49,8%
PC 62 4,8% 936 15,8% 603 21,1%
GP 367 28,6% 1730 29,2% 827 29%
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Graphique 3.4 : ventes par groupe.

VENTES PAR GROUPE

N 91

70,00% ~+ 66,60% D 9

=EX]
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2,10%

20,00% 4

15,80%

10,00% 4

|
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Légende :

NR : produit non remboursé
PC : produit conseil
GP : produit grand-public

Commentaire :

Les spécialités déremboursées représentent
- 39,5% des ventes pour la période 1991
- 33,2% des ventes pour la période 1992

- 29,8% des ventes pour la période 1993,
Ces spécialités sont comprises dans le groupe des produits non remboursés dans le tableau ci-

dessus.
Nous pouvons noter une nette augmentation des spécialités du groupe des produits conseil et une
stabilité des spécialités du groupe des produits grand-public.

- Les ventes des spécialités déremboursées et non remboursées chutent.
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3.1.5 REPARTITION DES VENTES DES PRODUITS CONSEILLES

PAR L'EQUIPE DE L'OFFICINE

Tableau 3.5 : ventes des produits conseillés.

Oct 4 Déc 1991 Année 1992 Janv & Juin 1993
TOTAL % TOTAL % TOTAL %

146 11,4% 1337 | 22,5% 824 28,9%
Commentaire :

Nous pouvons remarquer que les produits résultant du conseil de 'équipe de l'officine étudiée sont
en constante hausse

Leur pourcentage est plus élevé que celui des spécialités conseil (voir tableau précédent). Les
produits conseillés par I'équipe officinale comprennent les spécialités conseil mais aussi des
spécialités grand public.

3.1.6 REPARTITION DES MEILLEURES VENTES

Tableau 3.6 : meilleures ventes - graphique et commentaire p 34

NOM Oct 4 Déc 1991 Année 1992 Janv 3 Juin 1993
DE SPECIALITE TOTAL % TOTAL % TOTAL %
ACTIFED" 61 4,8% | 188 3,.2% 94 3,3%
FERVEX" 20 1,6% 237 4% 153 5,4%
LAROSCORBINE" 51 4% 84 1,4% 72 2.5%
OSCILLOCOCCINUM™ 70 5,5% 99 1,7% 53 1,8%
RENNIE* 31 2,4% 186 3,1% 86 3%
SORBITOL" 43 3,4% 146 2,5% 58 2%
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Graphigue 3.6 ; meilleures ventes.
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L'étude de ces quelques spécialités refléte bien les résultats obtenus précédemment :

- Les trois classes les plus vendues sont :
- médicaments de la sphére digestive (SORBITOL", RENNIE®)
-vitamines, toniques et minéraux (LAROSCORBINE")
- médicaments des voies respiratoires (OSCILLOCOCCINUM", ACTIFED",
FERVEX™),
Parmi ces trois classes, Ia seule en hausse est la derniére de ces classes.

- Les laboratoires les plus représentés sont
- BOIRON (OSCILLOCOCCINUM™)
- ROCHE (LAROSCORBINE™)
- WELLCOME (ACTIFED")
- OBERLIN (FERVEX™)
- NICHOLAS (RENNIE™).

- La forme la plus vendue est la forme comprimés (ACTIFED”, LAROSCORBINE",
RENNIE") et nous avons noté une hausse des ventes de la forme sachets pendant les
périodes 1992 et 1993 (FERVEX", SORBITOL").
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3.2 RESULTATS PAR CLASSE

3.2.1 MEDICAMENTS DE LA SPHERE DIGESTIVE

3.2.1.1 Tableau des ventes par spécialité dans les trois périodes

Tableau 3.7 : DIG : ventes par spécialité - 1égende p 39

NOM DE SPECIALITE SOUS- LABORATOIRE GROUPE | TOTAL | TOTAL | TOTAL
CLASSE OctaDéc | Année | Jana Juin
91 93 93
AEROPHAGYL cp.bie 48 a-ac  |MONAL GP 1 0
ARGINOTRI B cp.bte 24 s-ac  |BOUCHARA NR 14 134 49
AROMABYL* sol a-ac  |PLANTES ET MEDECINE NR 0 0
AZYM" pdre aac  ILAPHAL NR 4 2
BICTTROL" sacbte 10 a-ac  |DYNATHERA NR 0 0
BOLCITOL" sof a-ac  |LESOURD NR 0 0
[BOLDOFLORINE" cpbte 40 lax__ |UMP. NR 1 0
fBOLDOFLORINE TIS" vrac lax  |UMP. GP 0 13 10
BOLDOFLORINE TIS" sac fax  JUMP. GP 26 11
BORIBEL 10 TIS" sac a-ac  |MONAL Gp 2 i
BORIBEL 13 TIS" sac lax  {MONAL GP 0 2
BORIBEL 4 TIS" sac lax  |MONAL GP 1 2
BORIBEL 6 TIS sac a-ac  |MONAL GP 6 3
BORIBEL 7 TIS sac a-ac  |MONAL GP 2 3 2
CALMAGNA" pdre a-ac  |PARKE DAVIS GP 1 2 i
CALMODIGER" cp bte 50 a-ac  |PLANTES ET MEDECINE GP 0 4 0
CARBOPHAGIX" géi bte 30 aac  |DARCY GP 13 2 1
CAROMINTHE" gttes a-ac__ ILEHNING GP 1 3
[CHARBON BELLOC" cp bte 34 aac  JARDEVAL GP 0 11 13
fcHARBON BELLOC® pdre a-ac  |ARDEVAL GP 0 i
fcocouLine” op bte 30 a$m  |BOIRON GP 15 8
coccuLINE” hom bte 3 aém _ |BOIRON GP 18 5
fcoLARINE® get lax  |STERLING MIDY GP 1 0 2
fconTaLAX® cp bte 30 lax  |3M SANTE NR 10 31 5
[coremz" gx lax  |DANIEL BRUNET NR 0 1 i
DEPURATIF PARNEL " sol a-ac  |MEDECINE VEGETALE GP 0 1
DEPURATUM” gél bie 60 lax  |LEHNING GP 0 3
DIARLAC" géf bic 16 a-di  {FOURNIER PC 0 30 26
DIGEDRYL" cp bie 30 a-ac  |SALVER NR 6 23 10
DIGESTIF LIPHA" cp bte 30 a-ac  |COOPER NR 0 4 0
DIGESTIF MARGA" cp bte 43 a-ac  |COOPER NR 4 25 13
DIGESTOBIASE" cp bte 40 a-ac  |ROBINS NR 10 1
DIGESTODORON" gites aac  |WELEDA GP 0 0
DIMALAN" sol 2-ac  |PARKE DAVIS NR 0
Ipops” pdre a-ac  [FUCA GP 0 1
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Tableau 3.7 : DIG : ventes par spécialité (suite) - Iégende p 39

NOM DE SPECIALITE SOUS- LABORATOIRE GROUPE | TOTAL | TOTAL | TOTAL
CLASSE OctaDéc | Année | JanaJuin
91 92 93
DULCOLAX" cp bte 20 lax  |BOEHRINGER PC 1 8
ECHINOXYL" gttes a-ac  |BOIRON GP 0 0 0
lENO SEL DE FRUIT® sac bte 24 a-ac  |SMITH KLINE BEECHAM aP 3 1
FESTALE" cp bte 60 a-ac  |HOECHST ap 0 1
FITAXAL" gel tax  |PHYGIENE NR 8
FORMOCARBINE glé a-ac  |SMITH KLINE BEECHAM GP 4 18 7
FUCA" cp bte 60 lax  |FUCA GP 12 58 33
GELOGASTRINE" cp bte 24 aec  |MONOT GP 45 5
GELOPECTOSE" pdre aac  |ELGI NR 10 2
GELUSIL" op bie 50 s-ac  |PARKE DAVIS NR 8 5
GRAINS DE VALS" cp bte 30 lax  [NOGUES GP 1 11
JHEPACLEM" cp bte 30 a-ac  |CLEMENT NR 4 2
IEPATOREX" sol a-ac  |COOPER NR 3 6 7
laxpaToum” sl aac _|HEPATOUM NR 18 27 20
FEERBESAN TIS" sac bte 45 lax  |PHYGIENE GP 3 1
HERBESAN TIS" sac bte 20 lax  |PHYGIENE GP 1 11 5
HERBESAN TIS" vrac GM lax  |PHYGIENE GP 7 19 12
HERBESAN TIS" vrac PM lax  |PHYGIENE GP 0 0
IDEOLAXYL" cp bte 100 lax  |STERLING MIDY GP 3 15 6
JAMYLENE" op bie 40 lax  |PHARMUKA NR 0 6
I, 114" gites a-ac  |LEHNING GP 0 3 3
LACTEOL" a.b. bte 14 a-di  |D° BOUCARD NR | 9 1
LACTEOL" cp bte 50 a-di  |D° BOUCARD NR 6 16 8
LANSOYL" gel lax  [JOUVEINAL NR 32 120 44
MAGNESIE ABISMUREE" cp bie 80 a-ac  |WHITEHALL GP 2 16 4
MANCEAU" sol lax  |BEECHAM NR 2 15 6
MEDIFLOR 3 TIS" sac aac  |MONOT GP 0 9
IMEDIFLOR 5 TIS" sac a-ac  |MONOT aP 1 3
fMEDIFLOR 7 TIS" sac lsx  |MONOT GP 6 24 12
BMECABYL" cac bte 13 aac  JJANSSEN NR 3 8 2
MERCALM" cp bte 20 a-ém  |PHYGIENE NR 5 49 16
NAUSICALM gél bte 10 aém |BROTHIER NR 0 5 4
InausicALM" sol a<ém |BROTHIER NR 1 8 3
IvauTaming® cp bie 20 aém |DELAGRANGE GP 0 10 3
INEUTROSES® cpbte 42 a-ac  |DBPHARMA Gp 0
INORBILINE” ab. Abte 24 a-ac  |PHARMUKA NR 1 2
INORBILINE' ah. E bte 24 a-ac  |PHARMUKA NR 2
INORMOGASTRYL" op bie 50 aac  |UPSA NR 3 15 13
loxYBOLDINE" cp bte 36 a-ac  |COOPER NR 22 93 25
learLAX cOMPOSE* 5ol lax  |SOEKAMI I EFRANCQ NR 2 16 2
IeECTIPAR" sacbte 10 a-di |OBERLIN PC 13 32
leerErLAT" op bt 24 suc  |LTM NR 14 17
|eERISTALTINE 0p b1 20 lax  |ZYMA NR 2 0 2
lpnospHOCHOLINE g6 a-ac  |SOEKAMI LEFRANCQ aP 12 0
PILULES CARTERS" cp bte 40 lax  |FUMOUZE NR 4 23 15
POCONEOL 7" gites a-ac  |PLANTES ET MEDECINE ap 10 4
PREFAGYL" cp bte 40 a-ac  |OBERLIN PC 5 29 4
JPURSENNIDE" cp bte 12 lax  |SANDOZ NR 10 53 36
louINOCARBINE® cp bte 30 a-ac  |ROCHE aP 6 1
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Légende :

Tableau 3.8 : DIG : Iégende du tablean 3.7.

- peur la rubrique

- pour la rubrique

- pour la rubrique

- pour la rubrique

NOM DE SPECIALITE CLASSE SOUS-CLASSE GROUPE
a.b. : ampoules buvables | DIG : médicaments de la | a-ac : antiacides et hépatotropes { NR : produit non
cp_: comprimés sphére digestive lax : laxatifs remboursé

gel : gels et gelées

£¢l : gélules

glé : granulés

gttes : gouttes buvables
hom : granules et
globules

pdre : poudres

sac : sachets

so! : solutions buvables
tis : fisanes en vrac et en
sachets

A : adulte

E : enfant

GM : grand modéle
PM : petit modéle

a-ém : antiémétiques

a-di : antidiarrhéiques

PC : produit conseil
GP : produit grand-public
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3.2.1.2 Répartition des ventes par sous-classe

Tableau 3.9 : DIG : ventes par sous-classe - commentaire p 41

SOUS CLASSE Oct 2 Déc 1991 Année 1992 Janv & Juin 1993
TOTAL % TOTAL % TOTAL %
a-ac 218 56,9% 913 52,3% 367 45,4%
lax 146 38,1% 636 36,4% 329 40,7%
a-ém 8 2,1% 105 6% 39 4,8%
a-di 11 2,9% 93 5,3% 73 9%

Graphique 3.9 : DIG : ventes par sous-classe - commentaire p 41
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Commentaire :

Nous pouvons remarquer la prédominance de deux sous-classes :
- les antiacides et hépatotropes
- les laxatifs.
A elles deux, ces sous-classes représentent :
- 95% des ventes dans la période 1991
- 89% des ventes dans la période 1992
- 86% des ventes dans la période 1993.
La sous-classe des antiacides et hépatotropes chute le long des trois périodes.

3.2.1.3 Répartition des ventes par laboratoire

Tablean 3.10 : DIG : ventes par laboratoire - graphigue, légende et commentaire p 42

LABORATOIRE Oct a Déc 1991 Année 1992 Janv a Juin 1993
TOTAL % TOTAL % TOTAL %
BOUCHARA 34 8,9% 134 7,7% 49 6,1%
COOPER 29 7,6% 128 7.3% 45 5,6%
DELALANDE 43 11,2% 146 8,3% 58 7.2
JOUVEINAL 32 8,3% 120 6,9% 44 5,4%
NICHOLAS 31 8,1% 186 10,6% 86 10,6%
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3.2.1.4 Répartition des ventes par forme

Tableau 3.11 : DIG : ventes par forme - 1égende et commentaire p 44

FORME Oct a Déc 1991 Année 1992 Janv & Juin 1993
TOTAL % TOTAL % TOTAL %
a.b. 5 1,3% 45 2,6% 17 2,1%
cp 209 54,5% 985 56,4% 444 55%
gel 33 8,6% 120 6,9% 54 6,7%
gél 13 3,4% 71 4% 34 4,2%
glé 4 1% 31 1,8% 9 1,1%
gites 0 0% 15 0,8% 10 1,2%
hom 0 0% 18 1% 5 0,6%
pdre 1 0,3% 18 1% 7 0,8%
sol 45 11,7% 126 7.2% 56 6,9%
sac 51 13,3% 195 11,2% 99 12,3%
tis 22 5,7% 123 7% 73 9%
Graphique 3.11 : DIG : ventes par forme - 1égende ¢t commentaire p 44
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Légende ;
DIG : médicaments de la sphére digestive
a.b.: ampoules buvables
cp : comprimés
gel : gels ou gelées
gél : gélules
glé : granulés
gttes : gouttes buvables
hom : granules et globules

pdre : poudres
sac : sachets
sol : solutions buvables

tis : tisanes en vrac ou en sachets

La forme comprimés est la plus vendue dans cette classe.
Nous pouvons noter une hausse dans les trois pértodes de la forme tisanes.

3.2.1.5 Répartition des ventes par groupe

Tableau 3.12 : DIG : ventes par groupe - graphique, légende et commentaire p 43

GROUPE Oct a Déc 1991 Année 1992 Janv & Juin 1993
TOTAL Yo TOTAL % TOTAL %

NR 264 68,9% 1022 58,5% 421 52,1%

PC 15 3,9% 105 6% 102 12,6%

GP 104 27,1% 620 35,5% 285 35,3%
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Graphique 3.12 : DIG : ventes par groupe.
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Légende ;
DIG : médicaments de la sphére digestive
NR : produit non remboursé
PC : produit conseil
GP : produit grand-public

Commentaire :

Nous pouvons noter une chute des spécialités non remboursées.

Parmi celles-ci, les spécialités récemment déremboursées représentent :
- 45,4% des ventes dans la période 1991
- 37,9% des ventes dans la période 1992
- 33,5% des ventes dans la période 1993,

Les spécialités grand-public ont augmenté en 1992,

Nous pouvons encore noter une hausse constante des produits conseil.
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3.2.1.6 Répartition des ventes des produits conseillés par 1'équipe de I'officine

Tableau 3.13 : DIG : ventes des produits conseillés - commentaire p 47

NOM Oct A Déc 1991 Année 1992 Janv a Juin 1993

DE SPECIALITE | TOTAL % TOTAL % TOTAL %
DIARLAC”® 0 0% 30 1,7% 26 3,2%
FITAXAL" , 8 1%
GELUSIL" 4 1% 8 0,4% 0,6%
GRAINS DE VALS" 1 0% 11 1,4%
MAGNESIE 2 0,5% 16 0,9% 4 0,5%
ABISMUREE" |
MERCALM" 5 1,3% 49 2,8% 16 2%
PECTIPAR" 13 0,7% 32 4%
PREFAGYL" 5 1,3% 29 1,6% 4 0,5%
SOLUGASTRYL" 10 2,6% 32 1,8% 17 2,1%
ULTACITE" 7 0,9%
TOTAL 26 6,8% 178 102% 130 16,1%

Graphique 3.13 : DIG : ventes des produits conseillés - commentaire p 47
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Commentaire :

Dans cette liste, nous pouvons noter la présence, en plus de produits conseil, de produits grand-
public : GRAINS DE VALS*, MAGNESIE ABISMUREE",

Les trois spécialités en hausse dans ce tableau sont des produits appartenanf a la sous-classe des
antidiarrhéiques : DIARLAC®, PECTIPAR® et & la sous-classe des antiémétiques :
MERCALM".

Les autres sous-classes représentées dans ce tableau sont en chute.

3.2.1.7 Répartition des meilleures ventes

Tableaun 3.14 : DIG : meilleures ventes - graphique, 1égende et commentaire p 48

NOM Oct a Déc 1991 Année 1992 Janv i Juin 1993
DE SPECIALITE ] TOTAL % TOTAL % TOTAL %
ARGINOTRI-B" 34 8,9% 134 7,7% 49 6,1%
LANSOYL" 32 8,3% 120 6,9% 44 5,4%
OXYBOLDINE* 22 5,7% 93 5,3% 25 3,1%
PURSENNIDE" 10 2,6% 53 3% 36 4.5%
RENNIE" 31 8,1% 186 10,6% 86 10,6%
SORBITOL® 43 11,2% 146 8,3% 58 7.2%
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La forme la plus représentée au sein de ce groupe est la forme comprimés (ARGINOTRI-B*,
RENNIE®, OXYBOLDINE", PURSENNIDE").
Nous avons vu précédemment que c'était la forme la plus vendue dans ce groupe.

Les groupes de produit retrouvés dans cette liste sont :

produits non remboursés (SORBITOL", ARGINOTRI-B*, LANSOYL",
OXYBOLDINE*, PURSENNIDE")

produits grand-public (RENNIE®),
On ne retrouve pas dans cette liste de produits conseillés par 'équipe de I'officine étudide.

Nous pouvons déduire de 'étude de cette classe :
- il y a peu de demande de conseil de la part des clients
- le client reste trés fidéle aux produits bien connus via la publicité (produits grand-public)
ou la prescription médicale (produits récemment déremboursés)
- le déremboursement est un fait qui passe mal (chute des ventes)
- enfin il nous faut préciser qu'un certain nombre de produits reste encore en partie du
domaine de la prescription (SORBITOL", ARGINOTRI-B*, PURSENNIDE" ...).
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3.2.2 VITAMINES, TONIQUES ET MINERAUX

3.2.2.1 Tableau des ventes par spécialité dans les trois périodes

Tableau 3.15 : VIT : ventes par spécialité - légende p 52

NOM DE SPECIALITE SOUS- LABORATOIRE GROUPE | TOTAL | TOTAL | TOTAI
CLASSE OctaDéc | Année | JanaJuin
91 92 93
ACTI S a.b. GM n-as  IP. FABRE NR 0
ACTIS" ab. PM aas  |P. FABRE NR 11 2
ACTI 5" sol a-as  [P. FABRE NR 0
ACTIPHOS" a.b. bte 30 a-as  JR BELLON NR 1 )
ACTITONIC” a.b. bie 18 aas  |AMIDO NR 0
ACTIVAROL VIT € 500" a.b. bte 24 a-as  [ANPHAR ROLLAND NR 0
ADENA C 500" cp bte 60 a-as  [INNOTHERA NR 1 12 0
ALVITYL" cp bte 50 vit  |[LTM NR 5 26 15
ALVITYL" sol vit  |LTM NR 2 13 6
ANTASTHENE" ab. bte 12 a-as |DELALANDE NR
ARCALION" cp bte 30 psy  |THERVAL NR 26 118 66
ARGININE" 2.b. bte 20 a-as  |VEYRON NR 4 12 12
ARGININE sol aas  |VEYRON NR 0 0
ARGININE GLUTAMIQUE" ab.bte 12]  aas  |BEECHAM NR 0 11 3
AZEDAVIT" cp bte 15 aas |LEDERLE NR 2 1 1
IBEFLAVINE” cp bte 20 vit  |ROCHE NR 4 2 0
IBEPANTHENE" cp bte 20 vit  |ROCHE NR 4 68 16
BETRIPHOS C" géf bte 30 a-as  |MARCOFINA NR 3 0
BEVITINE” cp bte 20 vit  |SPECIA NR 1
BIOMAG" cp bte 45 min  |LEHNING NR 11 67 39
BIOTINE" cp bte 20 vit  |ROCHE NR 4 66 17
BIOTONE" ab. bts 30 aas  |LAPHAL NR 5 7
BIOTONE" ab, bte 20 a3 |LAPHAL NR 18 26 0
C A € 1000" cp bte 10 aas  |SANDOZ NR 0 10 10
CLEREGIL" a.b. bte 20 pry  IMERCK CLEVENOT NR 0 12 6
COGITUM" ab. bte 20 psy  |MERRELL DOW NR 27 14
DEBRUMYL" a.b. bte 20 psy |P. FABRE NR 4 1
ERGADYL" cp bte 30 aas  |RPLABO NR 2 14
EUCOL" cp bte 20 aas  |SOEKAMI LEFRANCQ NR 5 24 1
FRUBIOSE CALCIQUE FORTE" ab. vit  |[BOEHRINGER NR 21 98 2
Iote 20
FRUBIOSE CALCIQUE FAIBLE" ab. vit  |BOEHRINGER NR 4 13 ]
bte 20
fcLUTAMAG TRIVIT B* ab. bte 30 aas  JLUCIEN NR ] g 0
lcuroNsAN" op bte 30 aas  |LYOCENTRE NR 5 57 42
[EYDROSOL POLYVITAMINE” gites vit  |{ROCHE NR 13 2
|L.AROSCORBINE” cp 2 croquer bte 40 vit |ROCHE NR 21 31 23
lLAROSCORBINE” op effervescent bte20] vt |ROCHE NR 30 53 49
MAGNESIUM GLYCOCOLLE" cpbte |  min  [STERLING MIDY GP 4 6
60 _
MAGNESPASMYL" cp bte 50 min  |GERBIOL NR 7 28
MAGNESPASMYL" glé min  |GERBIOL NR 5

Y
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Tableau 3.15 : VIT : ventes par spécialité (suite et fin) - 1égende p 52

NOM DE SPECIALITE SOUS- LABORATOIRE GROUPE | 'tOTAL | TOTAL | TOTAL
CLASSE OctaDéc | Année | Jana Juin
91 92 93
MAGNOSCORBOL VITAMINE C* ¢p min  |ROUSSEL UCLAF GP 6 26 2
Ibte 50
NEVROSTHENINE GLYCOCOLLE" a-as  |3M SANTE NR 25 61 44
sac bie 20
NICOBION" cp bte 30 vit  |ASTRA NR 2 8 1
OSTEINE C 150" sac bte 20 a-as  |ZAMBON NR 6 1
OSTEINE C 500" sac bte 42 aas  |ZAMBON NR 36 43
JOSTEINE € 500" sac bte 20 aas  |ZAMBON NR 18 59
PLENYL CITRON-CASSIS” cp a-as  |OBERLIN PC 7 3
effervescent bte 30
PLENYL CITRON-CASSIS” cp & a-ss  |OBERLIN PC 14 3
Icroquer bte 30
[PRINCI B FORT® cp bte 30 vit  |STERLING MIDY NR 17 7 0
fQUINTONINE" sol aas  |STERLING MIDY GP 1 35 8
QUOTIVIT OE" cp bte 30 a-as  |RPLABO GP 0 2 0
REXORUBIA" glé a-as  |LEHNING GP 1 12 4
ROVIGON" op bte 30 a-as  |ROCHE GP 0 1 1
SARGENOR” a.b. bte 40 a-as  |SARGET NR 40 29
SARGENOR" a.b. bte 20 a-as  |SARGET NR 20 31
SARGENOR" cp bte 24 a-as  |SARGET NR 8
|sTIMOL" ab. bie 12 225 |BIOCODEX NR 35 50 0
[sTivOL” sac bte 36 a-as  JBIOCODEX NR 9 47
{STRIADYNE FORTE” cp bte 30 a-as  |WYETH NR 0 0
ISUPRADYNE" cp bte 20 a8 |ROCIE GP 1 1S 10
[SUPRADYNE® cpbte 10 ads _ |ROCHE GP 0 7 9
SURELEN" a.b. A bte 20 aas  |SYNTHEX NR 19 9
SURELEN" a.b. A bte 10 a-as  |SYNTHEX NR 17 65 0
[SURELEN" ab. Ebte 10 aas  |SYNTHEX NR 2 4 a
TERNEURINE " cp bte 20 vit  JALLARD NR 33 105 2
UVESTEROL VITAMINES ADEC" vit  |CRINEX CNR 1 28 15
If:ﬁAMiNE C OBERLIN" op vit  |OBERLIN PC 0 1
effervescent bte 20
'VITAMINE C OBERLIN" cp  croquer vit  [OBERLIN PC 3 19 3
bite 30
[VITAMINE C UPSA" cp effervescent bte vit  |UPsa GP 10 11
20
VITAMINES B1 B6 B12" op ble 40 vit  |ROCHE NR 48 55
VITANEVRIL FORT" cp bte 30 vit  |CLINMIDY NR 27 3
VITASCORBOL" cp effervescent bte 20 vit  |RPLABO GP 32 22
[VITASCORBOL" cp 4 croquer ble 24 vit  |RPLABO GP 25 58 16
VITASCORBOL" cp & croquer be 12 vit  |RPLABO GP 0 0 0
VITASCORBOL" cp sans sucre bte 24 vit  |RPLABO GP 10 18
VITASCORBOL" sac bte 10 vit  |RPLABO GP 2 11 7
TOTAL DE LA CLASSE VIT : 398 1711 769
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Légende :

Tableau 3.16 : VIT : Iégende du tableau 3.15.

- pour la rubrique

- pour a rubrique

- pour 1a rubrique

- pour la rubrigue

NOM DE SPECIALITE CLASSE SOUS-CLASSE GROUPE
ab. : ampoules buvables | VIT : vitamines , toniques | a-as : antiasthéniques NR : produit non
©p : comprimés et minéraux vit ; vitamines remboursé

g¢l : gélules

glé : granulés

ghtes : gouttes buvables
sac : sachets

sol : solutions buvables
A :adulte

E : enfant

GM : grand modéle

psy : psychostimulants

min : minéraux

PC : produit conseil

GP : produit grand-public
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Commentaire :

Nous pouvons remarquer une prédominance de deux sous-classes : antiasthéniques et vitamines.
A elles deux, elles représentent :

- 87% des ventes dans la période 1991

- 83% des ventes dans la période 1992

- 81% des ventes dans la période 1993.
Ces deux sous-classes voient leur chiffre de vente chuter le long des trois périodes.
Nous pouvons noter une hausse des ventes des psychostimulants mais ceux-ci sont surtout
prescrits.

3.2.2.3 Répartition des ventes par Iaboratoire

Tableau 3.18 : VIT : venics par laboratoire - graphique, 1égende et commentaire p 55

LABORATOIRE Oct & Déc 1991 Année 1992 Janv & Juin 1993
TOTAL % TOTAL % TOTAL %

BOEHRINGER 25 6,3% 111 6,5% 34 4,5%
LEHNING 12 3% 79 4,6% 43 5,6%
ROCHE 73 18,3% 304 17,8% 182 23,9%
RP LABO 27 6,8% 115 6,7% 77 10,1%
THERVAL 26 6,5% 118 6,9% 66 8,7%
ZAMBON 18 4,5% 101 5,9% 44 5,8%
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Graphique 3.18 : VIT : ventes par laboratoire.
VIT : VENTES PAR LABORATOIRE

25,00% 0% .
20,00% 4 | | =93
15,00% § |

10,00% + % 10.10% o

5,00% 4 4,50% ) 400 § it
0,00% § ; = ‘

BOEHRINGER LEHNING ROCHE RP LABO THERVAL  ZAMBON
Légende :

VIT : vitamines, toniques et minéraux
Commentaire :

Nous pouvons remarquer le fort chiffre des ventes des laboratoires ROCHE au sein de cette
classe et la forte hausse des ventes de RP LABO dans la période 1993.

3.2.2.4 Répartition des ventes par forme

Tablean 3.19 : VIT : venies par forme - graphique, légende et commentaire p 56

FORME Oct a Déc 1991 Année 1992 Janv 3 Juin 1993

TOTAL % TOTAL %o TOTAL %

a.b. 123 30,9% 447 26,1% 113 14,8%
cp 221 55,5% 973 56,9% 468 61,5%
| gél 3 0,8% 0 0% 0 0%
glé 2 0,5% 17 1% 7 0,9%
 gttes i 0,3% 41 2,4% 17 2,2%
sac 45 11,3% 182 10,6% 142 18,7%
sol 3 0,8% 51 3% 14 1,8%
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Graphique 3.19 : VIT : ventes par forme.
VIT : VENTES PAR FORME
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cp gél glé gttes

Légende :

VIT : vitamines, toniques et minéraux
a.b. : ampoules buvables

Cp . comprimeés

gél : gélules

glé : granulés

gttes : gouttes buvables

sac : sachets

sol : solutions buvables

Commentaire :

Nous pouvons noter une forte prédominance de la forme comprimés.
Les deux autres formes les mieux représentées sont :

- la forme sachets qui augmente dans la période 1993

- la forme ampoules buvables qui chute.

sac

sol
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3.2.2.5 Répartition des ventes par groupe

Tableau 3.20 : VIT : ventes par groupe - commentaite p 58

GROUPE Oct 4 Déc 1991 Année 1992 Janv a Juin 1993
TOTAL % TOTAL % TOTAL %
NR 358 89,9% 1448 84,6% 637 83,7%
PC 3 0,7% 40 2.3% 10 1,3%
GP 37 9,3% 223 13% 114 15%
Graphique 3.20 : VIT : ventes par groupe - commentaire p 58
VIT : VENTES PAR GROUPE
90,00% Sou
S ' & B4.60%  s370%
80,00% -
70,00% -
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50,00% -
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30,00% '-
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0,70% 2,30% 1,30%
0,00% 4 i
NR PC GP

Légende :

VIT : vitamines, toniques et minéraux

NR : produit non remboursé

PC : produit conseil
GP : produit grand-public

N 91
92
B 93

W

15,00%
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Commentaire :

Nous pouvons noter la faible part occupée par les spécialités conseil.

Les spécialités grand-public sont en hausse surtout dans la période 1992.

Les spécialités non remboursées n'évoluent pas beaucoup sur les trois périodes.

Parmi celles ci, les spécialités récemment déremboursées représentent :
- 52,7% des ventes dans la période 1991
- 49,4% des ventes dans la période 1992
- 46,6% des ventes dans la période 1993,
Leur vente chute le long des trois périodes et il s'agit surtout de spécialités a visée antiasthénique.

Le groupe des produits non remboursés reste celui qui a les plus fortes ventes dans cette classe.

3.2.2.6 Répartition des ventes des produits conseillés par I'équipe de I'officine

Tableau 3.21 : VIT : ventes des produits conseillés - graphique, légende et commentaire p 59

NOM Oct & Déc 1991 Année 1992 Janv 4 Juin 1993
DE SPECIALITE TOTAL % TOTAL % TOTAL %
GURONSAN" 5 1,2% 57 3,3% 42 5,5%
PLENYL" 21 1,2% 6 0,8%
VITAMINE C OBERLIN" 3 0,7% 19 1,1% 0,5%
VITAMINE C UPSA™ 10 - 0,6% 11 1,4%
VITASCORBOL" 27 6,8% 111 6,5% 63 8,3%
TOTAL 35 8,8% 218 12,7% 126 16,5%
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Graphique 3.21 : VIT : ventes des produits conseillés.

N 91

[]92 VIT : VENTE PRODUITS CONSEILLES DANS L'OFFICINE
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GURONSAN* PLENYL* VITAMINE C VITAMINEC  VITASCORBOL*

OBERLIN® UPSA*

Légende :

VIT : vitamines , toniques et minéraux

Commentaire :

Nous pouvons remarquer que la part des spécialités conseillées par I'équipe officinale est plus
élevée que la part des spécialités conseil (tableau précédent).
Ceci s'explique par le fait que les produits conseil de fa pharmacie englobent aussi des produits
grand-public comme la spécialité VITASCORBOL".
Les deux spécialités qui ressortent de ce tableau sont :

- GURONSAN" produit récemment déremboursé

- VITASCORBOL" produit grand-public.
La spécialité GURONSAN" voit une hausse de ses ventes malgré son déremboursement gréce au
conseil.
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3.2.2.7 Répartition des meilleures ventes

Tableau 3.22 : VIT : meilleures ventes - commentaire p 61

NOM Oct 2 Déc 1991 Année 1992 Janv & Juin 1993
DE SPECIALITE | TOTAL % | TOTAL % TOTAL %

ARCALION® 26 6,5% 118 6,9% 66 8,7%
FRUBIOSE” 25 6,3% 111 6,5% 34 4,5%
LAROSCORBINE" 51 12,8% 84 4,9% 72 9,5%
OSTEINE" 18 45% | 101 5,9% 44 5,8%
STIMOL" 35 8,8% 59 3,4% 47 6,2%
TERNEURINE"® 33 8,3% 105 6,1% 2 0,3%
VITAMINE B1B6B12* 9 2,3% 48 2,8% 55 7,2%
VITASCORBOL" 27 6,8% 111 6,5% 63 8,3%

Graphique 3.22 : VIT : meilleures ventes - commentaire p 61
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Légende :

VIT : vitamines , toniques et minéraux
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Commentaire :

Les sous-classes retrouvées dans cette liste sont :

- vitamines (VITASCORBOL", LAROSCORBINE®, FRUBIOSE", TERNEURINE",
VITAMINE B1 B6 B12%)

- antiasthéniques (STIMOL" et OSTEINE®)

- psychostimulants (ARCALION®).

Les laboratoires représentés dans ceite liste et qui font partie de ceux qui ont les meilleures ventes
(tableau 3.18 p 54) sont :

- ROCHE (LAROSCORBINE" et VITAMINE B1 B6 B12"%)

- RP LABO (VITASCORBOL")

- THERVAL (ARCALION™)

- BOEHRINGER (FRUBIOSE")

- ZAMBON (OSTEINE").

Les formes retrouvées dans cette liste sont les trois principales de cette classe :
- comprimés (LAROSCORBINE", TERNEURINE®, VITASCORBOL,
ARCALION®, VITAMINE B1 B6 B12*)
- sachets (STIMOL" , VITASCORBOL"*, OSTEINE")
- ampoules buvables (STIMOL”, FRUBIOSE™).

Les groupes de produit représentés ici sont :
- produits non remboursés (LAROSCORBINE*, STIMOL”, TERNEURINE”,
ARCALION*, FRUBIOSE", OSTEINE", VITAMINE B1 B6 B12%)
- produits grand-public (VITASCORBOL™).

Les deux spécialités qui ont leur vente en hausse sont des vitamines (VITASCORBOL" et
LAROSCORBINE")
ARCAILLION" continue de voir ses ventes augmenter grice aux prescriptions des médecins.

Nous pouvons déduire de I'étude de cette classe :
- les antiasthéniques font encore partie du domaine de la prescription mais leur vente
diminue suite & leur déremboursement, exception faite de GURONSAN"™ qui fait partie du
conseil du pharmacien et qui est souvent redemandé par une clientéle jeune
- il y a beaucoup d'achats par connaissance du produit pour les vitamines
(LAROSCORBINE*, VITASCORBOL")
- il n'y a pas beaucoup de demandes de conseil dans cette classe.
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3.2.3-MEDICAMENTS DES VOIES RESPIRATOIRES

3.2.3.1 Tableau des ventes par spécialité dans les trois périodes

Tableau 3.23 ; RES : ventes par spécialité - légende p 63

NOM DE SPECIALITE SOUS- LABORATOIRE GROUPE | TOTAL | TOTAL | TOTAL
CLASSE OctaDéc | Amuée |Jana.Juin
91 92 93
ACTIFED" cp bie 20 ol |WELLCOME NR 44 141 67
ACTIFED" sol ol |WELLCOME NR 17 47 27
AKINDEX " sol atv  [FOURNIER PC 50 22
BORIBEL 2 TIS" sac ats  [MONAL oP 2 3 10
BRONCHALENE" sol & ats  |MARTIN NR 13 9 4
BRONCHALENE" sol BB atu  |MARTIN NR 0 1 0
BRONCHALENE" sol E atu  |MARTIN NR 3 2 1
BRONCHATHIOL" sol atu  |MARTIN NR 0 3
BRONCORINOL" sol atu  |NICHOLAS GP 0 1
JCLARIX" cp bte 40 atu  |COOPER NR 2
CLARIX" sol atu  |COOPER NR 2 7
JconoBROMYL® sol afu _ [STERLING MIDY GP 1
fcopoTussyL sl atn  |LEDERLE GP 5
fcORYZALIA® cp bie 40 of |BOIRON GP 4 2 10
DEXIR” sol A atu  |OBERLIN PC 21
DEXIR" sol E atu  |OBERLIN PC 0 15
DROSETUX” sol atu  |DOLISOS GP 1 20
EUCALYPTINE" sol atu  |JANSSEN NR 2 11 14
FERVEX " sac A bte 8 ol |OBERLIN PC 20 235 140
FERVEX" sac F bte 8 ol [OBERLIN PC 2
FERVEX " sac sans sucre bte 8 ol |OBERLIN PC
GLOTTYL" gttes sty |MERRELL DOW NR 4 8
HOMEOVOX " cp bte 60 ol |BOIRON Gr 0 11
HUMEX" gél bte 12 ol [FOURNIER PC 71 54
HUMEX" sol A adu |FOURNIER PC 47 49
HUMEX " sol E atu  |FOURNIER PC 3 5
HUMEX" sof toux grasse a-tu FOURNIER PC 18 g
152" gties agr  |LEHNING GP 19 45 24
MUCITUX " op bte 32 atu  |RIOM CERM NR 2 1
INEOCITRAN" sac bie 10 ol {SANDOZ GP 0 3
JoscnLococcinum® hom bic 6 a-gr  |BOIRON GP 70 %9 3
PARAGRIPPE" hom bte 9 a-gr  |{BOIRON GP 1
[PARAGRIPPE" hom bte 3 agr  [BOIRON GP 0 1
[passEpYL® sof A at  |FOURNIER PC 45 17
PASSEDYL" sl E at |FOURNIER PC 22 i
[PECTORAL OBERLIN" 5ol A adu  |OBERLIN PC 36 33
[PECTORAL OBERLIN® sol E atu  |OBERLIN PC 8 8
[eHOLCODYL 50l sty |COOPER GP 0 0
lenyrorux* so atu_ |LEHNING GP 1 0 0
[POLARAMINE PECTORAL" sol afu  ISCHERING PLOUGH NR 1 0 0
lPULMOFLUIDE" sof atu  |LEURQUIN NR 1 26 8
fournToraN® sol atu  |STERLING MIDY GP 1 3
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Tableau 3.23 : RES : ventes par spécialité,

NOM DE SPECIALITE SOUS- LABORATOIRE GROUFE | TOTAL | TOTAL | TOTAL
CLASSE OctaDéc | Année | Jan a Juin
91 92 93

RHINOFEBRAL" gél bte 20 ol  |MARTIN NR 28 47 24
RUMICINE" cp bte 16 ofl  |SCHERING PLOUGH GP 0 0 1
fsvuspAX” cp bie 60 ol |LEHNING NR 10 24 13
[sropAL* sol atu  |BOIRON GP i 21
SUPRHINITE" gél bte 10 ol |STERLING MIDY NR 3 2

TERPINE *s0l a0 [GONNON GP 7 14 12
TUSSIFED" cp bte 20 atu  |WELLCOME NR 4 13

TUSSIFED" sol atu  |WELLCOME NR 7 9 3
VICKS PECTORAL" sol atu  |LACHARTRE Gp 22 4 15
VOSGES" sol aty  |SMITHKLINE GP 0 1 )
TOTAL DE LA CLASSE RES : 286 1219 694
Légende :

Tablean 3.24 : RES : légende du tableau 3.23.

- pour la rubrique
NOM DE
SPECIALITE

- pour la rebrique
CLASSE

- pour la rubrique
SOUS-CLASSE

- pour la rubrique
GROUPE

¢p_: comprimés
gél : gélules
gttes : gouttes
buvables

hom : granules et
globules

sac : sachets

sol : solutions
buvables

tis : tisanes en vrac et
en sachets

A : adulte

E : enfant

BB : nourrisson

RES : médicaments
des voies respiratoires

a-tu ; antitussifs
orl : antirhinites
a-gr : antigrippaux

NR : produit non
remboursé

PC : produit conseil
GP : produit grand-
public
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3.2.3.3 Répartition des ventes par laboratoire

Tableau 3.26 : RES : ventes par laboratoire - commentaire p 66

LABORATOIRE Oct 3 Déc 1991 Année 1992 Janv a Juin 1993
TOTAL % TOTAL % TOTAL %
BOIRON 75 26,2% 153 12,5% 85 12,3%
FOURNIER _ 259 21,3% 156 22,5%
LEHNING 30 10,5% 69 5, 7% 37 5,3%
MARTIN 44 15,4% 59 4,8% 32 4,6%
OBERLIN 20 7% 317 26% 198 28,5%
WELLCOME 72 25,2% 210 17,2% 99 14,3%
Graphique 3.26 : RES : ventes par laboratoire - commentaire p 66
RES : VENTES PAR LABORATOIRE N 91
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Légende ;
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Commentaire :

Nous pouvons noter que les deux laboratoires qui ont leur chiffre des ventes en hausse sont deux
laboratoires conseil : FOURNIER et OBERLIN.
Ils représentent : - 7% des ventes dans la période 1991

- 47% des ventes dans la période 1992

- 51% des ventes dans la période 1993.
Les laboratoires de spécialités homéopathiques sont représentés par : BOIRON et LEHNING. Ils
correspondent a : - 37% des ventes dans la période 1991

- 18% des ventes dans la période 1992

- 18% des ventes dans la période 1993,
Nous pouvons remarquer une chute de leurs ventes dans la période 1992.

3.2.3.4 Répartition des ventes par forme

Tableau 3.27 : RES : ventes par forme - graphique, légende et commentaire p 67

FORME Oct 4 Déc 1991 Année 1992 Janv a Juin 1993

TOTAL % TOTAL % TOTAL %

cp 62 21, 7% 213 17,5% 99 14,3%
gél 28 9.8% 118 9,7% 78 11,2%
gttes 23 8% 53 4.3% 29 4,2%
hom 70 24.5% 101 8,3% 62 8,9%
sac 20 7% 237 19,5% 156 22,5%
sol 78 [273% | 487 | 40% | 258 | 372%
tis 2 0,7% 8 0,7% 10 1,5%
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Graphique 3.27 : RES : ventes par forme.
RES : VENTES PAR FORME
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Légende :

RES : médicaments des voies respiratoires
Cp : comprimés

gél : gélules

gttes : gouttes buvables

hom : granules et globules

sac : sachets

sol : solutions buvables

tis ; tisanes en vrac et en sachets

Commentaire :

La forme qui prédomine est la forme solutions buvables.

La forme comprimés chute dans les trois périodes.

La forme granules-globules diminue elle aussi.

Nous pouvons noter que la forme en hausse est la forme sachets.
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Tableau 3.28 : RES : venies par groupe.

3.2.3.5 Répartition des ventes par groupe de produits

GROUPE Oct 4 Déc 1991 Année 1992 Janv & Juin 1993
' TOTAL % TOTAL % TOTAL %
NR 161 56,3% 372 30,5% 179 25,8%
PC 20 7% 576 47,2% 354 51%
GP 105 36,7% 271 22,2% 161 23,2%
Graphique 3.28 : RES : ventes par groupe.
RES : VENTES PAR GROUPE
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Légende :

25,80%

,

RES : médicaments des voies respiratoires

NR : produit non remboursé

PC : produit conseil

GP : produit grand-public

Commentaire :

PC

Le seul groupe de produits qui soit en hausse est le groupe des spécialités conseil.
Les spécialités récemment déremboursées représentent :
- 28% des ventes dans la période 1991

- 21% des ventes dans la période 1992
- 18% des ventes dans la période 1993,

N 91
[192
B 93

23,20%
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3.2.3.6 Répartition des ventes des produits conseillés par I'égnipe de I'officine

Tableau 3.29 : RES : ventes des produits consciflés,

NOM Oct 4 Déc 1991 Année 1992 Janv & Juin 1993
DE SPECIALITE TOTAL % TOTAL % TOTAL %

AKINDEX" 50 4,1% 22 3,2%
DEXIR® 0 0% 36 2.9% 4 0,6%
FERVEX" 20 % 237 19,4% 153 22¢%,
HUMEX"™ gél 71 5,8% 54 7.8%
HUMEX" sol 71 5,8% 62 8,9%
PASSEDYL? 67 5,5% 18 2,6%
PECTORAL OBERLIN™ 44 3,6% 41 5,9%
VICKS™ 22 7.7% 43 3.5% 15 2,2%
TOTAL 42 14,7% 619 50,8% 369 53,2%

Graphique 3.29 : RES : ventes des produits conseillés.

RES : VENTES PRODUITS CONSEILLES DANS L'OFFICINE
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Légende :

RES : médicaments des voies respiratoires
geél : gélules
sol : solutions buvables

Commentaire ;

Nous pouvons remarquer qu'une spécialité ressort du lot : FERVEX” leader dans le marché du
rhume malgré une forme nouvelle la forme sachets. -

s
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3.2.3.7 Répartition des meilleures ventes -

Tableau 3.30 : RES : meilleures ventes - commentaire p 71

NOM Oct & Déc 1991 Année 1992 Janv A Juin 1993
DE SPECIALITE TOTAL % TOTAL % TOTAL %
ACTIFED® 61 21,3% | 188 | 15,4% 94 13,5%
FERVEX" 20 2,6% 237 | 19,4% 153 22%
HUMEX" gél ' 71 5,8% 54 7,8%
HUMEX" sol 71 5,8% 62 8,9%
OSCILLOCOCCINUM" 70 24,5% 99 8,1% 53 7,6%
PASSEDYL” 67 5,5% 18 2,6%
PECTORAL OBERLIN" 44 3,6% 41 5,.9%
RHINOFEBRAL" 28 3,7% 47 3,8% 24 3,4%
VICKS” 22 2,9% 43 3,5% 15 2,2%
Graphique 3.30 : RES : meilleures ventes - commentaire p 71
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Légende :

RES : médicaments des voies respiratoires

gél : gélules

sol : solutions buvables
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Commentaire :

Nous pouvons remarquer que toutes les sous-classes sont représentées :
- antirhinites : FERVEX", ACTIFED", HUMEX" gélules, RHINOFEBRAL”"
- antigrippaux : OSCILLOCOCCINUM® |
- antitussifs : VICKS PECTORAL*, HUMEX" sirop, PASSEDYL" et PECTORAL
OBERLIN".

Les laboratoires représentés ici et faisant partie de la liste de ceux dont les ventes sont les plus
élevées (tableau 3.26 p 65) sont:

- BOIRON : OSCILLOCOCCINUM”

- MARTIN : RHINOFEBRAL*

- WELLCOME : ACTIFED"

- OBERLIN ; FERVEX", PECTORAL OBERLIN"

- FOURNIER : HUMEX" gélules, HUMEX" sirop et PASSEDYL".

Cinq formes sont représentées dans cette liste :
- solutions buvables : ACTIFED", VICKS PECTORAL"*, HUMEX", PASSEDYL" et
PECTORAL OBERLIN"
- sachets : FERVEX"
- gélules : RHINOFEBRAL" et HUMEX"
- comprimés : ACTIFED*
- globules : OSCILLOCOCCINUM".

Tous les groupes sont représentés dans cette liste :
- produits non remboursés : ACTIFED", RHINOFEBRAL"
- produits conseil : FERVEX", HUMEX" PASSEDYL", PECTORAL OBERLIN*
- produits grand-public : OSCILLOCOCCINUM” et VICKS PECTORAL".

Dans cette liste , les quatre spécialités qui sont en hausse sont des spécialités conseil : FERVEX",
HUMEX", PECTORAL OBERLIN®,

Nous pouvons déduire de cette étude :
- dans cette classe, le conseil du pharmacien est roi
- la sous-classe des spécialités antirhinites est la plus importante.
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3.2.4 ANTALGIQUES

3.2.4.1 Tableau des ventes par spécialité dans les {rois périodes

Tableaun 3.31 : ANT : ventes par spécialité - Iégende p 73
NOM DE SPECIALITE SOUS- LABORATOIRE GROUPE | TOTAL | TOTAL | TOTAL
CLASSE OctaDéc | Année | JanaJuin
91 92 93
ACTRON" ¢p effervescent ble 20 ass  |BAYER GP 2 1
ALGIMAX" cp bte 60 : sl |ROBINS NR 0 1 0
ALGOCRATINE" cp effervescent bte 20 sal  |SOEKAMI NR 0 1
ALGONEVRITON" cp bie 40 sal  |PHARMUKA NR 0 1
ALKASELTZER' cp bte 40 sal  |BAYER GP t 12 2
ALKASELTZER' cp bte 20 sl |BAYER GP 8 25 6
ANTIGRIPPINE" cp bte 20 sal  |STERLING MIDY GP 1 28 4
ASPIRINE ENTERIQUE SAREIN" cp sal  |DELALANDE NR 0 2 1
fote 48
ASPIRINE MONOT" cp bte 12 sl [MONOT NR 0 12 0
ASPIRINE OBERLIN" cp effervescent sal  |OBERLIN PC 13 116 51
fite 30
ASPIRINE US" cp a croquer sal  {RPLABO GP 9 16
ASPIRINE US" cp bte 100 sl |RPLARO GP 16 %0 50
ASPIRINE US" cp bie 30 sal  |RPLABO GP 3 17 2
ASPRO” cp bte 180 sal _ |NICHOLAS GP 1 1t 5
ASPRO™ op bte 60 sal  |NICHOLAS GP 3 25 4
ASPRO 500" cp effervescent bte 36 sal  |NICHOLAS GP 20 80 54
ASPRO VITAMINE C" cp effervescent sal  [NICHOLAS ap 3 3 4
fote 20
{CEPEYL op bte 60 sal __|BOIRON GP 21 2
JcEQUINYL® cp be 12 aut _ |STERLING MIDY NR 2 6 2
JCOMPRALGYL" cpbte20 - sal  {BAYER NR 2 26 10
DETOXALGINE" cp bte 20 sal  [LYOCENTRE NR 2 2
{GAGSEDAL CODEINE" cp bte 12 sal __ [PHARMINTERN GP 1 5 6
feELurENE* 26 bte 20 aut  |FOURNIER PC 18 a4
lcELUMALINE® gél bie 16 par  |LTM NR 1 3 2
[METASPIRINE” cp bte 30 sal  [STERLING MIDY GP 16 60 20
IMIGRALGINE® 261 bta 20 sal  |MARTIN NR 26 10
IMIGRALGINE” sol sl IMARTIN NR 8
[NovacETOL® p bie 20 ass __ |PHARMASTRA GP 14 48
NUROFEN" cp bte 20 ait _ |BOOTS-PHARMA PC 33 13
PANADOL" cp bte 12 par |STERLING MIDY GP 0 4 0
JPRONTALGINE" cp bte 12 par  |BOEHRINGER GP 8 25 5
TOTAL DE LA CLASSE ANT : 126 709 332

|
i
|
|
é
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Légende :

Tableau 3,32 : ANT . Iégende du tableau 3.31.

- pour la rubrique | - pour la rubrique - pour la rubrique - pour la rubrique
NOM DE CLASSE SOUS-CLASSE GROUPE
SPECIALITE
¢p_: comprimés ANT : antalgiques sal : dérivés des salicylés NR : produit non
gél : gélules par : dérivés du remboursé
sol : solutions paracétamol PC : produit conseil
buvables ass : association salicylés et | GP : produit grand-
paracétamol public
aut ; autres antalgiques




74

3.2.4.2 Répartition des ventes par laboratoire

Tableau 3.33 | ANT : venies par laboratoire,

LABORATOIRE Oct 4 Déc 1991 Année 1992 Janv 3 Juin 1993
TOTAL % TOTAL % TOTAL %

BAYER 11 8,7% 65 9,2% 19 5,7%
NICHOLAS 27 21,4% 119 16,8% 67 20,2%
OBERLIN 13 10,3% 116 16,4% 51 15,4%
PHARMASTRA 14 11,1% 48 6,8% 4 1,2%
RP LABO 19 15,1% 107 15,1% 62 18,7%
STERLING MIDY 19 15,1% 98 13,8% 26 7,8%

graphique 3.33 : ANT : ventes par laboratoire.
ANT : VENTES PAR LABORATOIRE

25,00%

20,00% 4-

15,00% 4

' 10,00% 4

5,00% 4

0,00% -

1,20%
=]

N o1
[]92
8 93

BAYER NICHOLAS OBERLIN PHARMASTRA RPLABO STERLING
MIDY

Légende :

ANT : antalgiques

Commentaire :

Trois laboratoires ressortent de ce tableau :

malgré une petite chute dans la période 1992

OBERLIN
RP LABO.

- NICHOLAS dont le chiffre des ventes est relativement stable dans les trois périodes
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Tableau 3.34 : ANT : ventes par forme.

3.2.4.3 Répartition des ventes par forme

FORME Oct 4 Déc 1991 Année 1992 Janv A Juin 1993
TOTAL % TOTAL % TOTAL %
cp 117 92,9% 654 92,2% 270 81,3%
gél 8 6,3% 47 6,6% 56 16,9%
sol 1 0,8% 8 1,1% 6 1,8%
Graphique 3.34 : ANT : venies par forme.
ANT : VENTES PAR FORME
N 91
100,00%
o220% (192
90,00% 4
81,30% @ 93
80,00% +
70,00% 4
60,00% -4
50,00% -+
40,00%
30,00%
20,00% - 16,90%
=)
10,00% + 6,30% 6.60%
0’00% d : &\\\\\\\\§ f -"L ik i ;
cp gél sol
Légende :
ANT : antalgiques

cp : comprimeés

g¢él : gélules

sol : solutions buvables

Commentaire :

Nous pouvons remarquer qu'il y a une forme qui ressort du lot :

- la forme comprimés
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3.2.4.4 Répartition des ventes par groupe de produits

Tableau 3.35 : ANT . ventes par groupe.

No
[]o2
B 93

56,90%

GROUPE Oct 2 Déc 1991 Année 1992 Janv 3 Juin 1993
TOTAL % TOTAL % TOTAL %
NR 13 10,3% 86 12,1% 35 10,5%
PC 13 10,3% - 167 23,5% 108 32,5%
GP 100 | 794% | 456 | 64,3% | 189 | 56,9%
Graphique 3.35 : ANT : ventes par groupe.
ANT : VENTES PAR GROUPE
80,00% -
70,00% 4+
60,00% 4-
50,00% 4
40,00% 4
32,50%
30,00% 4-
. 23,50%
20,00% 4 =
10,30% 1210% 10,50% 10,30%
0,00% & } =
NR PC

Légende :

ANT : antalgiques
NR : produit non remboursé

PC : produit conseil
GP : produit grand-public

Commentaire ;

|

Le groupe des produits grand-public est celui qui a le chiffre des ventes le plus élevé cependant, il

est en chute.

Le groupe des produits conseil est en hausse dans les trois périodes.
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3.2.4.5 Répartition des ventes des produits conseillés par I'équipe de I'officine

Tableau 3.36 : ANT : ventes des produits conseillés,

NOM Oct 4 Déc 1991 Année 1992 Janv & Juin 1993
DE SPECIALITE TOTAL % TOTAL % TOTAL %
ASPIRINE OBERLIN® 13 10,3% 116 16,4% 51 15,4%
ASPIRINE US' 19 15,1% 107 15,1% 62 18,7%
GELUFENE' 18 2,5% 44 13,2%
NUROFEN' 33 4.6% 13 3,9%
TOTAL 32 25,4% 274 38,6% 170 51,2%

Graphique 3.36 ; ANT : ventes des produits conseillés.

ANT : VENTES PRODUITS CONSEILLES DANS L'OFFICINH

N o1

0 ———
20,00% 18,70% D 92
16,40% E 93
15,40%
15,00% +
= 13,20%
10,00% -
5,00% + 4,60%
2.50%
0,00% b t ; } |
ASPIRINE OBERLIN* ASPIRINE US* GELUFENE* NUROFEN~
Légende ;
ANT : antalgiques
Commentaire :

Nous pouvons noter une forte augmentation des ventes de la spécialité GELUFENE", nouvelle
sur le marché comme sa concurrente NUROFEN*,

La spécialité ASPIRINE US*appartient au groupe des produits grand-public.
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3.2.4.6 Répartition des meilleures ven

tes

Tablean 3.37 : ANT : meilleures ventes.

NOM Oct 3 Déc 1991 Année 1992 Janv A Juin 1993
DE SPECIALITE TOTAL % TOTAL % TOTAL %
ASPIRINE OBERLIN* 13 10,3% 116 16,4% 51 15,4%
ASPIRINE US* 19 15,1% 107 15’1% 62 18,7%
ASPRO’ 27 1214% | 19 [ 168% | 6 | 202%
GELUFENE® 18 2,5% 44 13’2%
METASPIRINE® 16 12,7% 60 8,5% 20 6%
NOVACETOL' 14 11,1% 48 6,8% 4 1,2%
Graphique 3,37 : ANT : meilleures ventes.
ANT : MEILLEURES VENTES
91
25,00% —
(92
21,40%
Y 20,20%
20,00% 4- B70% \ % 93
16,40% 8,80
16,40% ,10% 1
15,00% 4 W
3,20%
10,30% o
10,00% 4 g \
5,00% +
0,00% - &

ASPIRINE ASPIRINE US* ASPRO* GELUFENE* METASPIRINE® NOVACETOL*

OBERLIN*
Légende :

ANT : antalgiques
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Commentaire :

Parmi cette liste, nous retrouvons les principaux laboratoires cités précédemment (tableau 3.33 p
74) :

- NICHOLAS (ASPRO")

- OBERLIN (ASPIRINE OBERLIN")

- RP LABO (ASPIRINE USINES DU RHONE")

- STERLING MIDY (METASPIRINE*)

- PHARMASTRA (NOVACETOL").

Les formes retrouvées dans cette liste sont :
- comprimés : ASPRO*, ASPIRINE USINES DU RHONE'*, ASPIRINE OBERLIN®,
METASPIRINE® ¢t NOVACETOL"
- gélules : GELUFENE",

Parmi cette liste , nous retrouvons une majorité de produits grand-public
- ASPRO*
- ASPIRINE US*
- METASPIRINE*
- NOVACETOL".
Les deux autres spécialités (ASPIRINE OBERLIN® ¢t GELUFENE") sont des produits conseil.

Nous pouvons déduire :
- le conseil se porte sur de nouveaux antalgiques plus puissants que les salicylés
(ibuproféne)
- nous n'avons pas pris en compte des spécialités remboursées mais trés demandées par les
clients comme ASPIRINE UPSA’, EFFERALGAN", DOLIPRANE".
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3.2.5 DIVERS

3.2.5.1 Tableau des ventes par spécialité dans les trois périodes

Tableau 3.38 : DIV : ventes par spécialité.- légende p 81

NOM DE SPECIALITE SOUS- LABORATOIRE GROUPE | TOTAL | TOTAL | TOTAL
CLASSE OctaDéc | Année |Jana Juln
91 92 93
ACTIDILON" cp bte 20 aal  |WELLCOME NR 0 7 3
ARTHRODRAINOL" gties div__ |BOIRON GP 0 0 0
BORIBEL 11 TIS" sac div |MONAL GP 1 2
1BORIBEL 8 TIS" sac séd  [MONAL GP 1 10 4
{BORIBEL 8 TIS" vrac séd  |MONAL GP 0
[BORIBEL 9 T1S" sa0 div__ |MONAL GP 0 9 8
fcoNTRE Coups* sof vei _ IPIONNEAU GP 2 16 8
{CORAMINE GLUCOSE" cp bte 20 div_ |CIBAGEIGY NR 3 2 5
[IDECONTRACTYL" op e 50 div__ |SYNTHELABO NR 3 21 7
[PONORMYL" cp bte30 s |OBERLIN PC 1 14 3
IDONORMYL* cp effervescent bte 20 séd _ |OBERLIN PC 10 34 26
{FUMAFER" pare v |LABAZ NR 1 9 2
fcaLacTocIL! ge div__|ELGE NR 3 7
|HOMEOGENE 46" op bte 60 séd  |BOIRON GP 0 i
JOUVENCE ABBE SOURY " cp bt 42 vei  |ARDEVAL GP 0 8 2
JOUVENCE ABBE SOURY " sol vei  |ARDEVAL GP 2 18 4
fL 25" gites div_ |LEHNING GP 0 1
fL 28" gtes vei |LEHNING GP 1 0
L 72" gttes séd  |LEHNING GP ] 38 27
L8 pttes div |LEHNING GP 0 0
LESPENEPHRYL" sol div_ |DARCY NR 35 0
MEDIFLOR 1 TIS sac div._ |MONOT GP 1
MEDIFLOR 12 TIS"sac vei  |MONOT GP 7
MEDIFLOR 14 TIS" sac séd  [MONOT GP 1 14 3
MEREPRINE" sol sl |[MERRELL DOW NR 0 0 2
MICTASOL" cp bie 50 ats _ |JANSSEN NR 3 16 3
MICTASOL BLEU" cp bte 50 ats  |JANSSEN NR 2 26 1
NEUROPAX" cp bte 40 séd  |STERLING MIDY GP 3 0
NICOPRIVE” cp bie 240 div.  |THERANOL NR 0 0
PALUDRINE" cp bte 60 div  {ICIPHARMA NR . 9 0
PELVOMAGNESIUM " cp bte 60 as  |3M SANTE NR 9 24 9
PERIACTINE" cp bte 30 a-al  IMSD CHIBRET NR 19 21 12
PERIACTINE sol _a-al __ [MSDCHIBRET NR 17 9
JPOCONEOL 1" grtes div__ |PLANTES ET MEDECINE GP 21 17
POVANYL® cpbte 8 div_ [PARKE DAVIS NR 28 18
{POVANYL® op & croquer bte 8 div_ |PARKE DAVIS NR 8 14
frovanyL* sol div_ |PARKE DAVIS NR 3
[RurFoL" op bte 50 as  |DEBAT NR 6 26 14
[sEDATIF PC” cp bie 40 séd _ |BOIRON GP 1 28 12
[sEpATIF PC* hom GM s&d  |BOIRON ap 1 0
§SEDATIF PC* hiom PM séd  |BOIRON GP 0 1
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Tablean 3.38 : DIV : ventes par spécialité.(suite et fin)

NOM DE SPECIALITE SOUS- LABORATOIRE GROUPE | TOTAL | TOTAL | TOTAL
CLASSE OctaDéc | Année | Jam a Juin
91 92 93
FSEDIBAINE" cp bte 33 séd  |{MERRELL DOW NR 6 3
TEINTURE DE COCHEUX " sol div  {AGUETTANT GP 2 1
THIOMUCASE H* cp bte 40 div  {SANOFI WINTHROP NR 1 0
URARTHONE" 5ol div  |LEHNING NR 0 21 5
TOTAL DE LA CLASSE DIV : 88 545 255
Légende :

Tableaun 3.39 : DIV : I¢gende du tableau 3.38.

- pour la rubrique

- pour la rubrique

- pour la rubrique

- pour la rubrique

NOM DE CLASSE SOUS-CLASSE GROUPE
SPECIALITE
cp_: comprimés DIV : divers a-al : antiallergiques NR : produit non
glé ; granulés vel : veinotoniques remboursé
gttes : gouttes ats : antiseptiques urinaires | PC : produit conseil
buvables séd : sédatifs GP : produit grand-
hom : granules et div : divers public

globules

pdre : poudres

sol : solutions
buvables

tis ; tisanes en vrac et
en sachets

GM : grand modéle -
PM

. petit modéle
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3.2.5.4 Répartition des ventes par forme

Tableau 3.42 : DIV : ventes par forme - commentaire p 85

FORME Oct  Déc 1991 Année 1992 Janv 3 Juin 1993
TOTAL | % | TOTAL | % | TOTAL | %
cp 67 | 761% | 302 | 554% | 134 | 52.5%
gttes 1 12,5% 74 13.6% 45 17,6%
hom 0 0% 2 0.4% 0 0%
sol 7 8% 114 | 209% 32 12.5%
tis 2 2,3% 1 7.5% 25 9.8%

Graphique 3.42 : DIV : ventes par forme - commentaire p 85

DIV : VENTES PAR FORME
91
80,00% -
(192
70,00% 4
B 93
60,00% 4
50,00% -
40,00% -
30,00% -
20,90%
20,00% - 17,60%
13,600 12,50%
10,00% A 8% 2.50% e
5 % o @
0,00% 4B : : |
cp gttes hom sol tis
Légende :
DIV : divers

cp : comprimés

gites : gouttes buvables
hom : granules et globules
sol : solutions buvables

tis : tisanes en vrac ou en sachets
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Commentaire :

Les trois formes qui ressortent de ce tableau sont :
- la forme comprimés dont le total des ventes est en chute dans les trois périodes
- la forme solutions buvables et 1a forme gouttes buvables.

Nous pouvons noter une plus forte vente de tisanes le long des trois périodes.

3.2.5.3 Répartition des ventes par groupe de produits

Tableau 3.43 ; DIV . ventes par groupe - commentaire p 86

GROUPE Oct & Déc 1991 Année 1992 Janv a Juin 1993
TOTAL % TOTAL % TOTAL %
NR 56 | 63,6% | 305 | 56% | 129 | 50,6%
PC 11 12,5% 48 8,8% 29 11,4%
GP 21 23,9% 192 35,2% 97 38%

Graphique 3.43 ; DIV : ventes par groupe - commentsire p 86
DIV : YENTES PAR GROUPE

70,00%

60,00% +

60,60%

50,00% +
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N 91
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B 93
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’

NR : produit non remboursé
PC : produit conseil
GP : produit grand-public
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Commentaire :

Les produits non remboursés subissent une baisse dans les trois périodes. Parmi ces produits , -
nous pouvons différencier les spécialités déremboursées récemment qui représentent :

- 45% des ventes dans la période 1991

- 32% des ventes dans la période 1992

- 33% des ventes dans la période 1993,
Nous pouvons remarquer que ce groupe de produits, aprés une baisse dans la période 1992, a un
chiffre des ventes constant.
Les spécialités conseil ne représentent pas une part importante des ventes de cette classe.
Les spécialités grand-public subissent une augmentation de leurs ventes sur les trois périodes.

3.2.5.6 Répartition des ventes des produits conseillés par I'équipe de I'officine

Tableau 3.44 : DIV : ventes des produits conseillés.

NOM Oct & Déc 1991
DE SPECIALITE § TOTAL Yo

Année 1992
TOTAL %

Janv A Juin 1993
TOTAL %

DONORMYL* 11 12,5% 48 8,8% 29 11,4%

Légende :
DIV : divers

Commentaire :

C'est le seul produit conseillé par 'équipe de la pharmacie. C'est un hypnotique qui ne figure sur
aucune liste .

3.2.5.7 Répartition des meilleures ventes

Tableau 3.45 : DIV : meilleurcs ventes - graphique, 1égende et commentaire p 87

NOM Oct 2 Déc 1991 Année 1992 Janv 3 Juin 1993
DE SPECIALITE TOTAL % TOTAL % TOTAL %

DONORMYL'® 11 12,5% 43 8,8% 29 11,4%
L 72* 8 9,1% 38 7% 27 10,6%
MICTASOL*® 5 5,7% 42 7, 7% 6 2,3%
PELVOMAGNESIUM* 9 10,2% 24 4,4% 9 3,5%
PERIACTINE* 21 23,9% 38 7% 21 8,2%
POVANYL' 7 7,9% 41 7,5% 35 13,7%
RUFOL* 6 6,8% 26 4,8% 14 5,5%
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Graphique 3.45 : DIV ; meilleures ventes.

DIV : MEILLEURES VENTES
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0, .
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0,00% 1

MICTASOL* PELVOMAGNPERIACTINE* POVANYL* RUFOL*
ESIUM*

Légende :
DIV : divers

Commentaire :

Parmi cette liste de spécialités, nous retrouvons :
- la sous-classe des sédatifs (DONORMYL" et L. 72%)
- la sous-classe des antiallergiques (PERTACTINE")
- la sous-classe des antiseptiques urinaires (MICTASOL' et PELVOMAGNESIUM",
RUFOL)
- la sous-classe divers (POVANYL").

Les laboratoires (figurant dans le tableau 3.41 p 83) représentés ici sont :
- MSD CHIBRET (PERIACTINE")
- LEHNING (L 72*)
- PARKE DAVIS (POVANYL")
- OBERLIN (DONORMYL").
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Les groupes de produits représentés ici sont
- produits non remboursés : PELVOMAGNESIUM', PERIACTINE’, POVANYL' et
MICTASOL"
- produits grand-public : L. 72*
-produits conseil : DONCRMYL".
Nous pouvons déduire de cette étude :

- les produits conseil occupent une tres faible place
- beaucoup d'achats se portent sur des produits ayant déja été prescrits.
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Nous allons essayer, & partir des résultats de notre étude, de définir lautomédication &
l'intérieur de l'officine étudiée.
Rappelons tout d'abord que nous n'étudions pas l'automédication d'une facon compléte car nous
avons limité notre échantillon aux médicaments non remboursés et appartenant 4 la voie orale.

De plus, I'échantillon comprend aussi les médicaments non remboursés mais prescrits. Nous
essayerons de différencier ceux-ci de l'automédication.

4.1 SYNTHESE GENERALE

L'étude a été conduite dans une officine située dans la ville de Pompadour.
C'est une commune rurale (population < 1500 habitants).
Sa population est assez agée (31% de la population a 60 ans ou plus). Elle est composée
d'agriculteurs, d'ouvriers, de commergants.
Nous pouvons aussi ajouter une forte population touristique apportée par le village du Chlub
Meéditerranée.

Nous pouvons définir la clientéle comme étant composée de beaucoup de personnes dgées. Ces
personnes sont en général assez fideles aux "bons vieux produits" et & la prescription de leur
médecin. Elles le voient souvent car elles sont en longue maladie.

Il y a aussi la clientéle de passage, essentiellement des vacanciers du Club Méditerranée. Clest une
clientéle plutdt jeune et de niveau de vie assez élevé,

Les résultats généraux obtenus dans cette étude sont :
- trois grandes classes se distinguent
- la classe des médicaments de la sphére digestive (29,4% des ventes en 1992)
- la classe des vitamines, toniques et minéraux (28,9% des ventes en 1992)
- la classe des médicaments des voies respiratoires (20,5% des ventes en 1992)
- une forme prédomine : 1a forme comprimés (52,7% des ventes en 1992)
- le peu dimportance des produits conseil (15,8% des ventes en 1992) et la grosse part des
produits non remboursés (55% des ventes en 1992).

Nous ne pouvons tirer des conclusions de ces résultats car chaque classe a ses propres
caractéristiques.
Nous allons donc faire une rapide synthése par classe.
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4.2 SYNTHESE PAR CLASSE

4.2.1 CLASSE DES MEDICAMENTS DE LA SPHERE DIGESTIVE

Rappelons d'abord les principaux résultats :
- deux grosses sous-classes :
- les antiacides et hépatotropes (52,3% des ventes de la classe en 1992)
- les laxatifs (36,4% des ventes de la classe en 1992).
- une forme, la forme comprimés (56,4% des ventes de la classe en 1992)
- le groupe des produits non remboursés (58,5% des ventes de la classe en 1992)
le groupe des produits grand-public (35,5% des ventes de la classe en 1992)

Cette classe comprend surtout:
- beaucoup de trés vieux produits, trés largement connus et faisant partie de I'armoire a
pharmacie familiale (exemple : RENNIE*, SCHOUM" et FUCA®)
- des produits récemment déremboursés (exemple : LANSOYL', SORBITOL®,
PURSENNIDE’, OXYBOLDINE"), parmi lesquels certains sont encore prescrits
(exemple : LANSOYL*, SORBITOL") ce qui fausse les résultats de I'étude.
- peu de produits conseil (DIARLAC*, PECTIPAR', PREFAGYL' et
SOLUGASTRYL"), ce sont deux antidiarrhéiques et deux antiacides.

La demande de conseil se porte surtout sur des maux précis et ponctuels : diarrhées, mal des
transports.
Les problémes de constipation sont peu traités par le conseil du pharmacien, pourtant cette sous-
classe est importante.
Nous pouvons en déduire que les achats de laxatifs sont ;
- des achats directs ou en prévention de médicaments déja connus du client (prescription
antérieure ou produits grand-public), peut-étre par peur du dialogue avec le pharmacien.
- des achats aprés prescription médicale : en effet la constipation touche beaucoup les
personnes fgées et elles sont suivies médicalement.
Les ventes d'antiacides et hépatotropes sont stables sur toute l'année (tableau 7.1 p 127), il n'y a
pas d'effet des périodes de fétes sur les ventes ("la Corréze est un pays ot on mange bien"),
Dans cette sous-classe, il y a beaucoup d'achat de vieux produits bien connus (exemple :
RENNIE’, HEPATOUM?") et peu de demandes de conseil.
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Conclusion :

La classe des médicaments de la sphére digestive est une classe ol les clients achétent beaucoup
par prévention ou habitude. '

Cette classe est trés importante dans notre étude mais nos résultats sont faussés par la prise en
compte de médicaments prescrits.

4.2.2 CLASSE DES VITAMINES, TONIQUES ET MINERAUX

Rappelons les principaux résultats :
- deux sous-classes : antiasthéniques (39,4% des ventes de cette classe en 1992) et
vitamines (43,6% des ventes de cette classe en 1992).
- un laboratoire : ROCHE (17,8% des ventes de cette classe en 1992).
- une forme : la forme comprimés (56,9% des ventes de cette classe en 1992).
- le groupe des produits non remboursés (84,6% des ventes de cette classe en 1992).

Cette classe comprend surtout :
- beaucoup de produits déremboursés en 1990, il s'agit surtout d'antiasthéniques (exemple:
ACTI-5*, NEVROSTHENINE® et STIMOL").
- quelques produits appartenant traditionnellement 4 l'armoire a4 pharmacie (exemple :
MAGNOSCORBOL*, QUINTONINE®, SUPRADYNE" et VITASCORBOL").
- peu de produits conseil : PLENYL', VITAMINE C OBERLIN",

Dans cette classe, il y a peu de demandes de conseil.

Les antiasthéniques font encore partie du domaine de la prescription médicale sauf les spécialités
SARGENOR" (demandée par quelques clients) et GURONSAN" (conseillée par I'équipe de
l'officine). En général, leurs ventes ont chuté depuis leur déremboursement.

Les vitamines sont encore beaucoup prescrites pour les vitamines B (exemple : TERNEURINE®
et VITAMINES B1 B6 B12"). La vitamine C seule ou en association est beaucoup achetée
directement sans demande de conseil (exemple : LAROSCORBINE" ¢t VITASCORBOL").

Conclusion :

Beaucoup des antiasthéniques déremboursés en 1990 sont toujours prescrits. Cependant leurs
ventes diminuent car les clients rejettent ce déremboursement et ne prennent pas toute la quantité
de leur ordonnance.

Il y a beaucoup d'achats directs de produits anciennement prescrits ou connus du grand-public au
travers de la publicité.
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Il y a peu de demandes de conseil sur 1a fatigue :
- la clientéle dgée consulte beaucoup son médecin.
- la clientéle jeune achéte-t-elle les vitamines en supermarché?
- assez de demandes pour la spécialité Guronsan de la part de la clientéle de passage
(touristes). '
Cette classe a une place trés importante dans notre enquéte mais les résultats sont gonflés par les
spécialités prescrites et qui ne font donc pas partie de 'automédication.

4.2.3 CLASSE DES MEDICAMENTS DES VOIES RESPIRATOIRES

Rappelons les résultats obtenus :
- deux sous-classes : antitussifs (38,8% des ventes de cette classe en 1992) et antithinites
(49,2% des ventes de cette classe en 1992)
- deux laboratoires : OBERLIN (26% des ventes de cette classe en 1992) et FOURNIER
(21,3% des ventes de cette classe en 1992)
- deux formes : la forme solutions buvables (40% des ventes de cette classe en 1992) et la
forme sachets (19,5% des ventes de cette classe en 1992)
- le groupe des produits conseil (47,2% des ventes de cette classe en 1992)

Cette classe comprend surtout :
- quelques produits déremboursés en 1990 (exemple : ACTIFED" et TUSSIFED")
- beaucoup de produits grand-public (exemple : VICKS" et SIROP DES VOSGES®)
dont des spécialités homéopathiques (exemple : DROSETUX', L52°,
OSCILLOCOCCINUM®)
- beaucoup de produits conseil : gamme des laboratoires OBERLIN et FOURNIER.

Nous pouvons constater la chute de quelques produits :
- ACTIFED" : déremboursé en 1990
- OSCILLOCOCCINUM" : peut-étre 4 cause de son prix, de sa trop forte médiatisation
ou d'une mauvaise utilisation.
Ces deux produits étaient les meilleures ventes de cette classe en 1991,
Nous pouvons noter une part énorme des produits conseil avec en premiére ligne la spécialité
FERVEX", un antirhinite qui a une forme nouvelle pour cette classe (la forme sachets). Ce
produit plait & une clientéle relativement jeune et il est beaucoup redemandé.
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Conclusion : _

Il y a beaucoup de demandes de conseil dans cette classe.

Les problémes de toux et de rhumes sont la premiére source de conseil du pharmacien,

Au sein de cette classe, les produits grand-public et les produits anciennement prescrits n'ont pas
beaucoup de poids.

4.2.4 CLASSE DES ANTALGIQUES

Rappelons les résultats obtenus :
- une sous-classe : la sous-classe des salicylés (81% des ventes de cette classe en 1992)
- une forme : la forme comprimés (92,2% des ventes de cette classe en 1992)
- le groupe des produits grand-public (64,3% des ventes de cette classe en 1992).

Cette classe comprend surtout :
- beaucoup de produits grand-public trés connus, appartenant traditionnellement a
l'armoire a4 pharmacie familiale (exemple : ASPRO", ASPIRINE USINES DU
RHONE").
- peu de produits conseil : ASPIRINE OBERLIN’, GELUFENE" et NUROFEN".

Dans cette classe, il y a peu de demandes de conseil.

Beaucoup de clients savent ce qu'ils veulent : ils donnent parfois un nom de spéciatité ou une
forme,

Il y a toutefois demande de conseil quand l'aspirine n'a pas suffi. Depuis 1992, le pharmacien a
dans son arsenal de produits conseil les spécialités GELUFENE" et NUROFEN" (ibuproféne).

Conclusion ;

11 y a beaucoup d'achats en prévention sans demande de conseil : il y a toujours une boite
d'aspirine dans l'armoire a pharmacie.

Le conseil se porte sur de nouveaux antalgiques plus forts et exonérés a base d'ibuproféne.

4.2.5 CLASSE DIVERS

11 est délicat de faire une synthése de cette classe car elle est hétéroclite.

Rappelons les résultats obtenus :
- une sous-classe : sédatifs (27,3% des ventes de cette classe en 1992)
- une forme : la forme comprimés (55,4% des ventes de cette classe en 1992)
- le groupe des produits non remboursés (56% des ventes de cette classe en 1992) et le
groupe des produits grand-public (35,2% des ventes de cette classe en 1992).

e
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Il y a peu de demandes de conseil au sein de cette classe :
- pour les problémes de nervosité, de difficulté d'endormissement : il y a beaucoup de
prescriptions d'anxiolytiques. Nous pouvons noter quelques demandes du produit conseil
DONORMYL”. 1l est aussi proposé en conseil pour remplacer un anxiolytique. Il y a
aussi beaucoup d'achats directs de spécialités homéopathiques (exemple : SEDATIF PC*
ou L 72%).
- pour les allergies : beaucoup de demandes de conseil débouchent sur un traitement local
qui n'est pas pris en compte dans cette étude.
- pour les problemes de circulation : il y a quelques achats directs {(exemple : CONTRE-
COUPS*, JOUVENCE DE L'ABBE SOURY?*). L'essentiel concerne des vignétés.
- pour les antiseptiques urinaires : il y a beaucoup de prescription de non remboursés ce
qui fausse les résultats (exemple : RUFOL* et PELVOMAGNESIUM?*). Quelques
demandes de conseil se portent sur les mémes produits.
- nous pouvons encore noter quelques demandes de conseil & propos de vermifuges et des
achats directs (POVANYL*).

4.3 CONCLUSION

L'automédication est encore assez peu importante. Il y a encore beaucoup de consultations
du médecin méme pour des maux courants trés bien traités par des produits d'automédication.
L'explication pourrait étre que la clientéle est surtout dgée et rurale.

Le conseil du pharmacien est surtout demandé pour tous les coups de froid, les rhumes.

11 faut bien noter que les résultats sont faussés pour deux raisons :
- les spécialités non remboursées mais prescrites qui sont comptabilisées dans I'étude et qui
ne font pas partie de l'automédication.
- les spécialités vignétées non prescrites qui ne sont pas comptabilisées dans I'étude et qui
font partie de l'automédication.
Pour cette raison, nous nous proposons de vous présenter dans le prochain chapitre une enquéte
le marché de la médication familiale en France faite par 'TMS FRANCE (réf. 4) qui nous donne
une vue plus générale de 'automédication.




96

LA MEDI CA T I ON FAMILIALE EN
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Cette enquéte a été faite par IMS FRANCE le 30 Octobre 1992 et a été présentée

publiquement a la faculté de Chatenay Malabry en Novembre 1992,

5.1 EXPOSE DES RESULTATS DE L'ENQUETE

Nous allons exposer les résultats essentiels de cetie étude.

Meédication familiale-unités (estimation)

Tablean 5.1 : estimation médication familiale - sources IMS (MMF - LPM) - CMA UNITES 8§, 1992.

RAPPEL 91 1992
TOTAL MARCHE 2.8325M. 100 % 28223M. 100 %
PHARMACEUTIQUE
- Dont : produits non remboursables 410,8 M. 14,5 % 356,2M. 12,6%
(1) f
- Dont : produits remboursables non 9804 M. 34,6 % 1.009,4 M. 35,7 %
inscrits A une liste de toxicité (2)
- Dont : produits inscrits & une liste 1.441,3 M. 50,9 % 1.456,7 M. 51,6 %
de toxicité (3)
AUTOMEDICATION 1.391,2 M. 49,1 % 1.365,6 M. 48,3 %
POTENTIELLE (1) + (2)
UNITES PRESCRITES EN 599,6 M. 21,1% 589,8 % 20,8 %
SECTEUR LIBERAL (4)
ESTIMATION IMS DE 791,6 M. 28 % 775,8 M. 27,4 %
L'AUTOMEDICATION
1+2)-(4)

Commentaire :

L'automédication définiec comme l'ensemble des produits n'appartenant & aucune liste et non

prescrits représente environ un quart du marché pharmaceutique total.
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Médication familiale totale et classes thérapeutiques : synthése par classe

Tableau 5.2 : médication familiale et classes thérapeutigues - sources IMS/MMFE/CMA 8/92.

RAPPEL 91 1992
% MARCHE | % MARCHE
UNITES UNITES

TOTAL MEDICATION 100 % 100 %
FAMILIALE dont :
VOIES RESPIRATOIRES 20 % 20,1 %
ANTALGIQUES 18,8 % 18,6 %
VOIES DIGESTIVES 14,1 % 14,5 %
VITAMINES + SUP. MIN, + 11,3% 11 %
TONIQUES
DERMATOLOGIE 13,2 % 12,5 %
OPHTALMOLOGIE 33% 3,5%
OTOLOGIE 0,3 % 0,3 %
HYGIENE BUCCALE 6 % 5,8%
CIRCULATION 6,1 % 6,6 %
DIVERS 6,9 % 7,1 %
Commentaire :

Les classes voies respiratoires, antalgiques, voies digestives, vitamines + suppléménts minéraux +
toniques représentent prés de deux tiers du marché total de la médication familiale : on notera

qu'il n'y a aucune évolution de leur part entre 1991 et 1992.
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Meédication familiale totale : synthése par classe en unités

non remboursables d'automédication (NR}
remboursables d'automédication (R)

% NR +% R = 100%

Tableau 5.3 : synthése par classe - sources IMS/MMF/CMA 8, 1992.

% MARCHE DONT NR% DONT R%
UNITES
RAPPEL | 1992 |[RAPPEL| 1992 [RAPPEL| 1992
91 91 91

VOIES RESPIRATOIRES 20% | 20,1% | 48,6% | 48,1% | 514% | 51,9%
ANTALGIQUES 188% | 186% | 232% | 221% | 76,8% | 77,9%
VOIES DIGESTIVES 141% | 145% | 422% | 386% | 57,8% | 61,4%
VIT.+SUP.MINATONIQUES| 113% | 110% | 492% | 39% | 508% | 61%
DERMATOLOGIE 132% | 125% | 61% | 586% | 39% | 41,4%
QPHTALMOLOGIE 33% | 35% [ 361% [ 357% | 63,9% | 643 %
OTOLOGIE 03% | 03% | 704% | 644% | 29.6% | 35,6%
HYGIENE BUCCALE 6,0 % 58% [ 721% | 704% | 27,9% | 29.6%
CIRCULATION 6,1% | 66% | 142% | 129% | 858% | 87,1%
DIVERS 6,9 % 7.1% | 523% | 48,7% | 476% | 51,3%
TOTAL MEDICATION 100 % | 100 % | 43,9 % | 40,8 % | 56,1 % | 59,2 %
FAMILIALE
Commentaire :

Pour les quatre classes : voies respiratoires, antalgiques, voies digestives, vitamines + suppléments

minéraux + toniques, nous remarquons une baisse systématique de la part des ventes de non

remboursés entre 1991 et 1992. Pour trois de ces quatre classes, nous notons également une

relative similitude de la part des ventes de produits remboursés et non remboursés : seule la classe

des antalgiques est constituée essentiellement de produits remboursés.
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5.2 RAPPROCHEMENT AVEC LES RESULTATS DE
NOTRE ETUDE

L'échantillon de notre étude est différent de celui de l'enquéte IMS car nous nous sommes
limités A la voie orale et aux produits non remboursés sans distinction entre ventes de produits
prescrits ou non prescrits et aux seuls produits vendus dans l'officine étudiée. D'aprés 'enquéte du
Moniteur des Pharmacies et des Laboratoires publiée dans le numéro spécial de Novembre 1992
(réf. 6), la part de produits non remboursés et prescrits est de 2 %. Aussi les chiffres annoncés ne
seraient pas tres éloignés de la vente de produits non remboursés dans l'automédication
Si nous tentons de comparer les résultats des deux études, nous aurons le tableau suivant pour
1992 -

Tableau 5.4 : rapprochement avec les résultats de notre étude.
DIG VIT RES ANT

Officine étudiée (en % de 29,4 % 289% | 20,5% 11,9%
I'échantillon)
Enquéte IMS (en % de 13,6 % 10,5 % 23,7% 10,1 %

produits non remboursables
d'automédication)

Enquéte IMS (en % dumarché | 145% | 11% | 20,1% | 186%
de I'automédication)

Légende ;
DIG : médicaments de la sphére digestive
VIT : vitamines, toniques et minéraux
RES : médicaments des voies respiratoires
ANT : antalgiques

Commentaire ;

Dans notre échantillon, pour les classes médicaments de la sphére digestive et vitamines, toniques,
minéraux, nous avons une part non négligeable de produits prescrits.

Pour les médicaments des voies respiratoires, en se limitant A la voie orale, nous avons écarté des
formes importantes pour cette classe : solutions nasales, collutoires, pastilles.

Ces deux réflexions nous aménent & penser que l'officine étudiée pourrait avoir des résultats
proches de ceux annoncés dans l'enquéte de I' IMS (réf. 4) pour l'ensemble des produits non
remboursables d'automédication. |
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Nous allons étudier dans notre échantillon les principales caractéristiques des familles
thérapeutiques représentées, en nous penchant surtout sur les contre-indications et les interactions -
médicamenteuses les plus importantes, ceci pour les trois grandes classes de notre étude
(médicaments de la sphére digestive, vitamines, toniques et minéraux et les médicaments des voies
respiratoires).

Pour cette partie, nous allons nous aider du Guide National de Prescription des médicaments
édition 1993 (réf. 5).

6.1LETUDE PAR CLASSE THERAPEUTIOUE

Nous allons reclasser notre échantillon a lintérieur des différentes classes thérapeutiques
énoncées dans le Guide National de Prescription des médicaments (réf. 5).

Classe des médicaments de la sphére digestive :

Gastro-entérologie :

- antiacides et pansements gastro-intestinaux :
GELUSIL"*, MAGNESIE ABISMUREE", RENNIE®, SOLUGASTRYL"
SILIGAZ"

DIGESTIF MARGA", DIMALAN®*, GELOGASTRINE", NEUTROSES"
GELOPECTOSE"

- bicarbonates et apparentés :

AZYM?, DOPS*, ENO SEL DE FRUIT*
NORMOGASTRYL", PREFAGYL"

- antiémétiqueé :

MERCALM", NAUSICALM", NAUTAMINE"
COCCULINE"

- enzymes digestives :

DIGESTOBIASE®, FESTALE", PEREFLAT"

- charbon :

CHARBON BELLOC"

CARBOPHAGIX", FORMOCARBINE"
- antidyspeptiques divers :

MEDIFLOR N° 3*

CAROMINTHE"

- anti-infectieux intestinaux :
AEROPHAGYL"




103

- antidiarrhéiques :
DIARLAC*, LACTEOL"
SACOLENE"
- laxatifs :
COREINE"
LACTULOSE", SORBITOL"
COLARINE*, LANSOYL", PARLAX COMPOSE", RESTRICAL*
BOLDOFLORINE®, DEPURATUM", FUCA*, HERBESAN", MANCEAU",
MEDIFLOR N° 7%, PERISTALTINE®, PURSENNIDE®, SENOKOT”,
TAMARINE"*
GRAINS DE VALS", VULCASE"
CONTALAX", DULCOLAX"
JAMYLENE"

Hépatologie :

- médicaments des troubles dyspeptiques :
MEGABYL”®, NORBILINE"
BICITROL*, BOLCITOL®, DIGEDRYL", HEPATOREX", OXYBOLDINE",
PHOSPHOCHOLINE", ROMARENE
AROMABYL®*, DEPURATIF PARNEL®, MEDIFLOR N°¢ 5%, PETITES
PILULES CARTERS POUR LE FOIE®, RAPHANUS S POTIER*
HEPATOUM*, SCHOUM™
ARGINOTRI B*, ROCMALINE"
ECHINOXYL", HEPACLEM®", L 114*, POCONEOL N° 7*

Classe des vitamines, toniques et minéraux :

Métabolisme et nutrition :
- éléments minéraux :
MAGNESIUM GLYCOCOLLE", MAGNESPASMYL", MAGNOSCORBOL*
- vitamines :
BEVITINE®, VITANEVRIL FORT"
BEFLAVINE*
BEPANTHENE"
BIOTINE*, NICOBION*
PRINCI B FORT", TERNEURINE", VITAMINES B1 B6 B12*
CA C 1000*, LAROSCORBINE®, VITAMINE C OBERLIN", VITAMINE C
UPSA*, VITASCORBOL"
FRUBIOSE CALCIQUE", UVESTEROL ADEC*
ALVITYL*, HYDROSOL POLYVITAMINE"

—a
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AZEDAVIT*, PLENYL", QUOTIVIT OE"
BETRIPHOS C*, GLUTAMAG TRIVIT B*, OSTEINE*
- antiasthéniques :
ACTITONIC®, ARGININE®, ARGININE GLUTAMIQUE*, EUCOL?®,
SARGENOR®, STIMOL"
ACTIPHOS
SURELEN
BIOMAG, REXORUBIA
ACTIVAROL VIT C 500%, ADENA C 500", ANTASTHENE®, BIOTONE",
ERGADYL®, GURONSAN", NEVROSTHENINE GLYCOCOLLE",
STRIADYNE FORTE"

Neurologie-Psychiatrie :
- psychostimulants :
CLEREGIL"
ACTI5*, DEBRUMYL"®
COGITUM*
ARCALION"
QUINTONINE*

Classe des médicaments des voies respiratoires :

Infectiologie :
- divers traitements des syndromes des états infectieux :
L 52%, OSCILLOCOCCINUM", PARAGRIPPE"

Pneumologie :

- antitussifs :
EUCALYPTINE", PULMOFLUIDE", QUINTOPAN"
HUMEX SIROP ADULTE", PECTORAL OBERLIN"*
BRONCHALENE SIROP ADULTE®* ET ENFANT®, BRONCORINOL®,
CLARIX*, CODOTUSSYL", HUMEX SIROP ENFANT*, SIROP DES
VOSGES"
AKINDEX*, DEXIR", TUSSIFED"
BRONCHALENE SIROP NOURRISSON*, POLARAMINE PECTORAL"
MUCITUX", VICKS"

- fluidifiants bronchiques :
BRONCHATHIOL"

- traitements adjuvants des affections broncho-pulmonaires :
DROSETUX", GLOTTYL®, PASSEDYL SIROP ENFANTS®, STODAL®,
TERPINE* i
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Oto-rhino-laryngologie :
- décongestionnant :
SUP RHINITE" .
ACTIFED*, FERVEX", HUMEX", NEOCITRAN®, RHINOFEBRAL®,
RUMICINE®
- varia {nez-gorge) :
CORYZALIA", SINUSPAX"

6.1.1 MEDICAMENTS DE LA SPHERE DIGESTIVE

6.1.1.1 Gastro-entérologie

Antiacides et pansements gastro-intestinaux :

- Antiacides d'action locale
contre-indications :
+ liées & la présence de magnésium ; insuffisance rénale sévére.
précautions d'emploi :
+ liées & la présence d'hydroxyde d'aluminium : tenir compte de la dose en cas
de traitement prolongé. |
+ tenir compte éventuellement de 'apport de sodium, calcium et saccharose.

interactions

+ autres médicaments pris simultanément : administrer & distance, 2 heures si
possible.
effets indésirables :

+ liés a 'hydroxyde d'aluminium : risque de déplétion phosphorée en cas

d'utilisation prolongée ou a fortes doses. .

+ liés au phosphate d'aluminium : risque de constipation.

+ hiés au magnésium : risque de diarrhée a fortes doses.

+ liés au calcium : en usage prolongé, il peut survenir une hypercalcémie.

+ liés au trisilicate d'aluminium : rares cas de lithiase rénale.
spécialités : GELUSIL®, MAGNESIE ABISMUREE®, RENNIE",
SOLUGASTRYL"

- Pansements gastro-intestinaux : sificones
spécialités : SILIGAZ"
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- Associations diverses :
spécialités : DIGESTIF MARGA®*, DIMALAN®, GELOGASTRINE", -
NEUTROSES"

- Traitement local du reflux gastro-oesophagien :
contre-indications :
+ atonie intestinale des prématurés.
+ mucoviscidose.
+ association & d'autres ralentisseurs du transit.
spécialités : GELOPECTOSE"

Bicarbonates et apparentés :

- Bicarbonates + antiacides d'action locale :

contre-indications :
+ insuffisance rénale sévére.
mises en garde :
+ pas d'utilisation prolongée.
précautions d'emploi
+ présence de saccharose dans certaines spécialités : prudence en cas de
diabéte.
+ tenir compte de la teneur en sodium en cas de régime hyposodé.

interactions : précautions d'emploi
+ indométacine, salicylés, diphosphonates, antihistaminiques H2, péfloxacine :
prendre les topiques intestinaux 4 distance, au moins deux heures.

spécialités : AZYM", DOPS®, ENO SEL DE FRUIT"

- Bicarbonates + autres antiacides :

précautions d'emploi :
+ tenir compte de la présence de bicarbonate, de sels de magnésium et de
sodium.

spécialités : NORMOGASTRYL", PREFAGYL"

Médicaments de la motricité digestive :

- Divers :

spécialités : DIGESTODORON"
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Antiémétiques ;

- Antihistaminiques HI .
contre-indications ;
+ liées & l'effet anticholinergique : risque de glaucome par fermeture de 'angle et
de troubles vésico-prostatiques.
précautions d'emploi :
+ avertir les conducteurs du risque de somnolence.
+ administration prudente en cas d'asthme,
+ grossesse et allaitement : administration 3 éviter par prudence.
interactions :
+ alcool : association déconseillée.
+ atropiniques : précaution d'emploi.
+ autres dépresseurs du systéme nerveux central ; précaution d'emploi.
effets indésirables :
+ somnolence diurne.
+ effets atropiniques.
spécialités : MERCALM”, NAUSICALM"*, NAUTAMINE*

- Varia :
spécialités : COCCULINE"

Enzymes digestives :

- Spécialités proposées dans les troubles dyspeptiques :
spécialités : DIGESTOBIASE”", FESTALE", PEREFLAT".

Charbon ;
interactions liées aux propriétés adsorbantes du charbon :
+ digitaliques : précaution d'emploi : prendre le charbon 2 distance.
effets indésirables : coloration des selles en noir.

- Charbon non associé :
spécialités : CHARBON BELLOC*

- Charbon -+ associations diverses :
spécialités : CARBOPHAG}X*, FORMOCARBINE GRANULE"

Antidyspeptiques divers :

- Phytothérapie
spécialités : MEDIFLOR N° 3"
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- Homéopathie :
spécialités : CAROMINTHE"

Antidiarrhéiques :

- Substances d'origine microbienne :
spécialités : DIARLAC", LACTEOL"

- Autres :
spécialités : SACOLENE*

Laxatif5 :

- Laxatifs de lest :
contre-indications :
+ syndrome occlusif ou sub-occlusif.
+ syndromes douloureux abdominaux de cause indéterminée.
+ fécalome.
mises en garde :
+ utilisation prolongée déconseillée
précautions d'emploi :
+ prudence en cas de mégacolon par altération de la motricité colique et chez
les sujets confinés au lit (risque de fécalome).
+ s'assurer que la ration hydrique est suffisante surtout chez la personne igée.
-+ certaines spécialités contiennent du potassium.
effets indésirables :
+ sensation de ballonnement, de flatulence abdominale en début de traitement.
spécialités : COREINE™

- Laxatifs osmotiques :

contre-indications :
+ colopathies organiques inflammatoires.
+ syndromes occlusifs ou sub-occlusifs, syndromes douloureux abdominaux de
cause indéterminée.

mises en garde :
+ pas d'utilisation prolongée.

effets indésirables
+ possibilité de météorisme abdominal, de diarrhée.
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lactulose .
contre-indications :
+ régime exempt de galactose.
précautions d'emploi :
+ éviter une prise unitaire trop importante.
spécialités : FITAXAL"
sorbitol
précautions d'emploi
+ ne pas utiliser en cas d'obtruction des voies biliaires.
spécialités : SORBITOL"
- Laxatifs lubrifiants :
mises en garde :
+ pas d'utilisation prolongée chez l'enfant.
précautions d'emploi :
+ lutilisation prolongée risque de réduire I'absorption des vitamines
liposolubles.
effets indésirables :
+ risque de suintement anal.
spécialités : LANSOYL", PARLAX COMPOSE*, RESTRICAL*

- Laxatifs stimulants :

contre-indications :
+ maladies inflammatoires du colon.
+ syndrome occlusif ou subocclusif,
+ syndromes douloureux abdominaux de cause indéterminée.
+ enfant de moins de douze ans.

mises en garde : _
+ une utilisation prolongée est déconseillée : elle peut entrainer la maladie des
laxatifs, une situation de dépendance.
+ en cas de diarrhée ou de douleurs abdominales, arréter le traitement.
+ grossesse et allaitement : administration déconseillée.

interactions :
+ anﬁarythmiques donnant des torsades de pointes : association déconseillée.
+ médicaments non antiarythmiques donnant des torsades de pointe.

+ autres hypokaliémiants : précaution d'emploi : surveillance de la kaliémie.
+ digitaliques .
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effets indésirables :

+ diarrhées et douleurs abdominales : possibilités.

+ possibilité d'hypokaliémie.
spécialités : BOLDOFLORINE®, HERBESAN", SENOKOT", PURSENNIDE",
GRAINS DE VALS"®, CONTALAX", DULCOLAX" ...

6.1.1.2 Hépatologie

Médicaments des troubles dyspeptiques :

- Sorbitol et polyalcools

contre-indications :
+ colopathies organiques inflammatoires.

précautions d'emploi :
+ ne pas utiliser en cas d'obstruction des voies biliaires.

effets indésirables :
+ risque de diarrhées et de douleurs abdominales, en particulier chez les sujets
souffrant de colopathie fonctionnelle.

en association :
spécialités : MEGABYL", NORBILINE”

- Sels alcalins et apparentés :

contre-indications :
+ insuffisance rénale sévére en cas de présence de sels de sodium (sulfate) et/ou
de magnésium.

précautions d'emploi : ,
+ en présence de cholagogue : ne pas utiliser en cas d'obstruction des voies
biliaires.

effets indésirables :
+ possibilité¢ de diarrhées en cas de présence de sels de sodium et/ou de
magnésium.

spécialités : BICITROL®, BOLCITOL®, DIGEDRYL®, HEPATOREX",

OXYBOLDINE", PHOSPHOCHOLINE", ROMARENE".

- - Extraits d'origine végétale :
sans anthracéniques : phytothérapie a visée hépato—bi]iaife
spécialités : RAPHANUS S POTIER"
avec anthracéniques : phytothérapie & visée cholérétique et laxative
contre-indications. :
+ maladies inflammatoires du colon et syndromes douloureux abdominaux de
cause indéterminée. ‘

—
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mises en garde :
+ utilisation prolongée déconseillée. En cas de diarrhées ou de douleurs
abdominales, arréter le traitement.
effets indésirables :
+ possibilité de diarrhée et de douleurs abdominales, en particulier chez les
sujets ayant une colopathie.
+un traitement prolongé a fortes doses peut entrainer une colite des laxatifs.
spécialités : AROMABYL®, DEPURATIF PARNEL®, MEDIFLOR N° 5%,
PETITES PILULES CARTERS POUR LE FOIE*

- Cholérétiques :
~ précautions d'emploi :

+ ne pas administrer en cas d'obstruction des voies biliaires et d'insuffisance
hépatique cellulaire grave.
+ ne pas administrer les spécialités contenant de l'a/cool aux alcooliques en cure
de désintoxication.

effets indésirables :
+ possibilités d'épisodes diarrhéiques en présence de sorbitol.

spécialités : HEPATOUM", SCHOUM*

- Hépatotropes en association :
interactions :
+ lévodopa en cas de présence de pyridoxine (contre-indication).
spécialités : ARGINOTRI B*

- Autres spécialités :
extraits de bile et opothérapie biliaire :
précautions d'emploi :
+ ne pas utiliser en cas d'obstruction des voies biliaires.
spécialités : HEPACLEM™
homéopathie 4 visée hépatique :
spécialités : ECHINOXYL®, L 114*, POCONEOL N° 7*
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6.1.2 CLASSE DES VITAMINES, TONIQUES ET MINERAUX

6.1.2.1 Métabolisme et nutrition

Vitamines :

- Vitamines du groupe B :
vitamine Bl ou thiamine :
contre-indications :
+ intolérance connue 2 la vitamine Bl.
spécialités : BEVITINE®, VITANEVRIL FORT"
vitamine B2 ou riboflavine :
spécialités : BEFLAVINE"
vitamine B5 ou dexpanthénol .
spécialités : BEPAN THENE"
vitamines apparentées au groupe B :
spécialités : BIOTINE”", NICOBION*
associations de vitamines B -
spécialités : PRINCI B FORT", TERNEURINE®, VITAMINES B1 B6 B12*

- Vitamine C -

contre-indications :
+ lithiases rénales oxalo-calciques pour des doses supérieures a 1g/j.

effets indésirables :
+ les doses élevées (> 1gfj) favorisent chez certains sujets l'apparition . de
lithiases oxaliques et uriques et peuvent provoquer une hémolyse chez les sujets
déficients en G6PD.

spécialités : CA C 1000", LAROSCORBINE®, VITAMINE C OBERLIN®,

VITAMINE C UPSA*, VITASCORBOL"

- Vitamines D associées :

contre-indications :
+ hypercalcémie, hypercalciurie et lithiase calcique.
+ hypersensibilité a la vitamine D.
+ immobilisations prolongées.

précautions d'emploi :
+ en cas de traitement prolongé ou a fortes doses, surveiller la calciurie et la
calcémie. _
+ tenir compte de l'apport éventuel de vitamine D par d'autres médicaments.
+ grossesse : ne pas administrer a forte dose.

spécialités : FRUBIOSE CALCIQUE", UVESTEROL ADEC" L
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- Associations contenant des vitamines :
associations vitaminiques préconisées dans les carences :
spécialités : ALVITYL", HYDROSOL POLYVITAMINE"
vitamines et éléments minéraux utilisés dans les déficiences vitaminiques :
contre-indications : _ |
+ en cas de présence de fer, risque de surdosage martial.
effets indésirables :
+ possibilité d'intolérance digestive due au fer.
spécialités : AZEDAVIT®, PLENYL", QUOTIVIT OE*
associations vitaminiques destinées au traitement de l'asthénie fonctionnelle :

contre-indications :
+ en présence de calcium : lithiase calcique.
+ en présence de vitamine B12 : antécédents d'allergie aux cobalamines.

précautions d'emploi
+ en présence de vifamine B6 : contre-indication avec la /évodopa.
+ en présence de vitamine B12 : prendre garde a ne pas masquer une anémie par
déficit en vitamine B12 et & ne pas en retarder le diagnostique.
+ en présence de fer : prendre garde 4 ne pas masquer une anémie carentielle en
fer et a en retarder le diagnostique.
+ en présence d'alcool : ne pas utiliser chez les éthyliques en cure de
désintoxication, Prendre en compte 1a teneur en alcool chez l'enfant,

+ en présence de sorbifol : chez les sujets colitiques, éviter Ia prise 4 jeun et
réduire la posologie.
effets indésirables :

+ en présence de sorbitol : risque de diarrhées et de douleurs abdominales en

cas de dépassement de la posologie.
+ en présence de vitamine B6 : risque de manifestations neurologiques
exceptionnelles et réversibles a l'arrét du traitement aprés la prise de doses
élevées (> 2g/j) ou en cures prolongées.

spécialités : BETRIPHOS C*, GLUTAMAG TRIVIT*, OSTEINE™

Antiasthéniques :

- Acides éminés :
spécialités : ACTITONIC®, ARGININE®, ARGININE GLUTAMIQUE®,
EUCOL", SARGENOR", STIMOL*
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- D'origine minérale :
contre-indications :
+ lithiase urique (en raison de l'acidification urinaire).
+ ulcére gastro-duodénal évolutif.
spécialités : ACTIPHOS"

- Opothérapie :
précautions d'emploi :

+ en présence d'alcool : ne pas utiliser chez les éthyliques en cure de
désintoxication. Prendre compte de la teneur en alcool chez l'enfant.
+ en présence de vitamine B6 : inhibition de l'activité de la lévodopa lorsqu'elle
est utilisée sans inhibiteur de la décarboxylase périphérique.
+ en présence de vitamine B12 : prendre garde a ne pas masquer une anémie par
déficit en vitamine B12 et 4 en retarder le diagnostique.

spécialités : SURELEN*

- Homéopathie :
spécialités : BIOMAG®, REXORUBIA*

- Associations diverses utilisées dans les asthénies fonctionnelles :
précaution d'emploi :
+ en présence d'alcool.
+ en présence de vitamine B6.
+ en présence de vitamine B12.
spécialités : ACTIVAROL VITAMINE C 500", ADENA C 500%
ANTASTHENE?", BIOTONE", ERGADYL", GURONSAN?,
NEVROSTHENINE GLYCOCOLLE", STRYADINE FORTE"

6.1.2.2 Neurologie-psychiatrie

Psychostimulants :

- Dérivés du déanol
grossesse et allaitement : administration déconseillée.
effets indésirables :

+ possibilités de céphalées et d'insomnies.
non associeés
spécialités : CLEREGIL"
associés
spécialités : ACTI 5*, DEBRUMYL*
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- Acides aminés :
spécialités : COGITUM*

- Autres :
spécialités : ARCALION 200"

- Associations diverses :
spécialités : QUINTONINE®

6.1.3.MEDICAMENTS DES VOIES RESPIRATOIRES

6.1.3.1 Infectiologie

Divers traitements des syndromes des états infectieux :
spécialités : L 52%, OSCILLOCOCCINUM®*, PARAGRIPPE*

6.1.3.2 Pneumologie
Antitussifs
- Antitussifs opiacés :
codéine

contre-indications :
+ insuffisance respiratoire.
+ toux de I'asthmatique.
+ les formes infantiles sont contre-indiquées chez I'enfant de moins de trente
mois et les formes adultes chez I'enfant de moins de quinze ans.

mises en garde :
+ aux doses suprathérapeutiques : risque de dépendance et de syndrome de
sevrage & l'arrét brutal chez l'utilisateur.

précautions d'emploi :
+ avertir les conducteurs de véhicules et les utilisateurs de machines du risque
de somnolence diurne.
+ chez le sujet 4gé, la posologie initiale doit &tre réduite.
+ prudence en cas d'hypertension intracranienne qui pourrait étre majorée.
+ grossesse : ne pas utiliser pendant le premier trimestre.
+ allaitement : administration déconseillée,

interactions :
+ alcool : association déconseillée.
+ autres dépresseurs du systéme nerveux central . précaution d'emploi.
+ autres dérivés morphiniques . précaution d'emploi.
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effets indésirables :

+ possibilité de constipation, somnolence, états vertigineux, nausées, -
vomissements, bronchospasme, réactions cutanées allergiques, dépression
respiratoire.
+ substance positive aux contrdles antidopages.
spécialités : EUCALYPTINE", PULMOFLUIDE", QUINTOPAN"
codéthyline
contre-indications, interactions, ...: voir la codéine.
spécialités : HUMEX SIROP ADULTE", PECTORAL OBERLIN*
pholcodine

voir codéine.
spécialités : BRONCHALENE SIROPS ADULTE* et ENFANT®,
BRONCORINOL", CLARIX", CODOTUSSYL", HUMEX SIROP ENFANT",
SIROP DES VOSGES*

dextrométhorphane :
contre-indications : voir codéine.

précautions d'emploi :
+ la prise de boissons alcoolisées est déconseillée pendant le traitement.
+ en cas d'insuffisance hépatique et chez le sujet 4gé, la posologie doit étre
adaptée.
+ grossesse et allaitement : association déconseillée.
interactions :
+ IMAQ non sélectifs . contre-indication.
effets indésirables :

-I_r' possibilité de : constipation, somnolence, états vertigineux, nausées,
vomissements, bronchospasmes, réactions cutandes allergiques.
spécialités ; AKINDEX", DEXIR®, TUSSIFED"

- Antitussifs antihistaminiques
contre-indications :
+ insuffisance respiratoire quelque soit son degré.
+ lies a I'effet anticholinergique : glaucome par fermeture de I'angle et troubles

vésico-prostatiques.
+ liées 4 l'dge de l'enfant : ne pas utiliser les antikistaminiques dérivés
phénothiaziniques chez les enfants 4gés de moins d'un an.
précautions d'emploi :
+ risque de somnolence, chez les conducteurs et utilisateurs de machine.

+ chez le sujet dgé, la posologie doit étre adaptée.
+ grossesse et allaitement : administration déconseillée.
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interactions :

+ alcool : association déconseillée.

+ atropine et autres substances atropiniques : précaution d'emploi.

+ autres dépresseurs du systéme nerveux central . précaution d'emploi.
effets indésirables :

+ somnolence diurne.

+ effets atropiniques.

+ phénoméne d'excitation chez l'enfant et le nouveau-né, en cas de surdosage.
spécialités : BRONCHALENE SIROP NOURRISSON®, POLARAMINE
PECTORAL".

- Antitussifs non opiacés, non antihistaminiques
contre-indications :
+ insuffisance respiratoire.
éprazinone .
effets indésirables :
+ troubles digestifs.
spécialités : MUCITUX"
pentoxyverine :
grossesse et allaitement : administration déconseillée.
effets indésirables :
+ possibles troubles digestifs, somnolence et états vertigineux.
spécialités : VICKS®

Fluidifianis bronchigues ;

contre-indications :

+ ulcéres gastro-duodénaux.
effets indésirables :

+ possibilité de gastralgies a forte dose, de nausées et de vomissements.
spécialités : BRONCHATHIOL*

Traitements adjuvants des affections bronchopulmonaires :

contre-indications :

+ allergie a I'un des composants.
spécialités : DROSETUX", GLOTTYL®, PASSEDYL SIROP ENFANT®,
STODAL*, TERPINE*
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Varia nez-gorge :

- Homéopathie :
spécialités : CORYZALIA®, SINUSPAX"

6.2.CONCLUSION

En faisant cette étude par classe, nous avons pu mettre en évidence de nombreuses contre-
indications et interactions pour ces spécialités de médication familiale.

11 nous faut en plus attirer l'attention :
- sur les nombreuses spécialités contenant des substances dopantes dont en voici une liste
non exhaustive : ACTIFED*, GURONSAN*, HUMEX" gélules, MERCALM”,
SUP RHINITE".
- sur la teneur en sodium ou en saccharose des spécialités, ce qui peut préter 4 de graves

conséquences dans le cadre de régimes.
- sur la teneur en alcool des formes buvables qui doit &tre prise en compte chez les enfants
et les alcooliques en cures de désintoxication.

L'automédication n'est donc pas dénuée de dangers potentiels pour une personne qui achéterait
seule ces spécialités. Un des grands rdles du pharmacien se situe a ce niveau.




120

CONCLUSION
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L'étude de I'automédication, dans la pharmacie du Chéiteau située & Pompadour, a permis de
décrire un échantillon de 307 spécialités, correspondant a cing grandes familles thérapeutiques.

L'analyse de ces cinq familles, nous a permis de mettre en évidence quelques caractéristiques de
l'automédication et de sa clientéle.
- la clientéle comprend beaucoup de ruraux et de personnes dgées (population de
Pompadour) et des personnes plus jeunes et de catégorie sociale plus élevée (touristes
amenés par le Club Méditerranée).

- les clients restent encore frés attachés au systéme de remboursement de la Sécurité
Sociale.

- pour beaucoup de maux, les clients restent fidéles aux anciennes prescriptions de leur
médecin ou & des spécialités grand-public trés connues.

- le conseil du pharmacien est sollicité surtout pour les problémes de rhumes et de toux et
aussi pour d'autres maux ponctuels et précis (douleurs, diarrhées).

Le secteur de l'automédication n'évolue pas beaucoup et nous ne pouvons pas noter un effet

notable des déremboursements.

Pour cerner avec exactitude le marché de l'automédication de cette officine, nous surions di
élargir notre échantillon & toutes les spécialités faisant partie de l'automédication (toutes les voies

et les spécialités vignétees).
Nous espérons que d'autres études suivront sur ce sujet.
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Tableau 7.1 ; ventes par mois de 'échantillon - Iégende p 141
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Tableau 7.1 : ventes par mois de échantillon (suite) - légende p 141

NOM DE SPECIALITE | VENTES PAR MOIS T TOTAL VENTES PAR MOITS POUR 1992
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IBORIBEL 8" tis sac 1 0 1 i 0 0 ) 0 0 1 7 1
[BORIBEL 8" tis veac
[BORIBEL 9* tis sac N R 0 O T Y T I R I
[BRONCBALENE® sol A 4 | 2 7 13 z | o 1 2 0 i 0 0
[BRONCHALENE” sol BB 0 0 0 0 0 0 0 G ) 0 )
[BRONCHALENE" sol E 0 0 3 3 0 1 o 0 G 0 0 1
IBRONCHATHIOL® sol ]
IsroNCORINOL" 50 0 0 0 0 o | o 1 o 0 o 1 o
A C 1000" cp bte 10 0 0 0 1 0 0 3 0 0 0 o
ALMAGNA" pdre 0 1 1 0 0 0 0 0 0 i i
fcALMODIGER” cp bte 50 o | 0 0 o [ 1 o[ 1 ]o | o T o
ARBOPHAGIX " gél bte 30 2 3 8 13 7 3 ] ) 1 1 1 1
AROMINTHE" gttes 0 0 0 0 0 0 0 1
PHYL" op bte 60 1 5 3 1 i z 1 2 3 2l |
UINYL" cp bte 12 0 2 2 1 0 0 0 0 ] 2 v |
ON BELLOC" op bte 34} 0 0 1 1 0 1 0 0 | ¢ |
ON BELLOC" pdre 0 0 0 0 0 0 M |
* cp bte 40 0 1 i 0 0 CH |
* sol 0 (i 2 3 0 2 ) 1 ) 1 0
mm;m‘ a.b, bte 20 N ? Z [0 | 01 o3 2 1o 3
INE” cp bte 30 2 0 2 2 I 0 2 1 2 3 2
INE hom a3 o | o N o | oo [ 2 i 1 T 13
JcoBOBROMYL" sof o e | 1T [0 o o1
fcopoTUssYL" sal T e [ o o 0 o 1
JCOGITUM" a.b. ble 20 0 0 v 3 oo 2 1513 T%
JCOLARINE" gel 1 0 0 1 0 0 0 0 0 0 o 5
JcOMPRALGYL" cpbie 20 o |1 1 2 3 o 4 0T 2 12 513
JCONTALAX" cp bte 30 4 | 3 3 10 3 34 | 4 [ 3 I 1 7
NTRE COUPS" sol 1 ] o 1 2 6 [ 0 | 3 1T | 4 | 2 i 1 1
RAMINE GLUCOSE " cp 1 1 1 3 0 2 2 1 i) 3 2 3 I
0
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Tableau 7.1 : ventes par mois de I'échantillon (suite) - Iégende p 141

NOM DE SPECIALITE VENggtS_nl;ﬁ;;{OIS "?I"I?I"II'TAI%‘S VENTES PAR MOIS POUR 1992
Oct & Dée
10 [ 11 ] 12 1991 ot | 02 | 03 | o4 | o5 | 66 | 07 | 08
REINE" glé ] i 0 0 0 0 0 0
RYZALIA" cp bte 40 0 2 4 P 2 1 1 2 1 2
[DEBRUMYL" ab. bte 20 1 o o |z v T o3
IDECONTRACTYL" cp bte 50 0 2 1 3 3 0 1 2 3 3 4
IDEPURATIF PARNEL® sl 0 0 0 0 0 0 T T 0 0 I
EPURATUM” gél bte 60 0 0 0 0 1 0 i 0 Ol |
ETOXALGINE" cp bie 20 ! 0 T 0 1
EXIR" sol A 0 2 ) o 2 0 0
IDEXIR" sol £ 0 0 1 ] o i 1 i o 7 |
IARLAC” gél bte 16 0 0 0 1 2 2 ] 3 4 P) 4
IGEDRYL" cp bte 30 3 1 6 0 2 1 2 1 1 4 3 ‘I
EGESTIF LIPHA" cp bte 30 0 0 0 0 1 1 i 1 0 1 o |
IGESTIF MARGA" cp bte 48 2 0 4 0 4 1 3 1 1 1 |
Ib1GESTOBIASE op bte 40 2 1 1 i ) 0 0 i |
IGESTODORON" gites 0 0 o 0 0 1 0 0 [} 0 0 o |
IMALAN" sol 0 0 0 1 0
NORMYL" cp bte 30 0 1 1 3 0 1 0 0 z p) |
NORMYL" cp effervescent 2 10 4 4 3 I ) 2 4
20 I
PS" pare 0 i 0 0 0 0 0 0 0 0
ROSETUX " sol 1 2 1 2 0 4 3 0
ULCOLAX" cp bte 20 ' 0 0 i 0 I
OXYL" gttes | 0 [ [ 0 0 0 0 0 0
O SEL DE FRUIT " sac bie 0 0 1 1 0
4
ERGADYL. op bte 30 l
UCALYPTINE sol (3 0 1 [ 1 I
UCOL" cp bie 20 o fF s 7 1 5 6 2 0
VEX" sac A bte 8 154 20 127F 4 | 18 | 26 | 14 12 |
RVEX" sac E bte § I ]
HVEX" sac sans sucre bte 8 I
ESTALE" cp bie 60 | 0 0 0 D 0 0 0 o
AXAL" gel ] ' 1
RMOCARBINE® g6 | HE 3 1y 4 0 7) ) 2 1
UBIOSE CALCIQUE 2 12 7 2 3 4 12 6
ORTE" a.b bte 20 I I
UBIOSE CALCIQUE 0 1 3 4 0 3 0 2 0 0 0 1)
AIBLE" a.b bte 20
CA" cp bte 60 | 6 12 5 3 6 3 6 4 3 7
R" pdre | 1 i 0 0 1 0 ) 0 0 o
ALACTOGIL" glé 1 0 1 i 0 0 0
AOSEDAL CODEINE” cpbte |  © 0 1 1 0 0 1 0 1 0 1 1
12 I
ELOGASTRINE" cp bte 24 3 2 1 ° 3 3 3 3 3 5
ELOPECTOSE" pdre ' 0 | o 0 0 0 i 0 3 1 1 1
ELUFENE" gél bte 20 |
lcELUMALINE® gélbie 16 1 Fi I 0 0 0 0 i 0 1 0 l
ELUSIL" op bte 50 1 1 2 N K 1 1 0 0 0 p) 7 |
LOTTYL" gites 2 f.1 1 | 4 1 2 1 2 0 0 2 o;|
LUTAMAG TRIVIT B" ab. 0 1 I 1 0 2 0 0 0 0 ) 0 I
30
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‘Tableau 7.1 : ventes par mois de {'échantillon (suite) - légende p 141

NOM DE SPECIALITE VEN;(F;% gﬁ;l;gr;wls ("fg%{r}éé VENTES PAR MOIS POUR 1992
ct & Déc
0] 11 | 12 1991 01 | 02 | 03 | 04 | 65 | 06 | o7 | 08
RAINS DE VALS" cp bte 30 |
URONSAN" cp bte 30 2 3 3 3 3 4 6 5 5 iz
EPACLEM' op bte 30 i 0 1 0 0 ) 0 )
t:ipuomzx' sol T | 2 3 BN ENERENERERE i
PATOUM" sol 3 3 10 18 3 2 0 1 2 ) 1 3
BHERBESAN" tis sac bte 45 F o | 0 | 2 T T o T oo
JHERBESAN® tis sac bte 20 T | 0 F i T 1 1 T o |1
BLIERBESAN" tis vrac GM 1 1 T | 3 i T 2 | 2 1
lERBESAN® tis vrac PM I o |0 5[ o o T o 1 o0 o o
OMEOGENE 46" cp bte 60 | 0 0 0 0 0 i) ) 0
OMEOVOX" cp bte 60 0 0 1 3 1 0 0 0 0 i 4
UMEX" gél bte 12 | ! 13 4 7 4 2 5 3
MEX" sol A F 9 5 1 3 o g 3
MEX" sol E 2 0 0 0 ) ) 9 ;
* sol toux grasse F
DROSCL o 2 2 4 3 1 0
OLYVITAMINE" gites
EOLAXYL" op bte 100 1 I 1 3 2 i
BAMYLENE" cp bte 40 0 0 ) ) 1 0
t::UVENCE ABBE SOURY" op 1 1 1 0 5
42 |
OUVENCE ABBE SOURY" 0 1 1 2 2 3 1 3 2 1 2 )
; l
114" gties N | I 1 1 0 0 0 0 0 1
§ 25" gttes R | ) 1 i 1 0 T 0
IL 28" gites 1 i} i 0 0 2 1 [} 2 0 i
52° s i1 2 6 19 3 3 3 2 3 0 3 Ol |
72 gtes 2 ) 8 3 0 3 3 7 3 3 2 |
fL8” gres l
§LACTEOL" ab. bie 14 O i [ o RN
lLacTEOL” op bte 90 1 l I 2 i 0o 2 | 3 i |
SOYL" gel 13 1o | 32 | 9 10 14 10 g 8 9 10 | |
OSCORBINE" cp & croquer] 3 7 11 I 21 | 2 4 1 5 i 2 7 1
« |
AROSCORBINE” cp 1 [ 1 8 30 6 4 5 2 3 1 9
flervescent ble 20 I I ;
|LESPENEPHRYL" 5ol z | 4 | 4] 4| 2 | 7 7 | g
tw;mzsm ABISMUREE'p | ¢ | 2 | © p 1 7] 0 T | o l |
te 80 [ :
GNESIUM 0
LYCOCOLLE” cp bte 60 I
GNESPASMYL" cp bte 50 1 6 0 7 1 1
MacNEsPASMYL® gl 1 3 g ) B |
GNOSCORBOL i 2 3 6 3 7 2 i)
AMINE C” op
50 l I \ |
CEAU" sof | 0 2§ 2 I 1 2 1 y 3
IFLOR 1" tis sa0 1 o | KR a0 [ ¢ [ o |
kinm,on 12" fis sac | i | o [ v [ o]
- DIFLOR 14" s sac | N T NERENEN
MEDIFLOR 3° tis sac i o [ o [z [0 CO O A |
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JLablean 7.1: ventes par mois de I¢échantiflon

_ te! - légende p 141

NOM DE SPECIALITE PARMOIS | TOTAL VENTES PAR MOIS POUR 1992
POUR 1991 VENTES
Oct & Déc
10 ] 11 | 12 | 1991 o1 ] 02 ] 05 ] 04 1 05 1 06 ] 07 1 08
BMEDIFLOR 5" tis sac I 0 ! 6 1 0 1 0] 0 o] 6 0 i
fMEDIFLOR 7" tis sac I 2 2 2 6 1 0 3 3 3 ] 2 )
IMEGABYL" sac bte 15 IENENE 3 T T A N A N N R S S R B
IMERCALM" op bte 20 0| 3 | 2 5 T 1§ 17 T 3 | 6 g
IMEREPRINE" sol T I 0 o 0T o o oo 0o o
IMETASPIRINE® cp bte 30 7 4 5 16 3 3 7 | 3 5 7 3 5
IMICTASOL” op bie 50 3 [ 0| o 3 0 T R 3 2
CTASOL BLEU" cp bie 50 1 0 i 2 1 0 1 1 3 2 1 ]
GRALGINE" gél bte 20 2 1 4 ] 2 p) 1 0 5 1 0 3
GRALGINE" sol 0 1 0 1 1 0 0 ) 1 0 1 3
CITUX " op bte 32 0 0 0 0 0 1 0 0
AUSICALM” gél bte 10 0 0 0 0 0 0 0 2 1 i
IvausICALM® sol 1 0 1 i o [0 [ o 1 i 3 I
INAUTAMINE" cp bte 20 0 o | 0 | 2 i T | 2 T 0
INEOCITRAN" sac bie 10
INEUROPAX" cp bte 40 1 1 1§ 3 0 3 0 0 ) 0 0 0
INEUTROSES” cp bie 42
EVROSTHENINE 7| 6 | 12 3% o [ 10 | 1 3 3 G i g
LYCOCOLLE" sac bte 20
¥1COBION" ¢p bte 30 T [ o [0 ) 0 52 0 1 1 o
INICOPRIVE" cp bte 240 0 0 0 0 ) g 0
INORBILINE" a.b. 4 bie 24 1 1 0 0 0 0 1 0 2
JRORBILINE" ab. E tte 24 0 | 1 0 i 0 1
INORMOGASTRYL cpbie 50 | 3 ] 3 8 1 2 3 1 1 RN Y
[NOVACETOL® op bie 20 § | 3 5 14 ; 7 T 5 12 8 5
INUROFEN" ¢p bte 20 0 ) 3 5
SCILLOCOCCINUM" hom 16 17 | 37 70 22 12 I3 7 1 1 i 1
o
JOSTEINE C 150" sac bte 20 R ) 0 1 0 1 D
fOSTEINE C 500" sac bie 42
JOSTEINE C 500" sac bte 20 1 6 | 4 g is 3 3 7 g I 1 5
IOXYBOLmNE' cp bte 36 l 10 6 6 22 6 9 5 6 [ 6 14 9
IPALUDRINE" cp bie 60 2 il 3 0 0 o 0
JPANADOL" cp bte 12 0 o o | 0 | o [ 2 1 {0 | 0 1
JPARAGRIPPE" bom bie 9 0 0 0 0 0 0 )
JPARAGRIPPE" bom bte 3 0 0 0 0 ) 1 0 0 ) )
IPARLAx COMPOSE" sol 0 1 1 2 2 0 1 0 p) 0 i 3
JPASSEDYL" sol A 2 | 12| 3 | 41 3 ry
JPASSEDYL” sol E 53 1 0 i i 1
IPECTIPAR" sac bto 10 0 2 3
fPECTORAL OBERLIN" sol A | 3 . 3 3
fPECTORAL OBERLIN 5ol E ) 1 9 0 0
ELVOMAGNESIUM® cpbte | 2 | 3 4 9 1 3 1 7 ) 0 T )
E
BeEREFLAT® cpbtc24 T w0 14 3 | T | 3 T o | T 1 410
[PERIACTINE" op bte 30 7 5 7 19 1 1 1 2 3 3 1 3
[PERIACTINE® 50! 1 ] Z 3 3 0 i 2 ) T i i
[PERISTALTINE" op bt 20 0| 2 0 1 O R e | 01 0 | o
fPEOLCODYL" 501 L o [0 | o ) o 1 0 ) 0
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‘Tableau 7.1 : ventes par mois de P'échantillon (suite) - légende p 141

VENTES PAR MOIS §} TOTAL VENTES PAR MOIS POUR 1992

NOM DE SPECIALITE

POUR 1991

VYENTES
Oct 4 Déc

10

11

12

193

01

03 04 05 06

PHOSPHOCHOLINE glé

fravrorux” sol

§PILULES CARTERS" cp bte 40

LENYL CITRON-CASSIS” cp
ervescent bte 30

-t = o e
& wa| o 0

| ]| Sf A

LENYL CITRON-CASSIS” cp
croquer bie 30

NEOL 1" gttes

frovaNYL® cpite s

fPOVANYL” cp & croquer bte 8

frovANYL® sof

[PREFAGYL® op bte 40

feranct B FORY® op bte 30

17

[PRONTALGINE” cp bte 12

fPULMOFLUIDE" sol

B2 o= gl B B2

Bl O] ] o8| w

11

JPURSENNIDE” cp btz 12

10

2l | wi o wl e

JOUINOCARBINE" ¢p bte 30

UINTONINE" sol

—] ] ] W o= B e

Wl ol o] o w o] | o
| | W bt ] ] W] =
w| OF ] O] w| 2 W] o

UINTOPAN" sol

keuoTIviT OF* op bte 30

h;u’HANUS S POTIER" a.b.
12

wml 2 2 W 2 ] OFf B @ = ©

—
— o
(=]

D Q) O] w| o

M QO O W W w o o o v o

IRENNIE® op bte 96

10

13

3

™
L]

—
-8
-
F-N
-
—
—
w

oy
[~

f
-t

[RESTRICAL ESTRAGON" sol

[RESTRICAL NOISETTE" sol

ORUBIA" glé
OFEBRAL" gél bte 20

12

28

foCMALINE® ab. bte 20

S | O ©

[ROMARENE" g1

[ROVIGON" op bie 30

fruroL* cp bie s0

fruMICINE” op bic 16

[SACOLENE" sac A bte 12

ISACOLENE" sac E bie 12

o o Sf W

D W O -

QW o o

-
I I Y

b 2 W e

S S O | O O] O] i) ) O] o

R o o e o o 2 2 = o
ol N o ool ol o W e e

ESARGENOR” a.b. bie 40

[SARGENOR" a.b. bte 20

s
[+

fSARGENOR” cp bte 24

OUM" sol

13

R
f o
[

ISEDATIF PC* cp bte 40

Lo E I I S ]

| b S| ] A o] O @ =] & O] | Wi sl b2 ke
=S O O W W] | O W o O @] o o O] -

R A D] &

ISEDATIF PC" hom GM

kSEDATIF PC* hom PM

p=]

(=]
(=]
L=

EDIBAINE" cp bte 33
ks P

= O = ey W W e w o W o ] o] o OF ] = S N

| O 2] 90 W W ol ] o] =] Of W] ] O] O R B =]

ksenokoT* o

ksENOKOT® op be 200

ksENOKOT” op bte 50

kseNokoT* gl

bs1LicAz’ op bic 32

B O] e O
ray O ] e

Lol I ~~1 -1 )

ol O W
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‘Tableau 7.1 : ventes par mois de I'échantillon (suite) - léEende p 141

NOM DE SPECIALITE VENTES PAR MOIS | TOTAL VENTES PAR MOIS POUR 1992
POUR 1991 VENTES
Oct & Déc
10 | 11 | 82 199¢ 01 | 02 | 03 | o4 | 05 | 06 | 07 | o8
fsivusPAX”® cp bte 60 3 10 1 s 2 1 T 2 1
ISOLUGASTRYL" cp bte 30 ) 3 5 10 1 2 4 [ 3 0
ISORBITOL* sac bte 20 9 20 14 43 16 14 15 10 7 11 14 13
fSriMOL” ob. bie 18 7 1 17 35 0 3 10 4 3 7 ) 3
fszivOL* sac bt 36
fsToDAL" sol 0 1 0 1 2 p) 0 1 0 1 1 T
TRIADYNE FORTE" cp bte 30§ 0 0
UPRADYNE" op bte 20 0 0 1 1 2 3 i 2 1 0 1 p)
PRADYNE” cp bte 10 § ° 0 1 1 T 0 T
SUPRHINITE gél bte 10 0 3 0 3 0 0 1 0 0 0 0 0
URELEN" a.b. A bte 20 7 ] 0 1
URELEN" ab, Abte 10 10 6 1 17 i3 6 21 | 22 3 0 0 0
URELEN" a.b. E bte 10 2 0 0 2 0 0 7] 0 0 0 0 0
ITAMARINE® gél bte 20 0 0 0 0 0 0 0 0
EINTURE DE COCHEUX" ] 0 o
1
ERNEURINE" cp bte 20 10 9 14 33 7 13 16 4 4 9 )
STERPINE” sol N R I 7 Tz | 1 T 10 o [0 [z
§EIOMUCASE H* cp bte 40
fronILAX" cp bte 30 z | 2 | 2 3 i T 2 T 1 2
krussIFED* op bto 20 2 1 1 4 0| 2
IrUssIFED” sol 4 1 3 7 1 I 7 1 0 0 ) )
fuLTACITE® o |
JURARTHONE" sl 0 0o | 2 S| 4 | 3 i) 0 [ o
STEROL VITAMINES 0 0 1 1 3 i 0 1 4 0 6 3
* .
EC es
CKS PECTORAL" sol 2 5 i5 2 9 3 1 2 T 1 0
AMINE C OBERLIN" cp 0
ffervescent bte 20
AMINE C OBERLIN " cpa | 1 0 2 3 3 1 I 3 1 3 3 2
oquer
30
AMINE C UPSA" ¢p
flervescent
20
AMINE B1 B6 B12" cpbte | 3 3 1 9 2 0 2 0 2 2 5 7
ANEVRIL FORT" cpbie30] © 0 0 0 7 1 0 0 0 11 )
ASCORBOL" op effervesce 1 4 6 3 2 3
e 20
hITASCORBOL* cp A croquer 1 11 13 25 8 7 5 3 1 5 3 4
e 24
ASCORBOL" cp & croquer I 0 0 0 g 0 0 0 ) 0 0 5 0
12
ASCORBOL" ¢p sans sucre l
e 24
ASCORBOL" sac bte 10 0 2 2 0 0 0 0 0 0 0 1
OSGES" sol 0 0 I 1 0 0 0 0 0
ASE" cp bie 50 1 | o [0 [ 0] o] o [ o
OTAL : 359 -1 408 | 514 1281 l 470 | 488 | 472 | 542 | 442 | 399 | 434 | 513
: —t
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Tableau 7.1 : ventes par mois de I'échantillon (suite) - Iégende p 141
I nom ~"1 VENTES PAR MOIS POUR | TOTAL VENTES PAR MOIS POUR 1993 TOTAL
1992 VENTES VENTES
Amnée Jan & Juin
I 0 10 1 | 1992 01 02 03 04 05 06 I 1993
CT15" ab.GM | 0 0 0 0
CTIS" ab. be 20 1 0 0 2 11 0 1 0 1 0 0 3
CT15" sol. 0 0 0 0 3 0 0 0 0 0 ) 0
CTIDILON" cp bte 20 0 1 0 1 7 0 1 0 1 0 1 3
JacTiFeD® cp bre 20 w1 | 6 | 8 141 5] 14 | 18| @ 3 3 &
CTIFED" sol 13 5 6 9 47 3 12 3 5 2 2 27
CTIPHOS" ab, bte 30 0 1 0 2 6 0 1 1 0 0 0 )
CTITONIC” ab. bte 18 1 0 0 0 I 4 0 0 0 0 0 0 0
CTIVAROL a.b. bte 24 0 0 0 0 1 0 | 0| o o 0 N )
CTRON" cp effervescent bte 20 | | 0 0 0 2 0 0 1 0 0 ) 1
ENA C 300" cp.bte 60 0 0 0 P 12 0 0 0 0 0 5 0
ROPHAGYL cpbic48 | 1 1 0 0 0 ) 0 0 m
X" sl 9 p) ) 50 0 3 ) 10 2 3 22
IMAX " cp bte 60 0 0 0 1 0 0 0 0 0 0 0
TINE® cp 0 0 0 0 1 0 0 0 0 1
flervescent bte 20 1
NEVRITON" cp bte 40 0 0 0 0§ o 0 0 0 0 1 0
KASELTZER" cp bte 40 0 1 1 3 12 0 1 0 1 ) 0
LKASELTZER" cp bte 20 2 1 0 5 25 0 1 1 2 1 1
VITYL” cp bte 50 4 1 2 1 26 0 5 3 1 3 3 15
VITYL" sol 1 0 1 3 13 ] 2 1 i ] 1T ¥ &
ASTHENE" ab. bte 12 0 0 0 0 0 0 0
IGRIPPINE" cp bte 20 1 4 1 4 28 1 2 0 0 1 0 4
CALION" cp bte 30 15 3 12 | 14 118 9 12 ] 14 | 13 | 12 | 6 6
GININE a.b. bte 20 0 0 5 5 12 5 0 s 0 2 0 12
GININE" sol 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
GININE GLUTAMIQUE™ § 4 | 3 o1 o §F 1 T | 2 ) 3
b.bte 12 i
JARGINOTRI B" cp bte 24 g | 11 | 9 | 14 134 ST s | ¢ | 5 7 ®
JsrOMABYL® 501 o1 o [0 0 0 o 1 o o 5 v
THRODRAINOL" gttes 0 0 0 0 ) o | o ) 0 0
PIRINE ENTERIQUE 0 0 0 2 1 0 0 0 0
AREIN" cp
48
PIRINE MONOT" cpbte12 | 2 0 1 12 0 0 0 0 0 9
SPIRINE OBERLIN" cp Bl 121nR 116 13| 12 | 6 7 3 51
Fervescent
30
ASPIRINE US” cp crq l 0 0 0 3 4 0 1 3 10
ASPIRINE US” cp bte 100 4 13 5 6 90 12 4 6 12 7 9 50
ASPIRINE US" cp bte 30 5 0 0 2 17 0 0 0 1 0 i )
ASPRO" cp bte 180 2 0 1 ' 11 1 0 1 1 0 3
ASPRO” cp bte 60 3 3 1 1 25 0 2 0 0 1 yl
ASPRO 500" cp effervescentbte | 3 7 10 5 80 12 | 13 7 13 5 4 5
6
PRO VITAMINE C”* cp 1 1 0 0 3 1 2 1 0 0 i 3
flervescent
20
DAVIT  cpbte 15 0 0 1 1 1 ) o 0 0 I
lazym® pire 717 o a 9 i 0 | o 2
IBEmva‘ op bte 20 I o] 0] 0 |0 2 0 0 0 0 0 0
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Tableau 7.1 - ventes par mois de

I'échantillon (suite) - légende p 141

NOM DE SPECIALITE | YENTES PARMOISPOUR | TOTAL VENTES PAR MOIS POUR 1993 TOTAL
1992 VENTES VENTES
Année Jan i Juin
0 [ 10 | 11 | 12 1992 6t | 02 | 03 | 04 | 05 | O 1993
BEPANTHENE cpbte20  § 7 | 10 | S 5 68 0 5 0 3 4 ] 4 16

IBETRIPHOSC gelbie3o  § O 0 0 0 0 0 0 0 0 ) 0 0

EBEvITINE® op bo 20 0 0 0 0 0 1 0 0 0 0 0 i

BICTTROL" sac bte 10 0 0] o 0 ) B 0 0 0 0 0 0

froMAG® op bic 45 9 5| 6 5 &1 ol 7 | € 3 5 3 39

BIOTINE" op bte 20 B 4 5 5 73 ) 3 1 3 r) i O
IOTONE" a.b. bte 30 1 2 2 5 1 1 2 2 1 ) 7

BIOTONE" ab. bte 20 1 1 0 0 26 0 0 g 0 0 0 0

fBoLCITOL” 501 0 0 0 0 0 i ) 0 ) 0 0 0

fBoLDOFLORINE" pvte40 | ¢ | O 1 0 1 O I I I T G 9

fBOLDOFLORINE® tis vrac 0 | 0 1 1 13 ] T 2 7T i 10

JBOLDOFLORINE" tis sac 3 1 1 5 26 2 1 2 i i i T

BORIBEL 10" tis sac 1 0 | o 1 2 0 1 0 i) 0 0 1

IBORIBEL 11" tis sac o 0 0 0 1 0 0 T 1 0 0 2
QRIBEL 13" tis sac 0 [ 1 0 0 0 0 1 7

EORIBEL 2" tis sac 1 2 2 1 8 3 2 0 3 i 1 10

fBORIBEL 4 tis sac 0 o | o 1 1 0 1 i o g 0 2

IBORIBEL 6" tis sac 1 0 0 2 3 0 1 0 2 0 o‘L 3
ORIBEL 7" tis sac 1 1 0 1 8 0 0 0 1 T 0 p)

Eomm, 8" tis sac 1 1 1 3 10 0 2 1 i 0 0 4

$BORIBEL 8" tis vrac 0 0 0 0 [

§BORIBEL 9" tis sac 1 1 0 1 ) 0 1 ) 3 3 2 3
RONCHALENE" sol A 0 1 0 2 9 0 2 1 1 0 0 a
RONCHALENE" sol BB 0 0 0 1 1 0 0 0 0 0 0 0
RONCHALENE" sol E 0 0 0 0 2 i 0 ) 0 0 0 i
RONCHATHIOL " sof 0 0 0 0 I 0 p) 0 0 0 3
RONCORINOL" sof 0 0 0 0 1
A € 1000" op bie 10 1 3 1 2 0 3 i 4 0 0 2 10
ALMAGNA" pdre 0 0 0 0 2 0 i 1 0 0 H BE
'ALMODIGER" cp bte 50 0 0 0 1 4 0 0 0 i} 0 0 0

fCARBOPHAGEX® g4l bte 30 2 5 0 2 32 0 0 i ) ) 0 I i

JCAROMINTHE" gites o [0 [0 [ o 1 o [0 2 [0 | o1 3

kcerayL” op bic 60 2 0 p) 2 21 2 1 2 3 3 1 12

fCEQUINYL® cp bte 12 o |1 [ 1 [ 1 3 R N R A R Y 2

ON BELLOC" cpbie 34 © 2 2 3 11 2 p) 1 4 3 I BEE

fcHARBON BELLOC® pdre 0 0 0 0 0 0 1 0 0 0 0 1

* op be 40 0 0 0 i 2
"l 0 0 0 0 7 1 T 2 i 0 0 l 5

fcLEREGIL® ab. be 20 0 0 2 0 12 ) 1 2 3 i O G

JcOCCULINE” cp e 30 ! 0 0 1 15 0 0 0 2 4 I

fcoccULINE® hom bte 3 2 2 | 0 1 18 0 i i 0 | o 3

kcopoBROMYL" sof 0 0 0 0 1 0 0 2 ] o o 0 B

fcoborussyL” sl 0 2 0 z 5 9 1 1 ) 0 0 3

kcociTum® ab. bie 20 0 4 9 2 27 3 ] 1 7) 4 o 1

fCOLARINE” pel 0 0 0 0 0 0 ) o i 1 5 I’ 3

fcOMPRALGYL" op bie 20 0 T [z | 4 26 2 [T [T [T ]2 [3 | ™

fcONTALAX" op bte 30 2 z 3 2 3 ) 0 1 o 1 1 5 |
fcoNTRE coups® sol 3 |0 | 1 | o 16 o | T [ [ 1T 1 o |3 1 s |

Lcomm GLUCOSE" ¢p bteI 4 4 0 i 2 0 3 0 1 0 o 5 I
0
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Tablean 7.1 ventes par mois de |

‘échantillon (suite) - légende p 141

NOM DE SPECIALITE "VENTES PAR MOIS POUR J;E)r;rTAéJS VENTES PAR MOIS POUR 1993 g}?p?’r%s
Année Jan A Juin
09 ] 10 | 11 | 12 1992 01 | 02 | 03 | ¢4 | 05 | 06 1993
ICOREINE* glé 0 0 0 0 1 0 0 0 1 0 0 1
fcoryzaLIA® op bte 40 1 3| 2 1 7§ 2 3 r i 1 5 10
EDEBRUMYL' ab. bte 20 o | e | 0 |0 T [ o i T o | o B 1
EECONTRACM‘ cpbieso § O T | 0 | 4 i | 2 i 3 [ 0 1 B 5
EPURATEF PARNEL " sol 0 0 0 0 1 0 i 0 0 0 1
fpEPURATUM" get bte 60 0 0 1 0 3 | a 0 2 0 0 1 3
ETOXALGINE" cp bie 20 0 0 0 1 : | o 1 0 0 1 0 2
DEXIR” sol A 1 4 1 B 0 0 0 0 0 0
EXIR" 5ol E 0 3 1 4 15 1 1 0 1 1 0 3
EDIARLAC" gel bte 16 0 I ) 30 } 2 r r 3 7 n T
fDIGEDRYL” cp e 30 3 1 1 5 3 | 2 3 1 3 1 T 10
PIGESTIF LIPHA" op bte 30 0 ] 0 0 0 I G 0 0 0 ) 0 )
IDIGESTIFMARGA pbtes | 3 | 2 | 7 | O 25 | T T 7 T 2 [ 2 | 2 3 13
fDIGESTOBIASE® op bte 40 0 | 0 ] 1 1 o e T T o 1o 9713 1
Io1GESTODORON" gites GO O I EEENENERE 0 o
IPIMALAN" sof z | 0 | 0 | o0 [0 [ [0 [ 5[0 [0 0
fDONORMYL” cp btz 30 3 o | 2 i 14 i 0 1 0 o i 3
NORMYL" op effervescent 2 2 1 3 34 s 3 6 6 3 2 6
t}:m
bors* pare 1 0 0 0 O 0 1 0 0 0 1
PorosETUX" S0l T | 2 [ 1] 3 20 i o | o [ 1 o | o 2
IDULCOLAX‘ cp bte 20 0 0 0 Y ] l 0 0 [ 7 1 0 8
fecamoxyL” ges o | o |0 | o 0 o | oo 1 oo o 3
NO SEL DE FRUIT" sac bte 1 0 0 0 3 0 1 0 0 0 0 1
L. ||
§ERGADYL" op bte 30 0 2 | 2 I 2 2 3 2 )
JEUCALYPTINE sol o [T 1 1 2 T [ 2 |2z |2 14
feucoL’ o bte 20 o | 3 Ol D 5T [ o1 0o | o 1 i
FFERVEX” soc Abte 8 19 | 46 is 40 335 33 34 70 32 4 17 140
[FERVEX® sacEbte 8 2 p) 1 1 7] ) 3 3
IFERVEX. sac sans sucre bte § 0 1 0 i 0 4
frESTALE" cp bte 60 0 0 0 0 0 J ) ) ) i 1
frTaxal’ got 3 N 8
JFORMOCARBINE” gié f o Tt 1 18 o1 2 | 1 [ 1T | 2 7
'RUBIOSE CALCIQUE I 1 13 14 2 9% 2 6 10 4 2 2 26
I:ORTE" abbte 20
RUBIOSE CALCIQUE 4 3 ] 0 13 1 3 3 1 () 0 8 ]
ATBLE" a.b bte 20 4 | i
Fruca® opbic 60 ] 6 4 4 58 7 4 5 ) 3 3 33
R pire | °© 2 1 5 9 Y 3 i 3 1 | ©
ALACTOGIL" glé IENEERE 3 Tt 1o | 06| 2] 4o 7
AOSEDAL CODEINE” cpbte | © 1 0 0 5 2 0 1 1 1 1 3
I |
JCELOGASTRINE” op bte 24 LI R I 1T § & T N D 5
fcELOPECTOSE" pdre [ ! ¢ 1 ' L l 0 0 0 2 0 0 3
EELUFENE‘ gél bte 20 l 3 7 5| 1 a3 g | 11 3 sy 4w
ELUMALINE" gél bt 16 1 0 0 0 3 Jo 0 0 0 2 T )
IGELUSIL" ¢p bie 50 | 1 0 0 1 | 8 I 0 2 0 2 0 1 5
Emm. tes I o] ¢ 0 0 | 8 2 1 0 0 0 2 5
LUTAMAG TRIVIT B" ab. 0 2 0 4 l 8 I 0 0 0 0 0 0 0
30
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Tableau 7.1 - ventes par mois de I'échantillon (suite) - Iégende p 141
NOM DE SPECIALITE VENTES P!;R 991;[0{8 POUR ‘1:3;1‘1%5 VENTES PAR MO!S POUR 1993 J&f‘é‘s
Année Jan a Juin
09 [ 10 | 11 | 12 | 1m o1 | 02 | 03 1 64 | 05 | 06 1993
JGRAINS DE VALS" cp bte 30 0 1 I 1 1 2 1 1 2 4 11
LGURONSAN" cp bte 30 2 3 2 3 57 o | 10 | 7 7 3 3 0
HEPACLEM ™ cp be 30 0 1 1 1§ 4 0 2 0 ) 0
HEPATOREX " sol I 1 T7olo ]| of &6 2 [0 | 0] 2 1 Z
PATOUM " sol o] 2 [ 4 § 27 i [ 2 | 2 3 3 5 20
RBESAN" tis sac bte 45 I 0} 0 o 0 3 o [ o 1 g 0 0 i
BHERBESAN" tis sac bte 20 i o | 3 1 1 1 1 | i 8 B
berBESAN*tsvacom | 2 | © | 1 ] 2 19 RN ENERERER B
HERBESAN " tis vrac PM I o ] 0 0 0 |
OMEOGENE 46" cp bte 60 0 0 0 0 0 0 0 0 0 l
YHOMEOVOX® op bte 60 HE 1 1 3 ] o i ) 0 0 5
fEUMEX" gét bte 12 I‘ T s T 19 | 7 14| 21 | 9 3 7 5
FruMEx® sot A 7 3 3 G o [ i3 | o | 14 | 1 i YT
frumex® ol B IENENEREE B 1 T
X* sol toux grasse | JE 3 4 S BEG 1 ) 0 3 3 1 s
ROSOL I 1 0 0 0 I 13 0 1 0 ) ) 3
LYVITAMINE" gttes
EOLAXYL' cpbte 100§ | i 1 0 15 0 i 7] i i
AMYLENE" cp bte 40 0 2 2 8 2
OUVENCE ABBE SOURY" cpf ! 0 0 1 8 0 0 0 0 0 2 2
t:):;fENCE ABBE SOURY" 1 1 2 |1 18 0 1 p) 1 0 0 )
tlﬂi aftes 0 0 0 0 0 2 0 1 0 0 3
¥ 25" gttes 0 1 0 0 0 i 0 ) 0 ) 1
o 1 3 0 0 o | 0 0 0 0 ) 0
1 12 | 6 9 a5 9 6 2 1 q 2 24
3 3 5 2 38 6 5 3 3 3 2 77
0 0 0 0 ) 0 ) 0 0 )
1 1 T i 9 0 ) 1 ) 0 ) 1
2 0 0 2 16 | i 2 0 3 0 2 ]
5 | 9 7 11 0 | 3 9 7 3 3 3 44
OSCORBINE" cp & croquer]| 2 3 2 1 31 | 3 12 3 2 2 1 Ph)
I:A;oosconnm‘ p 2 6 3 8 53 I 6 14 12 7 5 5 49
ervescent bte 20 '
ESPENEPHRYL" s0l 3 7 0 33 JoO 0 0 0 0 0 0
GNESIE ABISMUREE' cp | 0 2 2 3 16 l 0 2 0 1 0 | )
te S(ZN'ESIUM | 1 1 1 ' ) ) 1 0 i i 1 3
LYCOCOLLE" cp bie 60
GNESPASMYL” cpitcso | 4 2 | 4 28 71 o | 2 [ 3 3
fMaGNEsPASMYL® glé fojojoe|o 5 1 3
GNOSCORBOL 1 1 1 2§ 26 0 1 o )
AMINE C" op I l
te SOCEAU. wol I 0 0 1 1 is I 1 0 rl 1 2 0 3
DIFLOR 1" tis sac [ o 0 i 0 | 0 0 1 0 0 0 1
DIFLOR 12" tis sac 0 0 0 2 2 1 1 1 0 2 T
DIFLOR 14" tis sa0 l 0 3 0 1 u |1 0 0 0 ] i 3
Enm,on 3" tis sac 1! 1 1 1 ] N K 3 2 1 0 3 I 9
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Tablean 7.1 : venies par mois de I'échantillon (suite) - léﬁende p 141

NOM DE SPECIALITE VENTES PAR MOIS POUR | TOTAL VENTES PAR MOIS POUR 1993 TOTAL
1992 VENTES VENTES
Année Jan A Juin
0 | 10 | 11 | 12 1992 o1 | 02 | 03 | 04 | 05 | o6 1993
IMEDIFLOR 5* tis sac 1 [ o f ¢ [0 3 I R N 3
MEDIFLOR 7" tis sac 0 3 2 1 24 3 3 2 i I Z 1z
[MEGABYL” sacbte 15 2 0 i 2 8 2 ) 0 0 0 0 )
IMERCALM"® p bte 20 5 2 [0 | 2 T v 32 [ 6 2 r) 16
[MEREPRINE® sol o "o | o | o0 0 O I T N N 2
[METASPIRINE" op bte 30 5 9 3 g 60 l 3 5 3 3 2 3 20
IviCTASOL” cp bte 50 B 3 Q) 1 16 1 0 1 1 o 0 3
pucrasoLBLEU  pbteso | 0 | ¢4 5 4 26 0 1 o 2 [ o 5 3
GRALGINE” gél bte 20 4 2 2 4 26 2 2 3 2 0 1 10
GRALGINE" sol I i o | o 0 0 2 1 2 1 3
CITUX " op bte 32 1 0 0 0 0 0 0 1 0 0 1
AUSICALM" g6l bte 10 0 1 e 0 5 ) 1 0 0 0 1 4
AUSICALM” sol 1 0 0 1 8 2 0 0 1 0 0 3
AUTAMINE" cp bte 20 0 0 2 1 10 0 1 0 0 1 1 3
TRAN" sac ble 10 0 0 1 2 0 0 0 0 3
EUROPAX" cp bte 40 0 0 0 0 3 0 0 o 0 0 0 0
UTROSES " cp bte 42 0 0 0 0 ) 0 0 ) I 0
VROSTHENINE 3 8 6 9 61 10 5 7 12 | 10 0 44
LYCOCOLLE" sac bte 20
COBION" cp bte 30 2 0 1 0 8 0 0 1 0| ¢ 0 1
COPRIVE" cp bic 240 0 0 o 0 0 0 0 0 0 0 0 0
ORBILINE a.b. A bto 24 0 2 1 1 8 2 0 9 a o 0 2
ORBILINE" a.b. E bte 24 0 1 0 1 5 i 0 0 1 0 1 2
ORMOGASTRYL" cpbte 50 § ! 1 i ¢ 15 3 2 3 i 2 3 3
OVACETOL " cp bte 20 1 0 o 0 48 i 0 0 0 1 2 1
OFEN" cp bte 20 1 717 4 4 33 2 1 2 3 3 1 3
SCILLOCOCCINUM" hom 8 7B} 99 12 | 2 9 1o 1 0 53
STEINE C 150" sac bte 20 l 1 0 2 1 6 0 1 0 ) 0 0 1
STEINEC500" sachic42 § 11 | 10 J 1015 36 B 55| 4|63 |2 B
STEINE C 500" sacbte20 § 9 0 0 0 59 0 ) 0 B 0 0 0
XYBOLDINE" cp bte 36 8 5 10 9 93 4 0 3 7 7 g 25
ALUDRINE" cp bte 60 0 0 3 0 0 0 0 0 0 o 0
fPANADOL” op bre 12 0 0 0 0 o 0 0 o 0 0 )
[PARAGRIPPE® hom bte 9 0 1 N o ] 0o 6T oo | ¢ )
[PARAGRIPPE" hom bte 3 0 0 0 0 4 3 710 G 0 I )
[PARLAX COMPOSE” 50l 1 2 I 3 16 1 1 0 0 0 ol 2
[eASSEDYL® sol A 1 5 3 3 45 10 | 3 0 p) 0 2 |17
frASSEDYL® sol E z | 3 o | s %) o [ oo 1 0 ) i
[PECTIPAR" sac bte 10 3 | 0| 0 |53 0 | 4 | 2| 21517 7
JPECTORAL OBERLIN® sol A | 5 4 2 8 35 1 9 1 3 3 3 3
JrEcTORAL OBERLIN' solE | 0 3 1 3 8 1 0 0 4 ) 1 3
ELVOMAGNESIUM" ¢p bte 0 5 2 2 24 0 2 5 2 0 0 9
0 |
EREFLAT" cp bte 24 K 0 0 2 7 7 1 0 ) 1 1 7
ERIACTINE" cp bte 30 I 2 0 1 i 21 3 1 8 3 2 3 iz
ERIACTINE" sol 3 0 2 2 17 3 1 3 0 i 1 9
ERISTALTINE® cpbte20 | © 0 0 0 0 0 ) o o p) ) -
. HOLCODYL" sol fotfo 0 0 0 0 0 0 0 0 0 o
HOSPHOCHOLINE g6 | 3 1 R 12 0 [0 ] 0] 0o o | o
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‘Tableau 7.1 : ventes par mois de I'échantillon (suite) - léaende p 141

NOM DE SPECIALITE ] VENTES PAR MOIS POUR | TOTAL VENTES PAR MOIS POUR 1993 TOTAL
1992 VENTES VENTES
Année Jan & Juin
09 | 10 | 11 ] 12 | 1992 f o1 Jo2 ] 03 ] 04 1 05 | 061 199
IPHYTOTUX‘ sof 0 0 ] 0 0 0 0 0 0
ILULES CARTERS" cpbte 40] ! 3 23 Z 3 5 15
LENYL CITRON.CASSIS* cp] ! 0 7 0 3 0 0 3
ervescent bte 30
LENYL CITRON-CASSIS" cp] 2 2 2 2 14 0 0 0 0 0 3 3
croquer bte 30
[POCONEOL 1" gttes T[22z |1 1 5 | 1 I3 Y
fPOCONEOL 7* gtes 1 i 1 10 5 10 7 1 7
OLARAMINE PECTORAL" | © 0 0 0 [} 0 [} 0 @ 0 0
tol .
BOVANYL® cpbie 8 2 4 4 1 28 2 | 2 ) ry 2 § i8
lPOVANYL  cpacroqerttes | 0 | 4 | 3 1 5 | 3 i 2 1 3 ) 14
frovanyL' sl 1 [ o 1 0 5 yo |0 2 T 1 3
EPREFAGYL® cp bie 40 4 | 2 T 3 1 0 1 0 i I n
ferRINGI B FORT" op bte 30 0 0 0 0 7 § O ) 0 o 5 0 )
fPRONTALGEINE® op bte 12 2 1 0 0 I L 1 0 B 1 3 5
fPULMOFLUIDE" sol 2 1 5 0 26 1 ) 0 1 2 2 8
[PURSENNIDE® cpbte 12 3 5 2 4 5 7 | & 9 3 3 11 36
foUINOCARBINE® cp bie 30 0 0 0 0 6 1 0 0 0 0 0 1
foUINTONINE 50l 21 3 3 0 35 2 o ! 2 1 2 8
fouINTOPAN" 5ol 1[0 o]0 i T 17T o | T T 1% 3
fovoTIviT OE* cp bte 30 0 1 0 0 2 0 ) 0 0 0 0 )
HANUS S POTIER" ab 2 4 1 1 18 2 I 1 1 2 1 8
12
NNTE" op bte 96 B B | 1] 3 i86 B | 07| 18 [ 14| 5 6
IRESTRICAL ESTRAGON"sot | © | © o |0 3 0 i o | 0 | o 1 2
[RESTRICAL NOISETTE" sof | © 0 0 0 5 0 i 0 0 0 ) p)
[REXORUBIA" g 0 0 p 0 12 0 i 1 ) 0 2 n
[REINOFEBRAL" géi bie 20 5 4 7 5 7§ 4 7 3 3 2 3 7]
[ROCMALINE® b, bte 20 2 [ o i 0 5 o 1 T 1 o 1 3 n
[ROMARENE" g1 o J oo [0 ) 0 1 81 0 |0 0 1
[ROVIGON" cp bte 30 o f o} o 0 0 1 ] 01 o o i
[RUFOL" cp bte 50 3 3 3 3 26 1 2 3 4 3 1 14
[RUMICINE” cp bte 16 0 | o© 0 ] o ] 1 0 0 1 o o 1
[SACOLENE" sac Abte 12 1 o | 3 i 19 3 1 3 0 5T o 3 3
ISACOLENE" sac E bio 12 1 0 0 0 3 ) 0 0 0 o o
[SARGENOR” a.b. bie 40 6 | 4 | 6 5 40 3 7 [0 1 5 3 i %
JSARGENOR" ab. bte 20 0 0 0 0 31 i 1 0 0 ) )
JSARGENOR® op bte 24 0 1 o [ o 8 T T o o e [0 o )
oUM”" sol 2 3 1 5 40 5 3 2 2 1 0 13
ISEDATIF PC” cp bte 40 2 4 2 2 28 3 3 i 1 3 1 12
sEDATIF PC* hom GM 0 0 0 0 1 0 0 ) 0 ) 0 )
fSEDATIF PC" hom PM 0| o 0 0 1 0 ) 0 0 a 9 o
EEDIBAINE” op bte 33 o [T T7¢ [ o T o6 | o 2 |67 3
ksenokor® o 0 1 1 3 7
ISENOKOT" cp bie 200 o [ 2 2 1 [ ) 1 1 o 0 | o n
ksENOKOT" op bie 60 o [ o T 2 0| o | o[z "¢ [% )
ksENOKOT" 26 0 0 ) 0 0 ) 0 0 o 0 0 0
SILIGAZ" cp bte 32 T | o 6 | o 3 6 [0 ] o @ | o o 0
fsinuspaX® op bie 60 2 3 1 2 24 4 1 E; 2 0 T 13
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Tableau 7.1 : ventes par mois de

I'¢chantillon (suite -!égendep 141

NOM DE SPECIALETE VENTES Pﬁl;.g]!\deIS POUR "frIgIrTAé,s VENTES PAR MOIS POUR 1993 ng;rT%s
Année Jan & Juln
L 09 | 10 | 11 | 12 1992 o1 | 02 | 03 [ o4 | 05 | o6 1993
fsoLuGASTRYL” cp bie 30 1 1 1 6 32 5 0 1 3 4 % o
$SORBITOL" sac bto 20 9 i1 iz | 14 146 14 5 6 s 0 | 14 8
TIMOL" a.b. bte 18 5 6 1 1 50 0 0 0 0 0 0 0
IMOL" sac bte 36 0 3 6 9 8 6 12 3 ] ) %7
TODAL" sol 1 2 4 6 21 3 3 1 T 0 0 8
ITRIADYNEFORTE ptiead] © | 0 [0 [ 0 | ® oo ¢ [ [ o [0 0
|SUPRADYNE' op bte 20 I 0 1 1 1 15 1 2 ¢ 4 i 2 10
[sUPRADYNE® op bte 10 o 0 1 0 0 5 1 3 5 1 9
fsuPRAINTTE" gét bte 10 1 0 0 0 ] 1 ) 0 0 1 )
ISURELEN" ab. A bie 20 1 0 o ) ) 9 i o 0 0 0 1
URELEN" a.b. A bte 10 0 0 0 0 65 0 0 0 ) 0 0 0
URELEN" ab. E bie 10 0 0 0 0 4 0 0 0 0 0 0 0
AMARINE " gél bts 20 0 0 ! 0 1 0 0 0 0 0 0 0
EINTURE DE COCHEUX" 1 0 0 1 2 o [ o 1 0 0 0 1
;;:RNEUMNE‘ op bte 20 12 5 7 13 105 2 0 0 0 0 0 2
ERPINE" sol T 1 3 2 14 4 3 1 2 0 2 2
THIOMUCASE H” cp bte 40 0 0 1 § 1 0 0 0 0 0 0 [
TONILAX cp bte 30 1 3 1 2 I 24 1 3 2 2 3 1 11
TUSSIFED. cp bte 20 1 1 0 0 13 0 2 0 0 0 1] 2
USSIFED" sol 0 0 3 1 9 2 1 0 0 0 0
TACITE" cp 1 1 0 3
RARTHONE sol 1 2 21 1 1 0 0 2
TEROL VITAMINES 3 0 28 2 2 2 1 6 2 15
m’ gtes
[ViCKs PECTORAL" sol 4 5 7 ) 2 T
AMINE C OBERLIN" cp 0 ] 0 0 i 1
ffervescent bte 20
VITAMINE C OBERLIN" cpa | ! 0 0 1 19 0 0 2 0 1 0 3
- ‘
te 30
AMINE C UPSA" op 5 5 10 5 3 1 1 0 1 31
ffervescent
20
AMINE B1 B6 B12" cpbte | © 5 5 12 48 3 12 | 11 9 9 11 55
Lo
ANEVRIL FORT" cpbte30] © 2 27 1 0 o 1 3
ASCORBOL" cp efferv t 4 32 2 p) ] 0 22
20
ASCORBOL" cp & croquer I YO R U I 58 i1 213 713 1 16
I 0 0 0 0 0 0 0 0 ) 0 0 0
I 0 ] 9 10 s s 0 2 0 3 18
] 11 1 1 i ) 0 2 7
) 0 1 0 0 0 0 2
0 ) 0 0 0 0 0 i 0
490 | 582 | 472 | 627 5931 547 | 587 | 482 | S03 | 353 | 378 1850
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Légende :

a.b. : ampoules buvables
¢p_: comprimeés

gel : gels et gelées

gél : gélules

glé : granulés

gties : gouttes buvables
hom : granules et globules
pdre : poudres

sac : sachets

sol : solutions buvables
tis : tisanes en vrac et en sachets
A : adulte

E : enfant

BB : nourrisson

GM : grand modéle

PM : petit modele
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RESUME :

Ce travail porte sur l'analyse des ventes des spécialités d'automédication d'une
pharmacie, située & Arnac-Pompadour en Corréze. Il s'appuie sur les chiffres obtenus
d'octobre 1991 a juin 1993.

Aprés avoir expliqué la méthode de constitution de I'échantilion de spécialités, nous avons

analysé les ventes selon leur appartenance & une famille thérapeutique et selon leurs
propres caracténstiques (rdle, forme,...).

L'auteur s'est efforcé de définir les paramétres influengant la vente des spécialités
d'automédication.

Par ailleurs, cette étude a été rapprochée d'une enquéte effectuée en 1992 au niveau
national.

4

Enfin, nous avons décrit les dangers potentiels de l'automédication.
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